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五星亚细亚大卖场
9月6日重装开业

从 9 月 6 日到 9 月 8 日，位于二七
广场的五星电器亚细亚旗舰店重装后
即将盛大开业。

据悉，本次升级改造，在以前的布
局基础上做了很大改动。模式上，亚
细亚店作为旗舰店，更注重顾客的新
品体验，从感官的基础上带给顾客更
好的新品享受。设 3C 服务区，为您
的手机、电脑、数码产品解决维修、保
养、鉴定等一切问题。

五星河南分部总经理李卫中说：
“开业期间，为使消费者在亚细亚大
卖场得到更多实惠。五星的预热活
动方案设置了很多促销活动，即日起
至 9 月 5 日，在五星亚细亚旗舰店预
存 50 元定金，活动期间购买冰箱、洗
衣机、彩电、空调、厨卫、小家电品类
商品，满 999 元可当 100 元花，满 2999
元可当 200 元花，满 4999 元可当 300
元花。

另外，除预存外，五星全省联动让
利消费者，即日起至 9 月 5 日，五星全
省其余所有门店也可参与预存活动，
预存50元定金，活动期间在享受联动
促销活动的基础上，购满金额也可 6
倍翻。”

李卫中说，优惠的同时五星还为
老顾客备足了礼品，凭老发票至亚细
亚大卖场购物可加送品质环保购物袋
一个。同时，五星还联合海尔、格力、
美的、TCL、康佳、LG、诺基亚、长虹、创
维等百余大供应商共同投入巨额促销
资源。 郑州晚报记者 樊无敌

中长期战略转型见成效
国美上半年净赚3亿多

8 月 27 日，国美电器控股有限公
司宣布国美上市公司部分半年业绩。

今年上半年，上市公司部分实现
销 售 收 入 271.14 亿 元 ，同 比 上 升
10.2%。综合毛利率自去年同期的
16.9%增长至18.3%。

而总费用率同比下降了约 1.9 个
百分点，同比分别下降了 1.1 和 0.4 个
百分点。归属母公司拥有者应占利润
为 人 民 币 3.22 亿 元 ，同 比 增 长
153.0%。

报告期内，上市公司部分新增门
店35家，关闭门店70家，门店数(含大
中电器)达1073家，覆盖全国250个城
市，同时国美还有543家非上市公司，
因此国美集团总门店数为 1616 家。
上半年集团单店销售和每平方米销售
实现了同比及环比双增长，同店销售
增长达到 15.1%。在差异化产品方
面，其销售占比达22%。

据悉，这一业绩得益于国美集团
启动线上线下融合的供应链管理模
式，依托 ERP 系统继续打造更具成
本、效率和服务优势的共享平台，经营
效率因此得到有效提升，库存周转天
数同比下降18天。

目前，国美上市公司部分账面现
金充裕，拥有现金及现金等价物84.13
亿元，实现经营活动净现金流入人民
币15.09亿元。
郑州晚报记者 樊无敌

不过，面对“开学经济”消费，不
少家长表示“压力很大”，直呼“伤不
起”；而老师们则表示过度消费不值
得提倡，高消费与提高孩子学习能
力没有直接关联。

“孩子还没去学校，购买数码产
品的花费就已经将近 2 万元，加上
后期其他交通费、学费、住宿费等，
轻松超过4万元。这样做值得吗？”
然而，家长的苦水并没有得到多数
网友的认可。

对此，河南苏宁总经理钱成建
说：“现在经济条件好了，家长大都
希望孩子们不输在‘起跑线’上，因
此，商家不仅要关注大学生消费，
也要关注小学生的消费是否理
性。各个卖场 2000 多元、3000 多
元的笔记本电脑很多，这样的电脑
拿来做辅助学习的工具正合适，家
长没必要非要买个上万元、更适合
玩游戏的高性能电脑。一般来说，
手机、笔记本电脑总共四五千元就
可以搞定，且效果并不差，何必非
要追求高端？”

“同时，准大学生的开学装备
也要根据自己的实际经济情况量
力而行，家长在为孩子做好物质准
备的同时，更应该从心理上给予关
怀，并协助做好长远规划，让孩子
能够自力更生，体会到‘挣钱犹如
针挑土’的艰辛，才不会‘花钱犹如
水推沙’。”钱成建说，而在选购商
品时，不仅要注重科技性，也应该
把产品的实用性与之衡量，切勿被
铺天盖地的优惠活动和新潮产品
搞晕了头脑，毕竟大品牌在行业市
场内产品技术和服务等方面还是
有领先优势的。

“开学经济”已成商家新商机

家电卖场争食“学生餐”
近日，大学生将陆续返校、中小学也将开学，新生们纷纷拥进郑州各大卖场，使得家电市场一片火热。学生有多少，蛋糕
就有多大，郑州众商家都瞄准“开学经济”，铆足了劲准备大赚一笔。记者在苏宁棉纺路店看到，该卖场已迫不及待地推
出多种“新学期”促销手段。而在国美二七新活馆里，销售员小李介绍说，这几天购机的顾客72%都是学生。河南国美
已联合手机、数码、电脑等上百家国内外知名厂商启动3C家电促销活动。郑州晚报记者 樊无敌

近年来，随着大学生入校前装备
消费的不断升级，数码产品的选购也
已从前两年的“三大件”升级成“五大
件”，即在手机、MP4、笔记本电脑的
基础上，增加了数码相机、电玩等。
更为引人关注的是，高档电子产品渐
成大学生新宠。

“凭录取通知书购买电脑或手
机，有好礼相送。”在郑州各大媒体的
版面上，不少数码产品商家打出这样
的促销广告。永乐花园店销售员小
张说，每年开学前10天左右，都是学
生们购买数码商品的“热季”，销量要
比之前提高20%左右。

“根据这两年销售经验来看，临
近开学学生是消费主力军，‘准大学
生’成为我们的目标消费群体。”迪信
通集团高级副总裁兼河南公司总经
理陈施霖介绍说，从考生收到录取通

知书开始一直到 10 月，都是电子数
码产品的消费旺季。在此期间，学生
消费占整个营业收入的70%左右。

记者在五星、大商电器看到，不
时有家长陪着学生前来购买。在乐
语通讯，来自许昌的朱女士说，儿子
今年考上重点大学，现在流行“数码
三件套”，手机、相机、笔记本电脑，一
个都不能少。

有数据也显示，80%新生入学时
购买手机花费均在 2500 元左右，而
超过 70%的学生大一入学就购买笔
记本电脑。

其实，水涨船高的何止是准备开
学的大学生，目前中小学生要配齐一
套学习用品最少也要花上千元。铅
笔、橡皮、文具盒“开学老三样”早已
落伍，笔记本电脑、电子词典、电子书
等新兴电子产品渐受学生追捧。

“开学经济”缘何火爆？在郑州
大学讲师王刚伟看来，原因有多方
面。而在独生子女家庭占多数的今
天，家长对子女的关爱则是首因。

“孩子辛苦学习了12年，终于考
上大学，想买点他喜欢的东西作为奖
励。再说，孩子出门在外，把要用的
东西买齐了，我们在家才会安心。”家
长尹艳霞如是说。

采访中记者了解到，新生入学
花费从六七千到十几万元不等，除
了高消费的电子产品几件套之外，
家境优越的家庭甚至为孩子购置了
轿车。对此资深教育专家于刚认

为：“家庭可支配收入的不断增长以
及市场经济引导下价值取向的转
变，也成为‘开学经济’走热的内在
动因。”

据悉，暑期家电卖场，不仅仅是
电子产品热销，微波炉、电磁炉等小
家电及电动剃须刀、吹风机、加湿器、
挂烫机、小型洗衣机等柜台前往往也
人头攒动。有的家长甚至想到了要
购买电暖气、暖手宝之类的保暖小家
电，但由于现在还不是这些季节性商
品的销售季节，很多供应商还没有将
样品摆进卖场，所以很多消费者只是
进行咨询。

剖析
多因素助推“开学经济”走热
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