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连日来，本报先后以《翡翠价格疯涨，百
姓想戴不敢买》和《记者亲身调查，为你
解开翡翠疯涨原因》，报道了翡翠行业
的种种内幕，从缅甸公盘到终端销售，
为您展现了一个完成的翡翠产业链，但
是面对商家的漫天要价，自身产品知识
的匮乏，如何紧跟潮流，选购物美价廉
的翡翠呢？

活动地点：陇海西路 80 号（文化
宫路与陇海路交叉口）晚报大厦一楼
大厅

活动时间：9月14日~16日（周六、
周日、周一）

活动热线：67655203、67655602

乘车路线：乘 50、900、9、216、B1、
B15、211、52路公交车到郑州日报社站
下车即可

前100名电话咨询的市民可免费
领取精美礼品一份，关注郑州晚报官
方微博赢大奖。

■特别链接

晚报&圣博大珠宝“万人空巷抢翡翠”周末开展

翡翠手镯是很多女士的最爱，在
手腕上戴一款翡翠手镯，让女性温润
典雅高贵的气质，展现无遗。这次圣
博大珠宝直销惠，特意准备了一款冰
种手镯，质地细腻、温润、水头十足，

整体淡绿色，清新雅致，婉约动人，达
到了收藏级翡翠的一些要求。在圣
博大珠宝仅需 3000 多元，就可以拿
回家，同等质地的翡翠在商场都得上
万元。

3000多元买个冰糯种手镯，省钱80%

根据调查，郑州市场大大小小的
翡翠商家有近千家，经营实力良莠不
齐，翡翠价格自然也是千差万别。为
此本报特意精选最好的翡翠商家，来
晚报大厦举办翡翠直销惠，就是要打
造一个真实的翡翠价格，告诉广大市

民真实的翡翠市场。
为此本报联合圣博大珠宝周末举

办“万人空巷抢翡翠”活动，活动期间
购买产品，在不影响二次销售的情况
下，30天内觉得买贵可以退，不满意可
以退，终身包换，终身免费清洗保养。

晚报公信,实体连锁，专业售后

面对鱼龙混杂的翡翠市场，参差不齐
的翡翠质量，如何慧眼识宝贝，购得自己
满意的翡翠饰品，来听听专家的建议吧。

1.明确购买目的 翡翠的选购
主要有两种目的，一是用于日常美化装饰
的佩戴；二是用于投资升值或爱好收藏。
不同的购买目的对翡翠的要求有所不同。

日常佩戴，要根据自身的经济状
况来选择平价翡翠还是质量更好的收
藏级翡翠。馈赠亲友，礼尚往来时，还
要考虑对方的喜好、审美观念、信仰
等。如果是作为收藏、投资，那一定要
综合考虑翡翠的种、水、色、造型、题
材、做工等特征。

2.多看少买，学习相关知
识 经过调查，70%的人有意向在一年
内购买翡翠，但是鉴于对翡翠的不了
解，想买不敢买，因此专家建议市民能
概略地了解基本的消费常识，如什么
是翡翠 A 货，怎样鉴赏翡翠等等。此

外专家建议要多看少买，考虑清楚了
再购买，切勿为节约时间而盲目购买，
避免花费不必要的金钱。

3.选购正确的购买渠道 中
国的翡翠市场结构比较复杂，主要的
经营渠道有：百货商场的翡翠柜台、专
业黄金珠宝商场、翡翠玉器直营店、旅
游品商店、翡翠集散地、以及市场之外
的个人“黑销”或“直销”等等。

专家建议选购翡翠要去正规的渠
道购买，通常有自己品牌的，产供销一
体化的公司是最值得放心的。这类公
司正规、专业、有完善的售后保障体
系，价格方面也有一定的优势。

周末晚报举办“万人空巷抢翡翠”
活动，精选优质商家与产品,目前翡翠
价格看涨，全国掀起了翡翠抢购热潮，
为此本报对郑州翡翠市场，对翡翠商
家做了一次摸底大调查，组织了本次
翡翠直销惠。

专家支招：如何挑选翡翠

1.优质口碑，行业
领先 圣博大珠宝在消费者
心中和业内口碑都非常好。

“我这个手镯是在圣博大珠
宝买的，才 3000 多，你看着
水头放到商场里不怎么也得
上万啊，他们的东西价格便
宜。”来自伏牛路的王女士告
诉记者，她已经是圣博大珠
宝的忠实顾客了，已经在圣
博大珠宝买了三四件了。

不少做翡翠生意的店主
讲，郑州做翡翠有实力的企
业不多，数得上的也就两三
家，圣博大珠宝是其中一家。

2. 专 注翡翠 18
年，专业铸就成功 一进
入圣博大珠宝就能体会到顾
客所说的信任感了，1000多
平方米的面积，奢华的装修
这在珠宝玉器行业是很少见
的，圣博大珠宝经三路店就
有1000平方米，而且全部是
自己的商品。

据了解，圣博大珠宝成立
于20世纪90年代中期，以传
承东方文化，推广、传播玉文化
为己任，线下在郑州、南阳、云
南、广州等地设有分店，线上在
天猫、京东开设网上店铺。

3.出样近3亿元，
货品很丰富 玉器行业业
内有句老话，看一家企业的

实力，关键就看这家企业能
拿出价值多少的翡翠，商品
存量价值越高，高档货越多
代表越有实力。在圣博大
珠宝，仅出样的商品，价值
总额就近 3 亿元，实力可见
一斑。

河南省圣博大珠宝总
经理沈文清讲，“我们目前
主要做的中高档翡翠，具有
很好的收藏和投资价值，从
2012 年我们确定线上线下
协同发展的战略后，我们利
用我们产供销一体化的优
势，开始大量铺设平价翡
翠，在圣博大珠宝，你既可
以花几百、几千元买平价翡
翠，也可以花上万元购买收
藏级翡翠。”

4.经营品类全而
精，何必东比西淘 圣博
大珠宝主营翡翠，涉及到翡
翠手镯、观音、佛、挂件、摆
件等几十个款式分类，种、
水、色、底、工样样齐全，总
有一款适合你。

此外，圣博大珠宝还经
营和田白玉籽料、俄罗斯碧
玉、南阳独山玉、巴西碧玺
等珠宝，拥有众多中国玉石
雕刻大师作品，百余款精
品，如蒋喜、葛洪的众多作
品，独玉精品手镯，罕见的

重 77.7 克拉的多切面碧玺，
56.6克拉的海蓝宝等。

5.产供销一体化
经营模式，省钱达
500% 圣博大珠宝总经

理沈文清告诉记者，圣博大
珠宝最大的优势就是从原
石采购、生产加工，终端销
售全部自营，旗下拥有两家
加工厂，中间没有批发商、
代理商、经销商等复杂环
节，没有进店费、柜台费等
杂七杂八的费用，一条直线
到底，无节外生枝盘剥加
价，这些保证了我们的产品
优势和价格优势。

沈文清随手拿了一件
拳头大小的普通手把件，告
诉记者，这个手玩件从购石
到人工雕刻、打磨、抛光、物
流运输，实际价值也就两三
千元。

记者在广州四会批发市
场走访时，发现同样拳头大
小的手把件，叫价动辄数千
元、上万元、几万元不等，好
点的，敢叫价到十几万元。

“这还是批发市场，如果运输
到终端城市，进店进柜，中间
层层加价，标价五六位数很
正常。”沈文清的一番话点破
了翡翠高价的根源。

翡翠良莠不齐，专家教您挑
买翡翠省80%，价格真的很实惠
平价标杆，“晚报万人空巷抢翡翠”活动周末开幕
拨打热线67655203，67655602咨询
前100名赠送精美礼品一份


