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缴费超5年
不宜退保再买

“寿险保费降了，那我才买的
两全险要不要现在退呢？”面对不
少消费者的疑问，业内人士提醒，
选择寿险退保只能拿回极少的现
金价值。保障期越长现金价值越
低。以普通两全险为例，第一年仅
能拿回保费的 20%左右，第二年、
第三年仅能拿回累积所交保费的
30%~40%，第四年、第五年的现金
价值为40%~50%。

记者初步测算得知，若客户张
先生给儿子在 0 岁时购买了某款
以 2.5%为定价利率来测算的两全
保险，选择 20 年缴费并设定基本
保额 10 万元，需要每年缴纳保费
8240元；而如果购买相同保险保障
的新产品，每年需要交费 6920 元，
每年保费大约节省了19%。

假如张先生在第一年选择退
保，仅能取回第一年保费两成左右
即约为 1700 元，在第一年张先生
就损失了6540元。

若 张 先 生 此 前 已 经 交 费 5
年，此时再选择退保，即共计交
费 4.1 万元，按现金价值仅为四成
计算，那么意味着金先生仅能拿
回 1.7 万元。

保险专家表示，“若单从保费
计算，张先生第一年退保后再马上
投保，其实际成本为 14.4 万元，比
不退保的总花费16.4万元要便宜2
万元；若其第三年再选择退保，其
实际成本为 15.3 万元；若其第 5 年
退保，其实际成本为 16.2 万元，和
直接购买新费率险种的成本基本
一致。”

所以，一旦保费购买超过 5 年
则没有必要选择先退保再投保，而
且当中可能会面临一段时间无保
障的真空期。不仅如此，消费者若
选择退保再投保，其保障期的时间
也会随之延长。

费率改革后新品降价幅度大

缴费若超5年不宜退保再买

8月5日，保监会宣布放开传统险预定利率2.5%的限制。
如今，基于新的预定利率的人身险产品已经迅速推向市场。
记者获悉，农银人寿、中英人寿、建信人寿等都已有产品上市
或销售，成为保险业费率改革的“吃螃蟹”者。
除了中小型险企迅速反应推出新产品外，大型险企却普遍
按兵不动，国寿、平安、泰康、新华等保险公司还无动作。有
业内人士表示，定价利率放开引起的最直观变化就是保费
的调整，各保险公司的产品价格战一定会打响。一旦保费
购买超过5年则没有必要选择先退保再投保，而且当中可
能会面临一段无保障的真空期。
郑州晚报记者 倪子
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可与公司协商
“保单转换”

“既然存量客户通过退保再购
买预订利率更高的新产品可能并
不划算，那这部分老客户的利益该
如何保护呢？”

针对此问题，业内人士表示，
为了保护存量客户的利益，保险公
司有权让持有老保单的客户在不
退保的情况下通过“保单转换”的
方式，享受“保单加息”，即将原保
单 2.5%的预订利率上调至新利率
如 3.5%等。但国内进行保单转换
的案例很少，甚至不少保险人员都
对其不甚了解。目前，国外有过类
似成功案例。

比如，韩国保险公司曾有过因
预订利率调整对老客户进行保单
转换的案例。事实上，美国在上世
纪 70 年代也有过保单转换的案
例，由于不可能将每一份保单全部
重新精算价格，可让老保单持有人
将原有保险合同，按照一定的转换
公式，直接置换为新的保单。老保
单持有人过往缴费已经形成的现
金价值，将被折合成新保单的一部
分缴费，过渡到新保单缴费账户
中。这样一来，老保单持有人不需
要根据当前的年龄重新投保，避免
因年龄增大缴费标准增加方面的
损失。同时，投保人和被保险人也
不至于因身体状况变差而面临被
拒保的风险。

8 月 5 日，保监会正式宣布，普
通型人身保险费率新政策正式实
施。普通型人身保险预定利率由
保险公司按照审慎原则自行决定，
不再执行2.5%的上限限制。当天，
农银人寿就完成了新预定利率下
的保障型保险的备案，成为保险业
费率改革的首款保障型产品。

而十几天后，建信人寿、中英
人寿也向保监会报备了首款寿险
费率新政实施后的新产品。不仅
如此，建信人寿更是后来者居上，
在收到保监会回执后于近期将新
品推向市场，成为新政后首款正在
销售的产品，而且预定利率以及责
任准备金评估利率均为3.5%。

近期，光大永明人寿在新预定
利率产品上的研发上也表示已经
进入收官阶段，而国华人寿也表示
正在研发新产品，预计本月内向保
监会报备。

不过，在首先利率改革后，目前
争推新产品的险企多为中小险企，
一些大型公司对于推出新产品则相
对更加慎重。有关寿险利率改革后
的新产品，目前暂无实质性进展。

对此，有业内人士分析，现在这
类产品多半是中小型保险公司先推
出来，而大公司会选择观望，如果市
场好，大公司会跟进，预计年底会有
一批新的传统险产品报备。

传统险费率放开之
后，目前部分险企的新
产品开始陆续投向市
场。8 月 25 日，农银人
寿推出“农银爱永远定
期寿险”；8 月 27 日，中
英 人 寿 推 出“ 康 佑 一
生”；8 月 28 日，建信人
寿的“福佑一生”在其
个险和银保渠道也正
式开始销售。从首批
问世的新产品来看，定
价利率均为 3.5%，并且
保险相较以前有了大
幅下降。

以农银人寿推出的
“ 农 银 爱 永 远 定 期 寿
险”为例，该产品较原
产 品 保 费 下 降 明 显 。

“ 以 30 岁 男 性 客 户 为
例，原来购买 100 万保
额，保至终身，行业产
品的保费每年大约在
35000 元左右，而这款
新产品现在的保费仅为
22300 元 ，降 幅 将 近
40%。也就是说，客户
花相同的钱，购买的保
额是费率改革前的 1.3
倍~1.4 倍。”农银人寿河
南分公司培训部培训室
主任黄振宇说道。

此外，中英人寿按
照新预定利率设计的首
款保障型产品“康佑一
生长期疾病保险”也于
8 月 27 日上市亮相，其
预 定 利 率 设 定 为

3.5% 。据悉，“康佑一
生”定价利率为 3.5%，
保险责任涵盖身故、全
残、疾病终末期、长期
护理、轻症、重疾以及
男 性/女 性 特 定 重 疾 。
此外，“康佑一生”还特
别针对男性、女性独有
的生理状况，进行人性
化设计，为男性、女性
提供各自专属的保障。
男性特定重疾保障包括
肺癌、肝癌、前列腺癌，
女性特定重疾保障包括
乳腺癌、宫颈癌和肺癌
等，男性和女性特定重
大疾病的保险金（85 岁
前）高 达 保 险 金 额 的
150%。

“费率一下子降了
这么多，难道保险公司
要赔钱吗？”得知新产品
降价了这么多，市民张
女士有点不敢相信。

其实，早在 7 月 21
日的保险业深化改革培
训班上，保监会主席项
俊波谈及寿险产品预定
利率改革时表示，费率
改革过程中大多数公司
可能会降价，主要是过
去预定利率过低，定价
太高。这样的降价是合
理的，短期看利润是低

了 ，长 期 看 激 活 了 市
场。监管要管的，主要
是一些公司不顾偿付
能力约束，通过价格战
搞“自杀式竞争”的赌
博行为。监管部门的
职责就是创造一个公
平的交易环境，避免出
现劣币驱逐良币的现
象。此次这批已经上
市的新传统险产品，其
预定利率也都设定在
3.5%的水平。

此外，有保险公司
业内人士表示，预定利

率从 2.5%放开至 3.5%，
是一个降价过程，但不
能简单地看待，因为寿
险产品费率的影响包括
多个因素。而且，虽然
将2.5%的预定利率放至
3.5%在一定程度上让传
统险产品变更便宜了，
但是这类产品毕竟不是
主力产品，保险公司可
能也不会将其视为主力
产品来推广，预计这类
3.5%的传统险产品投向
市场之后，影响会比较
有限。

保险新品
定价利率多为3.5%

新品降价幅度最大达40%

中小险企率先推出新产品


