
在服装行业，每年夏秋季是来年春夏新款的发布季，同时也是服装店面选项开店的最佳季节。
“经营者可以用夏秋稍低单价的货品练手，待两三个月后进入冬季，赚取冬装的较大利润空
间，这是服装开店的最佳季节。”经验者宋女士建议，有意创业服饰的店主可以在夏秋了解
和进入行业。
9月14日，创富记者跟随河南代理商共同走进浙江一家大型童装企业的2014年新款发布和订货
活动，为创业者打探“行业内的道道儿。”活动策划 纪宇 郑州晚报记者 沃林婀娜/文 张翼飞/图
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“预计到 2016 年，服装行业
将 会 兴 起 O2O （Online To
Offline）模式，这种线上线下互动
的模式如今在众多行业中已成风
潮，但对于服装行业来说，还需要
一段时间适应。”国内知名品牌龙
太子童装营销总监李国玉介绍。

目前不少厂家为了防止冲击
实体店，对于网络销售、电子商务

开发比较谨慎，那对于创业者而
言，究竟是开实体店还是网络店？

“我可以帮创业者算一笔账，
其实目前电商和实体店的投入是
类似的。”开一家淘宝店，要聘请
美工、设计、客服和仓库管理员，
还要定期不定期进行推广，如果
都是店主自己工作的话在如今的
平台上不容易做出成绩，组建一

个团队的成本和陆续投入和开办
一家 40 平方左右的实体店面不
相上下。

他建议创业者，可以先通
过代理或者加盟的形式开办一
家小型的专卖店，获得支持了
解行业之后，可以在实体店面
的基础上增加网络店面，同时还
能为自己的实体店面处理库存。

【选择：实体店还是网店？】

【创富热线】（9:00~17:00）
记者手机 18625786205

15343712892
【新浪官方微博】
郑州晚报创业者俱乐部
【腾讯官方微博】
郑州晚报创业者俱乐部
【微信号】chuangfw

【QQ群】156963504
【记者QQ】734778182

■创业探路

想创业，不知道如何入手找项目；看中了某个行业，想与业内知
名人士近距离“接触”；想参与“禁止外人进入”的商业活动，准创业
者又不知如何“潜伏”。郑州晚报创业记者帮您“探路”。本期探路，
创业记者围绕“童装经营”，采访业内专家，并跟随众多有经验者参
与2014春夏选货活动，如果您想入行做童装经营，不妨留意。

“目前南方市场比较饱和，服装
商家都在进军北方市场，尤其是江
浙沪地带。”浙江龙迪士文化传播有
限公司童装事业部总经理徐建洪向
创富记者介绍。据介绍，在二三线
城市开一家40~60平方米的童装专
店，投资金额在10万元~20万元。

针对首次创业者而言，开一
家童装店是选散货自己组织还
是开专卖店主打品牌？创富记
者邀专家进行了比较。

散货的优点在于：
1.拿货灵活，目前市场上有

很多童装批发集散地，河南本地

有银基、恒泰、世贸等批发商圈
集中的市场；

2.进货额度不限，对于资金
不多的个体户来说比较方便；

3.价格普遍偏低，和品牌童
装比较有明显的价格优势。

散货的劣势在于：
1.散货品质不稳定；
2.售后一般不予调换，对于新

入行的经营者来说压力很大；
3.由于散货的控货政策无

法约束，款式仿造得很快，无法
保证利润空间。

经营品牌童装的优势在于：

1.生产源头对于品质的把
控严格，消费者能够放心购买；

2.售后服务相对完善，调换
货制度能够以合同来约束；

3.对于经营者的扶持力度
较大，降低经营者风险。

经营品牌童装的劣势在于：
对于门店形象提出更高要

求，前期投入较大；
对于一家专卖店来说不允许经

营两种以上品牌，经营方式不灵活；
对于经营者提出了销售任

务，对于初入行的经营者来说资
金压力较大。

【支招：做散货还是做品牌？】


