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昨日，五星对外公布了南阳路大卖
场重装开业的系列特惠方案。河南五星
电器总经理李卫中透露，五星南阳路大
卖场将从今日开始进行重装开业惠卖，
连续四天，惠卖产品约价值 1 亿元，折扣
商品达到 10 万台。

开业活动期间，顾客至五星电器南阳
路店来就送精美礼品一份。购买冰洗、空
调、彩电、厨具、小家电品类商品满 999 元
送 100 元现金卡，满 1999 元送 200 元现金

卡，满 2999 元送 300 元现金卡，满 3999 元
送400元现金卡，满9999元送1000元现金
卡，满14999元送1500元现金卡，满29999
元送 3500 元现金卡。顾客在五星电器卖
场购买数码、电脑、手机品类商品：满1000
元送50元超市卡，满2000元送100元超市
卡，满4000元送200元超市卡。顾客在开
业活动期间可享受先直降，再买赠的优惠
政策，实实在在感受五星“承诺低价、打破
底价”的强势促销。

五星南阳路大卖场重装后今日开业

到五星享特价
今日，五星南阳路大卖场重装后再亮相。从今天到9月21日，南阳路大卖场重装开业期间，五星将拿出各种各样
的促销资源，不仅投放近5000万元的特价优惠资源，全场家电平均降幅30％以上。 郑州晚报记者 樊无敌

作为河南五星的主力卖场，为
保证开业中的价格优势，五星总部
已经调集了各方面的资源，联合海
尔、格力、美的、长虹、创维等国内
外百余大供应商投入千万元的促
销资源。在开业三天以价格直降、
特价、精品买赠等多种方式确保竞
争优势。

各品牌厂家也希望借五星南阳
路店开业之际，冲刺销售。目前所

有家电厂家已经与五星达成了开业
促销协议，将全力支援南阳路店盛
大开业。

李卫中说：“五星总部已经明确
要求南阳路店开业期间，广大一线
知名品牌为五星提供价格极具优势
的货源，准备了大量五星独有的定
制型号商品。另外，五星的影视、冰
洗、手机、数码产品届时也开始全线
放价。”

五星不仅承诺低价还要打破底价 五星拿出千万元促销资源惠利市民

日前，苏宁与诞生于瑞典的国际著名快时
尚品牌Lindex签署战略合作协议，成为
Lindex在中国大陆地区的总代理，将这
一风靡海外的快时尚品牌引进中国。苏
宁借此进军快时尚产业，进一步完善面向
不同消费群体的零售布局，提供满足时尚
追求的产品服务和消费体验。
根据规划，苏宁、Lindex将发挥各自显著的
零售、生产优势，借助O2O融合零售模式，
开设Lindex线上、线下专营店，快速提升
Lindex中国市场占有率。其中，实体零售
部分计划2014~2017年开设超过100家
Lindex专营店。 郑州晚报记者 樊无敌

牵手Lindex 引进国际时尚理念
在H&M、ZARA风靡中国的今天，与它

们齐名的快时尚品牌Lindex虽未来中国开
店，却名声在外，网络上关于代购Lindex的消
息比比皆是。Lindex旗下女性内衣市场占有
率位居北欧第一，女性时装位居北欧第二。

在南京举行的签约仪式现场，Lindex董
事长、CEO等与苏宁云商董事长张近东、总
裁金明、营销总部执行副总裁王哲等高层共
同出席。张近东表示，与Lindex合作可看做
是苏宁云商发展的又一里程碑。从家电零
售到服装经营，苏宁正式进军时尚产业，为
中国市场汲取、引进国际时尚理念，这是苏
宁品类拓展和零售能力提升的重要突破。

独家代理 双线融合开辟中国市场
苏宁作为 Lindex 的独家代理，将成立

Lindex 项目运营公司，负责 Lindex 品牌的
市场推广、渠道建设、销售经营、售后服
务。除自主经营外，苏宁还可通过区域授
权，发展 Lindex 的分销渠道。Lindex 负责
产品设计、生产、店面及服务标准化制定，
协助苏宁推进品牌建设。

金明指出，基于苏宁对门店开发、门
店经营、仓储配送、营销推广等零售能力
的优势，将有助于 Lindex 的快速发展。同
时，Lindex 的发展也将有助于提升苏宁的
零售能力，如建立细分领域的买手团队，
完善高效门店补货、调货机制等。

业内人士分析，依托苏宁成熟的零售
经验，Lindex 将以较低的成本更快地布局
中国市场，也能消除晚于其他快时尚品牌
进驻中国而造成的不利影响。据悉，
Lindex 在瑞典公布与苏宁合作计划当天，
其股票上涨3.8个百分点。

牵手快销女装Lindex
苏宁进军时尚产业


