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苏宁返券线上线下通用

苏宁在郑州市区共有9家门店，北区
有文化路店、南阳路店、花园路中环店；
南区有大学路店、兴华南街店；西区有棉
纺路店；东区有宝龙城市广场店、郑汴路
店；市中心有二七广场 EXPO 超级旗舰
店。到这些店，从今天至10月8日，消费
者到苏宁各店购物，满千返百，上不封
顶，相当于单件商品享受直接让利10%，
多买即可多返，返券可直接用于购买其
他电器。

从 9 月 28 日起，消费者可使用返券

在苏宁易购网上商城购买百货、美妆、食
品、母婴用品等非电器类商品，服饰、家
居、护肤品、箱包、钟表、儿童玩具、奶粉、
图书统统随意买。目前，苏宁各门店均设
有苏宁易购体验区，消费者可直接在各门
店易购体验去下单购买。

团购场场有惊喜

今天 15 时到 22 时，苏宁与美的合
伙低价团，美的50升电热水器一款仅售
799 元，美的大 1P 冷暖挂机空调一款仅
售2099元。

9 月 28 日 15 时到 22 时苏宁棉纺
路店首届感恩内购会，来就送潮会所
KTV 欢唱券一张，买就送关山旅游门
票一张，单件满 888 元额外加送电水
壶一个，累计满 8888 元累计加送 26 英
寸液晶电视一台。9 月 29 日 15 时到
22 时，苏宁与海信、科龙、LG 合伙低价

团，全场八折起。9 月 30 日 14 时到 22
时，享受团购价，在满千返百活动基础
上，可额外享受累计满 5000 元降 200
元、累计满 10000 元降 500 元的订单直
降活动。

同时，苏宁还联合建设银行、工商
银行、中国银行、农业银行、招商银行、
光大银行、广发银行7家银行独家合作，
再次重磅推出三零分期活动。今天到
10 月 8 日，针对购物满 1500 元办理分期
付款 6 期或 12 期的消费者,实行“零利
率、零首付、零手续费”的模式。例如：前
期消费者购买家电，在办理分期付款时，
分 6 期付款，需要消费者通常承担 2.5%
的手续费,12 期付款则有 4.5%的手续
费。消费者购买10000元的家电产品,12
期分期付款,消费者需要额外承担450元
费用,而通过苏宁的三零分期,这笔费用
则可以全部省去。

商户可零成本
入驻“苏宁云台”
苏宁云台在华中地区招商火热

首批招商1000家

9月12日，苏宁对外发布了开放平台战略并启动全国巡回招商，招
商活动启动以来受到众多商户的青睐。9月26日，苏宁开放平台
全国最后一场招商大会在武汉举行，华中区域500多名商户和30
多家省内外媒体参加了本次招商大会。在会上，苏宁宣布将华中地
区首批招商数量放宽至1000个名额，重点针对地方特色的产业集
群展开招商，以支持拥有地缘优势的华中品牌和企业完成互联网时
代的渠道转型。 郑州晚报记者 樊无敌

苏宁究竟要打造一个什么样的开
放平台呢？苏宁云商集团股份有限公
司总裁助理范春燕重点强调了“四个
不”：即不假冒、不伪劣、不走私、不偷
税，力求打造一个服务规范、竞争有序
的新平台。

范春燕将苏宁开放平台定义为
3.0 模式，并命名为“苏宁云台”。与
之前的 1.0、2.0 模式相比，3.0 克服了
商户良莠不齐、低价导向导致恶性竞
争、假货水货泛滥、商户经营成本高、
消费者沟通成本高、服务体验差等诸
多弊端。

“对于商户，苏宁不仅永久免除

年费、技术服务费和日用、百货、服
装、鞋帽、图书等重点招商品类的佣
金，还将免费为商户提供基本类目规
划、基础店铺装修、基础流量导入、基
础数据分析、服务器和带宽支持、即
时通信、信誉担保、品牌背书、易付宝
第三方支付、网银支付、快捷支付等
支付工具以及手机支付、门店支付、
货到付款等支付方式。”范春燕说，
3.0 版本的开放平台是一个产品质量
有保障、服务有保障、低价有保障的
平台，不仅能购买到丰富的商品，还
不必担心商户刷信誉、假冒伪劣、服
务不规范等种种弊端。

华中各省企业借助云台集体“触网”

河南、湖北是国家“中部崛起”战
略的支点和中心，各省都拥有一大批
特色产品和知名品牌。此次，“苏宁云
台”招商大会在武汉举行也吸引了包
括河南、湖南等华中各大省市知名商
户的广泛关注，截至 9 月 25 日，共有
1500多家意向合作商户报名。

电子商务作为炙手可热的新兴产
业，发展前景可期。而华中地区也有
着网民基数高、网购市场规模大、制造
业发达、特色商品丰富的特点，但由
于没有本地化的成熟电子商务平台
支撑，发展空间较为局限。范春燕
表示，本地化运营是苏宁开放平台

的重要战略之一，华中特色的产业
群就是苏宁开放平台最大的金矿，
欢迎他们来苏宁易购开店。“苏宁开
放平台全国首批招商控制在 5000 家
商户，如果优质商户的数量足够，我
们甚至可以放开这个限制，真正希
望能够通过苏宁全国的开放平台，
让具有地缘化优势的湖北企业能够
在互联网时代做出更大的生意。

据了解，针对9、10月报名入驻的
商户，苏宁在免费入驻和免基础服务
费的基础上，还推出了一项阶段性的
优惠政策：根据3个月的销售给予1万
~10万元的广告费奖励。

四大利好让消费者受益

在范春燕看来，“双线开放”、“统
一承诺”、“精选优选”和“免费政策”
这四大特征不仅是商户的福利，更
是回馈消费者的最大利好。

对消费者来说，买东西最喜欢的
是货品丰富，一站式购齐，而苏宁双
线开放就是要把线上线下的商品聚
集在一个平台上。其次，苏宁开放
平台推出的统一服务承诺和精选优
选政策，保障了无假货、好服务。用
苏宁的品牌价值为商家担保、向消
费者承诺。在苏宁统一的服务承诺
和先行受理机制下，消费者将免去
频繁与商户沟通而问题得不到解决
的麻烦，极大提升了购物体验。同
时，苏宁开放平台上实行全场正品、
开具发票，服务规则明确了商户无
不可抗力 24 小时发货，15 天无理由
退换货、服务理赔基金对消费者先
行赔付等，确保购买第三方商户的
商品所享受的服务和苏宁自营产品
一致，给予消费者最完善的服务保障。

“苏宁开放平台精选商户，即同商品
选择5家最优质的商户，是为了在保证商
品丰富度的前提下，消费者无需担心商
品假冒伪劣、良莠不齐，更不会因为商品
众多而挑花眼。”范春燕指出，至于消费
者比较敏感的价格，苏宁的免费政策也
让商户有了回馈顾客的利润空间。

范春燕强调说：“苏宁开放平台免
费的终极目的是为了给消费者更多的
优惠。平台的免费政策将赋予进驻商
户更多的让利空间。”

到苏宁购物享受“三零”分期付款
苏宁作为全新的互联网零售企业，在
此次国庆黄金周促销中，将集中超千
万元的巨额促销资源回馈中原消费
者。 郑州晚报记者 樊无敌

苏宁开放平台实现共赢


