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人气高涨 惊喜不断
活动举办前，在郑州晚

报办理认筹卡积累了大批
的顾客，开门伊始，顾客排
队办理手续和购买家具，同
时外场大型演艺与精彩活
动引来了周围千名顾客齐
聚佳和家居。

顾客享受佳和家居为
中原百姓带来家居饕鬄盛
宴的同时，也能欣赏精彩的
表演。

米兰婚纱秀的场外表
演引得顾客驻足观赏，并引
得阵阵欢呼。婚纱漂亮，模
特也漂亮。一个女孩指着
模特身上的婚纱对男朋友
说：“我结婚的时候一定要
穿那套婚纱。”引来周围善
意的笑声。

佳和家居为配合 16 周
年店庆盛典及尚品家居馆
开业一周年，推出微信 1 元
秒杀活动环节，每天两款，
款款 1 元，引发了无数顾客
的关注。

佳和微信平台人数激
增，秒杀每次互动频次达数
千次，中奖的顾客感叹：“数
千元的家具 1 元也能搬回
家，太值了”。

抽奖助力 赢占十一
每天下午 4 点，佳和家

居门前广场人声鼎沸，欢
呼不断，这是佳和家居现
场抽大奖活动，捷安特自
行车、电饭煲、四层蒸锅、
厨具套等丰富的奖品更令
人欣喜，奖品数量多，中奖

率高，上台领奖者个个兴
高采烈，激动不已，直夸佳
和家居的活动就是好，并
且实惠。

10 月 4 日，佳和家居活
动现场抽奖时，一等奖连抽
5 次顾客全不在现场，第 6
次抽奖时王女士抽中了捷
安特自行车，兴奋地跳了起
来，“自行车要送给老公，让
老公天天骑车上下班，幸福
之情溢于言表。”

此次活动与郑州晚报
通力协作，也见证了郑州晚
报这一强势媒体平台，效果
显著，短短几天召集上千人
次，在为消费者服务的同时
也为佳和家居带来了良好
的收益，商家满意，形成了
多方共赢之局面。

现场
十一，郑州商场客流不断

接受采访时，红星美凯
龙郑州商场相关负责人用
如下几句话为本次十一活
动做了总结：到商场的精准
客户比往年大幅提升，成单
率高；顾客对红星美凯龙提
供的服务、促销折扣满意度
高，顾客认为这个十一节点
到红星美凯龙消费很超值。

10 月 6 日，记者在现场
看到，可以停放数千辆车的
广场及地下停车场，车辆停
放得满满当当，很多顾客不
得不将车停放在路边。商
场里人流不断，各个抽奖环
节现场都围满了人，每个展位
里面都有不少的顾客在体验、

咨询、讨价还价。尤其是长
假最后一天的下午，由于台
湾歌星高胜美要来，红星美
凯龙建材店负一楼舞台周围
早早地就站满了人。高胜美
在下午 3 点出现时，现场一
片沸腾，人群将整个负一楼
共享空间堵得水泄不通。

探究
促销准备充分，优惠受欢迎

相关负责人告诉记者，
十一长假所以能够取得不
菲的成绩，是因为红星美凯
龙为筹备这次促销做了完
善的准备。

早在 9 月 14 日，红星美
凯龙就面向全省推出通汇
卡。而附带的送港澳游旅游

券、5%折扣、五重大礼、提前
锁定十一全部实惠等系列优
惠，吸引了顾客的注意力。据
介绍，自通汇卡发行之日起，
红星美凯龙就通过进驻社区、
报纸、电台、电视及商场现场
渠道的宣传，引发抢购狂潮，
提前锁定了一大批精准顾客。

本次十一，无论是红星
美凯龙集团总部还是郑州
商场，都加大了对家居品牌
的整合力度，将最具实惠让
利力度的活动，都汇集到商
场。同时，商场补贴千万元，
加上家居大品牌联合让利数
千万元，整个十一长假营销
阶段，红星美凯龙郑州商场
联合进驻厂商让利近亿，让
消费者真正得到了实惠。回
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工厂价直销 百万元送礼
刚刚过去的黄金周，郑州各大家居卖场都喜获丰收，福蒙特家居
在国庆黄金周期间同样表现优秀。来就送百元家居礼品、精品家
具1折起、幸运大转盘……实惠的促销体验震撼着消费者的视
听。据福蒙特家居负责人介绍，活动当中客流和销售都非常可观，
许多品牌也达到了本年度的销售高峰。 郑州晚报记者 唐善普

低价 颠覆传统卖场售价
10 月 1 日上午，记者亲

身体验了福蒙特的超值特
惠。市场价 2280 元的粽床
垫，一折仅 228 元。一款时
尚简洁大气的电视柜，市场
价 1800 元 ，批 发 价 才 260
元。不仅如此，588 元的软
床、650 元的沙发、799 元的
套床，价位均低于其他成熟
卖场。

据工厂业务代表段小
姐介绍，能有如此低的价
格，源于福蒙特的独特经营
模式。工厂总部直接入驻，
减少了中间的流通环节，消
费者来这购物就相当于直
接在工厂拿货，价格当然低
于市场零售价。

劲爆 掀起黄金周置家狂潮
“从 9 月 19 日中秋促销

活动开始，我们家具订单就
大幅上涨，已经接到 200 多
个。”东金家私的负责人表
示，国庆长假促销效果很理
想，出乎意料。在活动中，福
蒙特家居总计送出了万份
礼品、百万奖品。顾客只要
前来就能获得价值百元的
家居礼品一份。幸运大转
盘 ，100% 中 奖 ，奖 品 包 括
ipad、全自动洗衣机、食用
油、商务水杯、毛巾礼盒等，
让消费者着实惊喜了一把。

实惠 买家具就去福蒙特
来自西区的陈先生表

示，家里要装修，想买健康

自然的实木家具，但是价格
一般较高。在国庆前就已
经开始关注各家家具的活
动，看到福蒙特商场价格不
贵，还有很多礼品，真是物
超所值。

业内人士分析，福蒙特
之所以得到中原消费者的
认可和信赖，除良好的品牌
形象、优质的家居产品外，
福蒙特实惠的促销更是其
中的一大“利器”。据福蒙
特负责人介绍，作为中部六
省领先家居品牌，福蒙特一
直深受广大中原消费者和
经销商的喜爱和信赖。本
次活动不管是客流量还是
销售额都取得了令人满意
的效果。

红星美凯龙
国庆放“价”亿元让利
记者从红星美凯龙郑州商场了解到，今年国庆长假，红星美凯龙
全国各地商场捷报频传，进驻品牌销售额、商场人流量、车流量在
当地的受关注程度都再创新高。其“十一全放价”大促销活动，再
次取得圆满成功。 郑州晚报记者 唐善普 靳小东

佳和家居
促销“大片”精彩连连
在十一假日各大旅游景点拥挤的同时，佳和家居也上演了一场十
一家具抢购“大片”。佳和家居成立16周年及秦岭路尚品馆开业
一周年之际，河南佳和家居联合郑州晚报社、米兰婚纱摄影举办
的“万人空巷抢家具佳和站”活动，心动的价格、超值的赠品，激发
了顾客潜在的消费热情。 郑州晚报记者 唐善普

台湾歌星高胜美亲临红星美凯龙郑州商场

好家具，好礼品。这个十一，到佳和家居真是赚到了。


