
启乘名车广场总投资近 2 亿
元，7000 平方米大型室内展场，
立体智能化双层室内展厅，可同
时展出超过150台高品质二手名
车。业内人士指出，它的建成，应
该是河南省最大的、最豪华的综
合二手名车展厅，可以说是强力
进入中高端二手车市场。

不过在河南启乘名车广场总
经理贾敏锐看来，建设这么大的
规模，只是启乘人想给客户打造
一个更加舒适的购车环境，启乘
人真正追求的，绝不是以短期盈
利为目的，而是启乘在行业内的
高规格 将启乘品牌发扬出去。
贾敏锐介绍，由于二手车市场现
在很混乱，所以急需一个讲诚信、
有实力、重管理、求规范的企业出

现，“这就是我们启乘”。
据介绍，河南启乘建立的是

一条比较完善的二手车产业机构，
包括售前、售中、售后、汽车金融、
抵押贷款服务等，可以为消费者提
供全面、完善的二手车服务。对于
二手车的评估系统，启乘拥有一个
非常专业的评估团队，拥有众多有
一二十年从业经验的资深评估
师。贾敏锐说：“我们的经营理念
是‘诚立中原，信达天下’，对所有
销售的二手车辆进行严格的365项
质量检测，杜绝事故车、泡水车，承
诺‘7天无条件退换’、‘一年或者2
万公里免费维修’。”贾敏锐说，启
乘做的是品牌，任何消费者购买的
不仅仅是二手车，更是启乘的品
牌、启乘的承诺。
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总投资近2亿元，7000平方米大型室内展场，可同时展出超150台二手名车
建立完善二手车产业结构，为消费者提供全面、完善的二手车服务

二手车“航母”，河南启乘名车广场今日开业

今天或许是个平凡的一天，但对于二手车市
场或许是值得庆贺的日子。一座斥巨资近2
亿元打造的二手车“王国”——河南启乘名车
广场正式开业。业内人士表示，它的开业标
志着作为全方位二手汽车服务商在汽车服务
领域开始走向行业的前端。
郑州晚报记者 谢宽

启乘二手名车广场的
核心优势概括来讲就是优
质、实惠和尊贵。

贾敏锐认为，“优质”
是指车的品质，消费者购
买二手车最担心的就是质
量问题，因此在在这方面，
启乘必须要保证销售的每
一辆车是最好的。首先严
把入车质量关，坚决杜绝
事故车、泡水车等问题车
辆：其次是对每台车辆进
行全方位的专业整备，直
到 达 到 准 新 车 的 上 市 标
准；最后要进行 9 大类 365
项的检测认证，只有通过
严格认证的车辆才能驶入
启乘展厅，接受潜在车主

的选购。“实惠”就是车的
性价比要高，明码实价，微
利经营。

而“尊贵”指的是启乘
在售前售后会给客户提供
最优质贴心的服务。比如

“七天无理由退换”、“一年
或 两 万 公 里 金 牌 质 保 ”、

“24 小时救援”、“维修保
养 、保 险 、按 揭 一 站 式 服
务”等等。如果一个二手
车企业能够做好这三点，
这个企业未来的前景一定
会非常好。

“作为一个企业 的 管
理 者 也 好 ，总 经 理 也 好 ，
我 一 直 在 考 虑 把 启 乘 打
造成什么样企业？” 贾敏

锐 坦 言 ，第 一 ，要 把 启 乘
打 造 成 一 个 具 有 现 代 化
管理体制的企业，因为现
在 纵 观 河 南 乃 至 全 中 国
的二手车企，很多都是一
种粗放式的经营管理，因
为 他 们 很 多 只 是 为 了 做
生 意 、挣 钱 、对 于 团 队 的
管 理 ，他 们 是 不 主 动 的 ，
或者是叫松散的，但我们
要 将 简 单 的 粗 放 式 的 管
理 变 为 严 谨 精 细 化 的 管
理，因为只要有了一支专
业 、精 干 、高 效 的 运 营 团
队，才能把事业做大做起
来，启乘是把二手名车当
作事业去做，而不仅仅是
当作生意来经营。

树诚信 打造二手车航母 立品质 提供全方位服务


