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在杀入商业保理领域前，
苏宁已先后申办苏宁银行，申
请基金销售支付结算牌照和保
险销售代理牌照，事实上完成
了小贷、保险、基金支付等多方
面的布局。

就在上周，苏宁旗下第三方
支付工具——易付宝获得证监会
颁发的基金支付牌照。苏宁方面
透露，易付宝余额理财产品目前
已经基本开发完毕，处于内部测
试阶段，后续将正式上线运营。

有消息称，易付宝在初期
将与汇添富基金以及广发银行
合作，推出余额理财产品，最快
上线时间为11月份。

苏宁方面表示，苏宁易购
作为基金电商平台业务的报备
工作也在推进，待监管部门审
核通过。而一旦苏宁的基金
销售牌照获批，未来苏宁用户
可以在苏宁易购购买货币基
金、债券基金、短期理财基金
等中低风险的投资理财产品，
同时也可以通过易付宝中的

余额实现增值、升值，增加个
人额外收益。

业内最近盛传，江苏省的
民营银行名额已“内定”给苏宁
银行。苏宁方面不予回应，但
强调苏宁完善金融布局的决
心，更透露未来苏宁可能会在
线下门店设立理财专柜，线上、
线下推广互联网金融产品。

可以预见，未来苏宁门店
的业态将会发生变化，由目前
单纯的零售平台转为零售和金
融一体化服务的平台。

万联证券研究所负责人傅
子恒认为，苏宁进军金融行业,
包括最新成立商业保理业务的
举动，表明了其向互联网公司
转型的决心，未来极具成长性，
值得长期关注。家电专家刘步
尘则表示，一旦苏宁银行获监
管部门批准，股价将有良好表
现，而苏宁和国有银行的比较
优势，在于其竞争和服务的意
识要比银行强。
汪小星 南都供稿

苏宁“全金融”布局再下一城，继申办苏宁银行，申请基金销售支付结算牌照和保险销售代理牌照之后，苏宁商业保理有限公司近日已经获批成立，主要立足苏
宁商业零售供应链，专注国内和国外商业保理，向苏宁各产业链上下游合作企业提供贸易融资与保理服务。
但该消息并未带动苏宁股价上扬，受大盘下跌影响，苏宁云商(002024)下跌1.47%，报收12.70元，较上周四(10月10日)14.33元高位已下跌11%。万联
证券研究所负责人傅子恒认为，苏宁云商从7月初的5元左右持续攀升到14元以上高位，短期调整也在意料之中。但他强调，苏宁转型为市场期待和看好，从
题材炒作角度适合波段操作；而转型业绩向好，也值得长期关注。

保理业务
保理业务分为国际保理

和国内保理，其中的国内保
理是根据国际保理发展而
来。国际保理又叫国际付款
保理或保付代理。它是指保
理商通过收购债权而向出口
商提供信用保险或坏账担
保、应收账款的代收或管理、
贸易融资中至少两种业务的
综合性金融服务业务，其核
心内容是通过收购债权方式
提供出口融资。与国际保理
不同的是，国内保理的保理
商、保理申请人、商务合同买
方均为国内机构。与传统结
算方式相比，保理的优势主
要在于融资功能。

苏宁最新成立的商业保
理有限公司，是由香港苏宁金
融有限公司和苏宁电器集团
有限公司共同出资，在天津滨
海高新技术产业开发区联合
创建的合资经营企业，注册资
本 5500 万元。

据苏宁商业保理有限公司
负责人介绍，在国际贸易中，为
了维持良好的合作关系，卖方
企业一般都会给予买方企业一
定的赊账期，但是由于买方企
业信用层次不齐，卖方企业就
很有可能面临由于赊销而受到
的资金紧张和卖方信用风险等
问题。怎样能更好地权衡这两
方面的问题呢？保理这样一种
集贸易融资、商业资信调查、应
收账款管理及信用风险担保于
一体的新兴综合性金融服务就
应运而生。

该负责人介绍，目前绝大
多数保理公司只做国际贸易
保理业务，因为行业监管、配
套机制、外部环境等不完善，

国内真正做内贸保理的不多，
部 分 业 务 领 域 几 乎 还 是 空
白。“据我们统计，在苏宁数万
的供应商和平台商户中，90%
以上都是中小企业，他们当中
80%以上的企业有融资需求，
其中 25.2%的企业有 50 万以
下的融资需求，37.8%的企业
有 50 万~100 万的融资需求，
37%的企业有100万~500万的
融资需求。”

中信资产管理有限公司
副总经理兼中信商业保理有
限公司董事长周骏曾表示，商
业保理是缓解中小企业融资
难、支持实体经济发展的有效
途径。“相对于银行保理，商业
保理更具灵活性和创新性，能
够开发适合中小企业的业务
品种，满足融资要求；可专注
于某个行业或区域，在深入了
解行业和区域特点的基础上，
提供有针对性的服务；有助于
盘活中小企业流动资产，有效
缓解周转资金问题。”

商业保理更具灵活性


