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求品质的绝不能错过精品
推荐地：正道花园百货 店庆时间：10月17日~29日

正道花园百货14周年庆，将于10月18日和19日特
别推出“店庆日全城狂欢”活动，营业时间从上午9点半到
自然闭店。届时，国内外一线品牌服饰将参与超值满返，
消费满1000元返1000元或500元电子礼券。与此同时，名
品化妆品，满260元返50元礼券。黄金每克立减30元，进
口名表满4999元返1000元礼券。还有明星品牌雅诗兰
黛、迪奥、兰蔻，满1000元返200元礼券，外加多级满额赠
礼。周生生黄金铂金工费8折，优质卡钻满980元减140
元，减后满980元再返100元礼券。周大福大型福星宝宝
系列及高端翡翠巡展，独家折扣和返券。爱步满1000元
返500元礼券，威可多2~5折，双立人满2000元返500元
礼券。正道花园百货还携手中国移动开启答谢专场，尽
享三重好礼。1.全球通用户10月18日到店预存300元分
摊话费，可获 100 元百货券（仅限前 500 名，每位限一
次）。2.移动用户发送短信“M0004”到1065839988，扣除
3330积分，即可到店兑换50元百货礼券。3.移动用户凭预
存话费单据即可免费办理会员卡，并获赠办卡礼一份。

10 月 17 日~29 日店庆期间，刷华夏、农业、建设、交
通、光大、广发、邮政储蓄等银行卡购物，可分别享受精
美刷卡礼。更有乔顿男装、安莉芳内衣的独家特卖会，
以及华麟旗下品牌秋冬展示会。

淘实惠的不妨囤些经典款
推荐地：正道中环百货 店庆时间：10月17日~29日

此番正道中环百货 9 周年店庆，将继续其今年全新开创的“升级
式”返券形式——消费满 300 元返 300 元礼券，满 600 元返 700 元礼券，
满 900 元返 1100 元礼券。与此同时，天天都有 6 级满额礼以及各大银
行的刷卡礼在等您拿。

其中，10月18日、19日、25日和26日将成为特别营业时间，每天都
从上午 9 点半开始营业到自然闭店。而这四天也将上演巅峰庆典，届
时活动会提升为消费满300元返320元礼券，满600元返720元礼券，满
900 元返 1120 元礼券。而且，会员当日现金购物满 5 万元，还可获得
2000元礼金券的劲爆大单礼，多买多赠哦。另外，奥特莱斯旗舰店全场
1~5折，折后满1000元再减300元（限夜场），值得去囤些经典款。

图实用的要瞄准秋冬新装
推荐地：大商新玛特郑州总店 店庆时间：10月27日

新玛特总店5周年店庆日定于10月27日，主打活动
为“满500元返300元礼券”，商场约500个品牌的秋冬首
发新品将全线参与返券收券，并实施全国调货以确保货
源。而且，连黄金、化妆品、家电、手机、名表、餐饮娱乐等
特约品牌也颠覆性收券。男女鞋、床品、针织等品类，更是
在八折特惠的基础上再享“满500元返300元礼券”特惠。

当店庆不再是一次促销
它是令人惦记的品牌

它是让人狂欢的节日
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庆，本意是祝贺，或指可祝贺的
事。对于中国人来说，但凡沾了“庆”字，
都是高兴事儿。大到国庆佳节，小到亲朋好友
间的婚庆。近几年，商场的生日庆、周年庆越来越受
重视。商家借着店庆之日High翻全城、创造销售奇迹，
而消费者则趁机扫货、甚至能买齐全年的衣物。如今在郑
州，商场店庆已渐渐成为人们心中的一个“消费品牌”、一场“聚
会狂欢”。从10月份开始，喜欢逛街购物的小伙伴们，其日程表上
似乎只显示“店庆时刻”。
郑州晚报记者 王一品

80%的消费者心系“店庆时刻”
店庆，究竟意味着什么？一次购物狂潮，一场声势

浩大的生日聚会，抑或是一个惊人的销售纪录？在很多
商家看来，店庆，是一个“品牌”，而且是个真正能够满足
各个层面消费者不同需求的品牌。也是一个“节日”，一
个能令消费者记在心里的狂欢节。

就像美国的“黑色星期五”，跟一般“不吉利的黑色”
完全不同，这个黑色能比赤字还要红，因为其开启了圣
诞节销售旺季的大门，已成为美国人乃至世界各地消费
者必追的品牌，必过的节日。

“正道花园和正道中环的店庆通常在 10 月中下旬，
大商新玛特郑州总店的店庆日一般是 10 月份的最后一
个周末，丹尼斯百货的店庆集中在 11 月中旬，郑州百盛
的店庆会在 12 月初……”近日，记者在郑州各大商场进
行了随机调查，80%的消费者都知道十一过后各大商场
将集体进入店庆档期，并表示会去“捧场”，趁机扫货。

商家集体亮出“年度最大力度”
品牌，不止是一个牌号和产品名称，它是产品属性、

质量、价格、信誉、形象等的无形总和，是一种有别于同
类产品的个性表现。当店庆成为一个品牌，可以说是商
家最宝贵的财富。因此，其不再是一次大型促销，而成
了一次“年度最大力度”的回馈。

这种力度体现在哪里？每个商家都会不约而同地
让店庆成为当年“货品最多、款式最新、尺码最全、价格
最优”的时刻。说白了，在这个连“购物狂”都越来越懂
得理性消费的年代，商家若想让消费者记住你的生日、
下次还来捧场，商品、折扣都必须给力。

“我基本上是按照效用最大化的原则来购物的。就
是要在条件允许的情况下，用最短的时间、花最少的金
钱、买最好的东西。”有“精明”的消费者指出，“如果你想
用一天时间买齐一年的东西，瞄准商场总店，该出手时
就出手。”
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