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行业
OPPO手机创意拍摄
大篷车绿城开动

全球首款配备旋转摄像头的
大屏拍照手机 OPPO N1 将在今
天率先登陆绿城郑州金博大广
场，在“到处转转，OPPO N1大篷
车”活动中献上“首秀”。除了可
以抢先体验这款配备了206度自
由停旋转摄像头和 O-Click○R

“小叮当”遥控器等创新技术的旗
舰机外，消费者还将有机会在现
场获得OPPO N1手机、陈坤江一
燕签名书籍及移动电源等奖品。
据悉，这辆大篷车车内的所有体
验场景和环节都是通过实景搭建
和3D技术结合、创意绘画等最新
技术和工艺来实现。

本次活动首发站就定在了河
南郑州。三辆大篷车将分别从郑
州、洛阳和太原出发，沿路线途经
30多个城市。为了吸引手机摄影
爱好者们全程体验N1创意拍摄的
乐趣，本次大篷车还特设了“拍摄
护照”。凡是入场者都将获得一本

“拍摄护照”，此外还专门推出了
“终身黄金体验卡”——消费者集
齐大篷车三条行驶路线中任意一
条路线的所有城市的“护照”印章，
并与当地工作人员合影留念，即有
机会享有终身免费每年获取一部
OPPO手机的权利。 源锌

移动
郑州移动积极加快4G
工程建设进度

目前郑州移动正以前所未有
的规模和力度推动 4G（TD-LTE）
建设在郑州的全面落地，多措并
举快速推动工程进展。一方面进
一步细化 4G 工程建设的工作各
项措施，积极开展工程劳动竞赛；
另一方面按照建设环节，明确职
责和分工，由专人负责选址协调、
配套改造、物资申领、基站安装、开
通优化五个环节，会同下属建设片
区形成矩阵式管理结构，实现了
4G基站传输光缆引入、设备割接
上载、电路调度协调等工作的顺
利完成，以精细化管理确保高质
量完成建设任务。力争在年底前
完成全部建设任务，确保为移动
4G 网络品牌先发优势提供良好
网络的基础。 通讯员 董淑萌

联通
公司开展营业员“微笑
天使”评选活动

为树立服务标杆，进一步提
升营业员主动服务能力，8 月中
旬起郑州联通持续在营业厅开展
以“微笑挂脸上、服务记心间”为
主题的“微笑天使”评选活动。本
次活动覆盖市区 23 个自有营业
厅，评选过程分为各营业厅初赛和
公司集中复赛两阶段，活动分别从
仪容仪表、服务规范、岗位技能、服
务效率、团队精神、客户评价等六
方面对营业员岗位工作进行综合
测评，测评结果实行进厅客户投
票评价、客户网上评价与公司综
合考评得分相结合的原则，最终
将评选出不同级别的“微笑天
使”10名。 通讯员 薛曼曼

■通信快报

看机识人
透过手机了解你的生活

现在是一个人人有手机的时代，但是你知道吗，每个人对手机的需求是完全不同的，
老年人最爱操作简易、字体大的手机，中年人需要的是性价比高的手机，而年轻人喜
欢的手机，别的都可以没有，但一定要能上网。
看看你的手机，就能知道你是什么样的人了。
郑州晚报记者 源锌

董女士的孩子今年上初中，
因为孩子住校，手机是一定要有
一个的，不过她想找一款除了打
电话和发短信什么功能都没有的
手机还真是困难，最终，董女士给
女儿买了一款诺基亚 1050，160
元钱，据说能待机 35 天，不支持
3G网络，无蓝牙和Wifi功能。

正在读高中的小铭就被父
亲给她买的“手机”气得不行了，
这个叫做“守护宝”的“手机”不
但长得很幼稚，而且只有七个键
盘，除了通话和关机，就是固定
的 5 个联系电话，“我都这么大
了，还要带这个土气的东西吗？”
小铭很是不满父亲的选择。

我们采访中发现，现在初中
学生的手机一般都是由父母给买
的，因为怕影响学习，家长们一般
都倾向于购买，除了能通话和短
信之外没有任何功能的手机，有
的还要选择有定位功能的手机。

另外，很多初中生对手机短信
情有独钟，因为能大量发短信，移
动的动感地带是他们最爱的套餐。

今年秋季成功考入郑州重点
高中的小柯，要求爸爸给予的奖励是
一台iPhone4S，小柯说，她的同学里，
用3000元以上手机的不在少数。

“QQ是我用得比较多的社交
工具，微信微博也玩，有时间就玩
玩游戏。”小柯说，她的同学都是自
己选手机，虽然一般不会买太新潮
的，但也不会买那种初中生用的啥
功能都没有的手机，更多的时候，
同学们都喜欢买一些能叫得出牌
子的手机来，比如苹果、三星，最差
的也要是HTC，至于其他名气不大
的手机很多都是不考虑的。

郑州一中的一位老师说，“这
个年龄的孩子有些爱表现，爱攀
比，所以会买好一些的手机。”

和郑州那些高中的孩子
相反的是，大学生们买手机，
反而更注重性价比。

酷派、中兴、华为、联想是
大学里随处可见的手机，小
米、魅族和 OPPO，更是高频
率出现在校园里，国产手机在
校园里大行其道，最直接的原
因还是因为低价高配。

尤其是今年 9 月份，郑
州移动在大学里搞的“预存
流量费送手机”活动，更是让
国产手机成为了郑州大学校
园里的抢手货，因为价格便
宜量又足，大多数学生对国
产手机的要求是配置、外形
和游戏功能，对品牌的要求
倒不是很多。

微信、微博、QQ、短信、
电话……大学生们对手机的
这些功能相当关注，对于短
信功能，则有些淡漠了。正
是因为这样，今年运营商才
比较多地推出手机流量和
套餐包，移动的 18 元上网
套餐，在每个学校里都是出
奇地好卖。

85后小胡今年刚研究生
毕业，在邮政局就职，来单位
前特意向家里要了 5000 元
钱，办了一个 0 元换机的套
餐得到一部三星最新款手
机，她觉得，工作了就要有个
工作的样子，不过到现在，几
个月下来，拿着微薄工资的
小胡已经开始感慨，一个月
286元的套餐实在“太贵了”。

和小胡一样，正在成为
社会中坚的 80 后们，离不开
手机，需要手机，又能直接感

受到手机消费带来的压力，
这让他们左右为难。于是，
用信用卡分期购机，就成了
80后们最喜欢的事情了。

最早的分期购机是郑州
联通和招商银行，为了买一
部 iphone4，之前从不办信用
卡的小李也赶紧去办了一
张，现在不光是联通，移动和
电信都有信用卡分期买手
机，一个月 300 元左右的还
款压力，对于 80 后工薪族来
说，还算能承受得起。

作为承上启下的一代
人，80 后是既玩得转微信，
又耍得好电话和短信，“我
们单位在工作上都是用短
信和电话，领导不喜欢用微
信和 QQ，我因为用微信汇
报过工作，还被批评过说不
严谨。”小胡说，在工作之
外，她最喜欢的还是微信和
微博，而且绝对不加单位同
事的那种，“和朋友们一起
聊聊工作中的希望和压力，
是一种很好的解压方式。”

60 后和 70 后购买和使
用手机呈两极分化趋势，事
业有成者的手机价格主要为
4000元以上，还有上万元的，
经济实力一般的则选择1000
元钱以下的，使用功能基本
是电话。

“手机是必需品，出门谈
生意也代表了实力，手机太
差了可不行。”闫先生买的是

万元的三星“大器”手机，他
认为这个比苹果更能代表成
功人士，“到了我这个年龄，
已经不会再迷恋手机音乐、
游戏、视频等娱乐项目了，能
联系，能把客户资料储存好，
最好还能一个手机用两个号
是最好的。”闫先生说，到了
他这个年龄，已经学会把生
活和工作分开了，所以两个

号是很重要的。
虽然用的手机比同龄人

闫先生的大器要便宜很多，
但干着维修的高师傅用的也
是双卡双待的手机，他说，
运营商的存话费送手机活动
最适合他这样的工薪族，尤
其是现在移动买手机送流量
的活动，更是让他也赶上了
手机上网的时髦尾巴。

今年重阳节，市民李女
士送给75岁的爷爷一部屏宽
键大的老人机，500 元以下，
键盘大、字也大的手机，正是
老年人最喜欢的。基本都是

和子女通电话。手机一般都
是子女给买的。

但也并不是所有的老年
人都只喜欢键盘傻大的那种
手机，赵女士买了一个新手机

后，主要是在上面打扑克和下
棋，还开了微信和远在外地的
儿子传照片，对于老年人来
说，接触全新的事物永远不会
晚了。

50后老人家 实惠字大就行了

00后初中生
手机都是家长买的 90后大学生 国产机才是王道

60后、70后 双卡双待是主流


