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TOP地产 行业

开盘售罄 热度再现
郑州华南城汽摩配件市场两小时发售完毕

11月3日，郑州万达中心联合
华夏时报等媒体，共同举办了
以“投资定中心，金水新热点”
为主题的郑州万达中心区域发
展论坛暨万达会启动仪式。前
建设部政策研究中心主任、中
国城乡建设经济研究所所长、
中国人民大学博士生导师陈淮，
河南财经政法大学教授刘社，河
南省商业经济学会常务副会长
兼秘书长宋向清等出席了此次
论坛，并与投资者分享了对当前
形势下地产投资的独特见解。
郑州晚报记者 范建春

三大专家论道金水区投资价值

论坛开始，万达集团郑州公
司副总经理张革先生首先致词，
他表示，万达集团自2010年进驻
郑州以来，已经完成了郑州中原
万达广场和郑州二七万达广场
两个项目的开工和开业，创造了
郑州繁华商业的崭新历史。随
后，陈淮教授从用几个趣味的投
资小故事深入浅出地为在场的
投资者们讲解了当前投资形式
下如何利用房产做到增值保值。

在名家论坛环节，陈淮、刘
社以及宋向清与投资者共同探
讨与分享了“中原经济区及航空
港区战略背景下的发展机遇”、

“郑州金水区域经济发展模式与
前景”、“万达给区域带来的裂变
效应”等几方面深刻见解与看
法。

三位专家以当前的地产新
政策为出发点，结合万达中心城
市综合体促进城市区域升级等
内容，针对地产投资方面给出了
独到的见解，引起了现场众多投
资者的共鸣。

万达新天地为郑州创造投资新
契机

据了解，在当前严峻的调控
背景下，郑州商业地产正迎来新
的投资机遇。随着郑州经济的
稳步提升，人们消费水平的日益
增长对商业地产需求越来越高，
商业地产的发展得到了空前的
繁荣。而当大量资金急需寻求
新的投资渠道时，处在政策“孤
岛”的商业地产已经成为各路资
本新的追逐目标。

然而，在投资商业地产中，
安全是投资的第一法则，投资商
业地产尤其是城市综合体项目
时，选择可信赖的品牌是关键。

作为亚洲领先的不动产运
营商，万达积累了25年丰富的商
业成功经验，为75个城市打造了
130余座商业地标。郑州万达中
心是万达集团在郑州布局的第
三城，将超五星级酒店、5A 甲级
高端写字楼、殿堂级奢装大户豪
宅、定制级名流社交商业街 4 大
顶级业态于一体，

因此，该项目自启动后便受
到市场和业界的强烈关注，截至
论坛举办时，已经有超过 1 万组
客户达成了投资意向。

郑州万达中心区域发
展论坛举行
万达中心“万达会”招募同时
启动

郑州华南城，以华南城
集团的资源、品牌、及项目
运营经验为根基，在入驻中
原一年多的时间内就取得
了骄人的成绩。华南城正
以“华南城模式”和“华南城
速度”为代言，逐渐彰显着
自身的品牌影响力。郑州

华南城，以中原市场行情为
导向，紧抓中原经济区、航
空港区建设的重大机遇，大
中原国际级商贸物流中心
渐成规模。

未来，郑州华南城将继
续以其无可比拟的品牌优
势、地段优势、规模优势、运

营管理优势，秉承“稳商、助
商、扶商、富商”的经营理念，
在中原大地上演奏一曲恢
弘的交响乐。华南城项目
负责人告诉记者，“华南城
必将不负众望，着力为广大
商户打造一个高起点、高回
报、潜力巨大的经营平台。”

10 月 31 日上午，郑州建
业艾美酒店开业庆典举行，这
标志着备受各界关注和期盼

的华中地区第一个聚焦设计、
文化和艺术的酒店终于揭开
了神秘的面纱。

建业集团董事长胡葆森，
北京市华远地产股份有限公
司董事长任志强，中城联盟轮
值主席、新地集团董事长漆洪
波，台湾怡盛集团董事长黄平
璋，以及喜达屋酒店与度假村
国际集团代表，建业集团高管
团队与各主流媒体及社会各
界友人齐聚一堂，共同见证了
这一历史性时刻。

庆典强烈凸显了郑州建
业艾美酒店独特精致的人文
气息和深邃内涵的艺术氛围，
展示了其作为中国中部地区
首家全新视角的超高端国际
品牌酒店的风采和魅力。胡
葆森在致辞中肯定了建业集
团与酒店方在郑州建业艾美
酒店建设过程中付出的辛劳，

阐述了建业集团未来在酒店
投资等新领域的计划和目标，
着重感谢社会各界长期以来
对于建业集团和建业酒店业
发展的支持。

当启幕嘉宾共同用手中
的激光笔点亮透明幕布时，郑
州建业艾美酒店的形象逐渐
浮现在了大家眼前，一座新的
艺术地标和超豪华酒店荣耀
亮相郑州。

郑州建业艾美酒店由建
业住宅集团与喜达屋酒店与
度假村国际集团强强联合打
造，以独特的品位和超高端的
定位，为建业大服务体系的建
设提供更为优质的资源，也是
建业酒店开发的新的里程碑
事件。郑州晚报记者 梁冰

10月 31 日，中原首
席一站式汽摩配件专
业市场终于在众商家
的期盼中耀世绽放。
继华南城1#小商品、
建材、五金机电市场
的商铺热销全城后，
本次郑州华南城汽摩
配件交易市场开盘盛
典更加火热，创造了
开盘两小时即售罄的
传奇。
见习记者 何岳川

千人抢铺 开盘售罄
10 月 31 日上午，在郑州华南

城招商中心广场，千余位来自全国
各地的汽摩配件市场经营户抢购
商铺。

为了给现场商户营造好的环
境，郑州华南城安排专人为商户提
供早餐、饮品及引导服务，并特地
设立应急区，预防各种突发情况，
现场各项工作进行得有条不紊。

在选铺区外面，招商中心门口
广场上搭建起了 1800 多平方米的
临时休息等待室。早上9点左右，
休息室内已经拥满了等待摇号商
户。开盘仪式于上午 9 点半正式
开始，主持人介绍了选铺流程、选
铺须知等事宜后，选房活动正式开
始。各位远道而来的商家铆足了
劲，紧握着自己的摇号券，期待着
自己的号码先被抽到。随着第一
批被抽到的商户拥入商铺预选区，
招商中心内部沸腾起来。

随着销控板上红色的销控贴
越来越多，客户的热情也随之不断
高涨，开盘不到两个小时，白色底
板的销控板上几乎全红。截至上
午 11 点半左右，本次开盘推出的
全部铺位都已销售一空。

华南城自开工奠基以
来，得到了社会各界及商业
商会的关注和支持，华南城
的品牌实力也迅速赢得了
各行业商会的青睐。继泉
州商户、浙江联合会携行业
知名品牌及万千会员单位
签约入驻华南城建材、五金
机电市场之后，汽摩配件五
大主力商会也于10月22日
携千余家会员单位抢先入
驻华南城，整体购买华南城
7 万平方米的商铺，这无疑
为华南城汽配市场的繁荣
及市场的后期运营打下了

坚实的基础。
同时，华南城这个大平

台，势必会吸引更多精英企
业家，这些条件将为中原汽
配行业的发展带来举足轻
重的影响。

据记者了解，郑州华南
城实行统一规划、统一管
理、统一经营、统一宣传、统
一推广的运营策略，为入驻
的商户提供从仓储到物流，
从物业到日常生活，从会展
到住宿等全方位的配套，为
商 户 打 造 一 站 式 服 务 平
台。而且，郑州华南城建成

的物业中将有 50%以上的
物业由华南城自持，不对外
出售。这样的政策可以将
华南城与商户的利益捆绑
到一起，充分保障入驻郑州
华南城商户的利益，确保整
个项目的运营及管理质量。

华南城在商贸物流产
业中的地位，就像万科在住
宅产业、万达在商业地产中
一样，是当仁不让的“领航
者”。也正因为如此，郑州
华南城才在短短的时间内
得到了各大行业商会的青
睐。

商会青睐 商户信赖

品牌实力 礼遇中原

郑州建业艾美酒店开业
优质资源增力建业大服务体系

众商家紧张选铺

建业艾美酒店10月31日启幕迎宾


