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首单奖52英寸智能彩电
一台，当天成交量最大的消
费者可获得 2014 年 春 节 晚
会 门 票 一 张 ，9 元 秒 杀 国
字 六 号 …… 当“ 光 棍 节 ”
华 丽 转 型 变 身“ 网 购 节 ”
后，企业对“双 11”的重视
也 在 不 断 升 级 。 昨 天 ，记
者 从 宋 河 获 得 的 消 息 显
示 ，针 对 下 周的“光棍节”，
宋河在其天猫旗舰店推出了
五大促销政策。

自 2012 年 11 月 26 日宋
河在天猫和酒仙网推出线上
旗舰店后，其目标直指“中国

互联网第一名酒”：2013 年 1
月，宋河在线推出宋河“扣
扣”，6 天预售 10 万瓶；2013
年 8 月，宋河推出“嗨 80”，引
领白领致青春风潮。现在，
作为“网购节”，“光棍节”成
为宋河又一个重点关注的销
售节点。

根据记者的了解，宋河
在天猫旗舰店推出的“光棍
节”政策十分诱人：当天首个
成功交易的订单将可获得 52
英寸智能彩电一台；当天成
交量最大的消费者可获得
2014 年春节晚会门票一张；

当天满 300 元即送价值 218
元的秘藏5号品鉴酒一瓶，同
时可升级为宋河品酒顾问，
并且还有机会获得免费的老
子故里两日游；当天 0 点到 3
点，50 瓶签名版国字六号品
鉴酒参与 9 元秒杀活动，9 点
到 20 点，100 瓶签名版金奖
1988纪念版参与9元秒杀；此
外，当天还将有 1000 个免单
机会抽出。

厮杀还没开始，战鼓已
经 擂 响 ，胜 负 如 何 且 看 下
周。
吴美芳

“围城”：多企业跨界投资白酒

仰韶：酒为媒介，弘扬
传统文化

10月27日，仰韶酒业董事长
侯建光受邀参加“翰墨千秋梦
——全国百名书法名家邀请展”
开幕仪式。本次书法展在北京
全国政协礼堂举行，旨在传播与
弘扬中国传统文化，促进书画艺
术的创作和交流。

仰韶酒业董事长侯建光表
示：“我很庆幸一直从事白酒这
个蕴含中国传统文化的特色产
业，仰韶彩陶坊酒被赋予厚重的
仰韶文化和仰韶酒文化，著名导
演陈凯歌的代言和著名书法家范
曾的题字，更是增强了白酒的文
化传播属性。我很欣慰能够为中
国文化的传承和发扬尽一份绵薄
之力。”据介绍，本次展出的优秀
作品包括中国书法协会，各省、
市、自治区及港澳台地区书法协
会的主席、副主席等 100 多名书
法名家的艺术精品。贺荣凤

河南酒业首届职工篮
球赛开赛

11 月 7 日，首届“豫酒杯”全
省酒类行业职工篮球比赛在郑
州火车头体育馆举行。

据了解，首届“豫酒杯”全省
酒类行业职工篮球比赛由河南
省财贸轻纺烟草工会、河南省酒
业协会联合主办。经过预赛，已
有8支球队参加该届比赛。据河
南省酒业协会副会长兼秘书长蒋
辉介绍，本届比赛共分两个阶段，
第一阶段采取单循环方式，第二
阶段采取交叉淘汰制。精彩激烈
的决赛将于 11 月 9 日下午进行，
比赛全程严格按照中国篮球协会
新审定的《篮球规则》进行裁判，
欢迎篮球爱好者观看比赛。目前
已经确定的 8 支参赛球队分别
是宝丰、金星、仰韶、宋河、张弓、
赊店、杜康、皇沟。 贺荣凤

酒祖杜康·名仕封坛原
浆酒飘香中原美食节

10月29日，“杜康封坛之夜”
第四届豫菜品牌大赛豫菜品鉴
会暨河南餐饮 18 年 18 人颁奖晚
宴在郑州举行，酒祖杜康·名仕
封坛原浆酒作为晚宴唯一指定
饮用白酒。

“判断白酒好坏主要有三个
步骤：眼观色，鼻闻香，口尝味。
好的白酒挂杯痕迹明显、均匀，
像丝绸一样，而且清澈透明，没
有丝毫杂质，香气醇香秀美，是
窖香、粮香、糟香、曲香、酯香等
和谐统一的香气，给人以舒适、
愉悦的感受，入口柔、吞咽顺，微
甜、醇厚、不刺激。”在当天的欢
迎晚宴上，河南省酒业协会白
酒分会秘书长、总工程师赵书民
分析说，从这些角度来说，酒祖
杜康·名仕封坛原浆酒不愧为好
酒，代表了河南白酒的最高品
质。 贺荣凤

■业界快讯

“光棍节”首单送52英寸智能彩电
瞄准网购狂欢节，宋河推五大促销政策

10月以后向来是白酒销售的
旺季。然而，一切在今年的这个10
月被改变。高端白酒量价下滑通
道未止的背景下，白酒业正演绎着
一场“围城”局：一边是上市酒企近
期净利频现下滑，行业利空不断；另
一边是业外资本不断“抢滩”进入。
在中粮、联想、维维股份、海航等
行业大鳄及众多资本的强劲驱
动下，国内区域性白酒品牌掀起
了一股前所未有的并购风。

10月23日，中国平安集团
与宜宾红楼梦酒业股份有限
公司(以下简称红楼梦酒业)正
式 签 署 协 议 并 达 成 战 略 合
作。据悉，双方合作的内容包
括，平安集团投资共计5亿元，
帮助红楼梦酒业在品牌、渠道
建设及技改等方面进行改造。

据Wind数据统计显示，截
至10月30日，国内有70%的酒
企业绩同比下降。其中，沱牌

舍 得 净 利 润 则 同 比 下 降 了
97.06%，酒鬼同比下降 95% ~
96%，水井坊下降80%。那么，
业外资本纷纷加入到这场白酒
行业的“混战”之中，使白酒行业
乱中生乱。这些业外资本能否
笑到最后？北京大学经济研究
所客座教授贾福春认为，业外资
本频繁涉足白酒产业是因为企
业在主导产业发展到一定阶段
后，自然希望拓展新的领域，寻

找新的利润增长点，白酒行业的
高回报和高利润是吸引企业投
资眼光的关键因素。

资深白酒专家铁犁的观
点则认为，虽然跨界企业都是
各行业的佼佼者，也有很先进的营
销理念和管理模式，但隔行如隔山，
进入白酒行业，就必须按照白酒行
业的发展逻辑来运作，否则，很可
能水土不服，达不到投资预期，并
可能进一步加剧行业内的泡沫。

专家：跨界仍持谨慎态度

据记者了解，在 2013 年以
前，白酒并购的话题并不新
鲜，但这次主角却是业外资
本，而吸引他们进入的原因为

“黄金十年期”中白酒高额的
利润。

以联想控股为例，闪电
般地以 20 亿元的资本全资收
购 4 家区域强势白酒企业，组
建丰联集团，力图在中国打
造一个类似帝亚吉欧的白酒
新王国。

但是，从目前市场情况来
看，这些业外资本所并购的企
业并没有获得较好的发展，业
绩均不尽如人意。

酒仙网董事长郝鸿峰在
接受记者采访时对企业跨行

业 涉 足 白 酒 的 未 来 并 不 看
好。他表示，若企业盲目跨界
涉足酒类行业，会令白酒企业
雪上加霜，是非常不负责的行
为。未来白酒还会出现危机，
就是因为产量过剩。

面对市场份额急速萎缩，特
别是高端酒销售遭遇“三公”消
费政策打压后，河南杜康推出
的“封坛定制酒”活动中的高端
酒，成为企业自救的一个较为成
功的案例。洛阳杜康控股销售
公司总经理苗国军在接受记者
采访时表示，杜康连续两年来推

出的“封坛定制酒”销售都取得
了不错的成绩，公司前三季度整
体业绩增长了50%。

在贾福春看来，杜康“封
坛定制酒”是高端酒销售的新
渠道，不仅是企业为适应行业
变化做出的创新营销，也是公
司为高端消费人群打造的一

款具有收藏价值的酒。白酒
行业营销专家铁犁的观点是，
在白酒的发展史上，封坛酒一
直存在，只是在白酒行业一片
大好的时期，瓶装酒成为消费
主流产品。

或许是看到了杜康的成
功，其他同行企业如茅台、山

东景芝也纷纷效仿。酒仙网
董事长郝鸿峰分析指出：“三
公”消费政策对500毫升的高端
酒影响较大，随着消费习惯的
改变，未来，1500毫升、3000毫
升的酒会越来越多。而“封坛
定制酒”未来会长期存在，且比
重会越来越大。

由金鑫珠宝公益赞助，新
时代相亲俱乐部承办的单身
节大型相亲活动 11 月 9 日~11
日举办，明日“单身节大型相
亲活动”将在金鑫珠宝正弘店
举行。本次相亲活动涵盖老
年、青年、单亲三个群体。

活动一：遍撒英雄帖，广招
“剩斗士”；活动二：家有儿女要
相亲；活动三：夕阳红花会，为空
巢老人觅幸福；活动四：“烛光里
的奶奶”大型爱心祈福活动。

温馨提示：本次相亲活动11
月9日~11日，上午10：00~12：00
为会员资料展示，下午为专场活动
时间，届时还有抽奖等丰富的活动。


