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有这样一类女人，她们舌巧如
簧。在社交场上，不仅能把死的说成
活的，也可以把活的说成死的。在今
天，这种女性颇有发挥才能的空间。
她们可以去做职业经理人，或者去大
企业搞公关。但在古代，则因为女性
地位低下的缘故，往往“藏之名山”，不
为人知。

这类人，俗称马泊六。
《水浒》里，最有名的马泊六非王婆

莫属。有人考证说，这王婆神通广大。
当年及时雨宋江和阎婆惜就是她撮合
的，后来潘金莲和西门庆也是她撮合
的。究竟是否如此，我看需要考证。不
过，马泊六们的厉害，却是人所共知。在

《水浒》里，王婆见了西门庆，自我介绍
道：“老身为头是做媒，又会牙婆，也会抱
腰，也会收小的，也会说风情，也会做马
泊六。”

当初，王婆遇到西门庆，正是潘金
莲失手的时候。当时，西门庆路过武
大的家门口，潘氏手中的叉杆打了他
的脑袋，西门勃然大怒。但是，这个泼
皮看到打他的人之后，不仅没有生气，反
而笑吟吟的。此时的王婆，就在隔壁茶局
的帘子后面。这个老虔婆，把一切都看在
眼里。因此，对着西门庆，她谄笑道：“兀
谁教大官人打这屋檐边过？打得正
好！”——这句话，貌似给潘金莲解了围。
实质上，不仅给了西门庆面子，也是在给
自己创造机会。

一个女人，是否能做一个合格的马
泊六，一般而言必须具备以下几个特点：
其一，有奶就是娘，万不可有良知、守规
矩；其二，熟知风月场上的游戏规则，什
么时候该说什么话，事儿到了什么火候，
必须心中有数；其三，不仅有嘴，而且有
心，尤其是关键时刻有吃人的心。

其实，《水浒》中，关于女性的描
写，最成功的不是扈三娘，也不是阎婆
惜，更不是孙二娘。这本小说里，给人
留下最深刻印象的，当属王婆。

王婆的形象之所以如此突出，不
仅在于这个女人的刁钻，尤其在于她的
恶毒。以西门庆为例，这个人固然有钱
有势，却未必有胆。潘金莲遇到西门庆，
促使西门庆非把她弄到手不可的，是王
婆。王婆给了西门庆信心，面对跪下了的
色狼，王婆抛出了“十面捱光计”。具体而
言，就是说，王婆向潘金莲炫耀有块好衣
料，如果潘有意帮忙，事儿就成了一分；然
后，顺势请潘金莲来自己家里做针线，如果
来，事儿就成了二分……如此一步步设计，
潘金莲就像一只迷途的羔羊，想不进入
圈套都不可能。

王婆的算计，给了西门庆信心与
力量。这个色棍从王婆的眼睛和嘴
里，看到了自己的绝对优势。不仅如
此，王婆撮合西门和潘金莲通奸以后，
又唆使两个人毒死了武大。如此恶毒
的女人，不千刀万剐确实不足以解恨。

四五十年前，中国农村的女孩子结
婚，都是要依靠媒妁之言的。有的女孩
子怀揣着美好的梦想，答应了亲事。这
事儿，一般就凭媒婆的两张嘴皮子。以
至于从来没有见过未来丈夫的年轻女
子，洞房之夜发现自己的老公是个瞎子、
瘸子都有可能。还有的，发现对方其实
是个老男人——一生的幸福，就败坏在
媒婆的手里。这样的悲剧，实在不少。

关于马泊六，《宋元语言词典》中如
此解释说：“马，女阴也；泊，停留；六，即
鸟，男根。”——马泊六，实际上是骂人
的话，借以指不正当关系的撮合人。

我觉得，这个角色，特别像股市上
的黑嘴。

小声问问读者诸君：有没有
从来没求过人的？我这样的草
芥小民，也曾希冀过万事不求
人，可事实证明这只是痴人的一
厢情愿——除非是躲进桃花源
里吃生鱼片啃桃子，否则谁能保
证不到别人屋檐下打躬作揖？

第六回《贾宝玉初试云雨
情 刘姥姥一进荣国府》中，刘
姥姥涎着脸到贾府打秋风，因
为自己知道十竿子打不着贾母
的脚后跟，先去求周瑞家的当云
梯往上引见。周瑞家的这么问
刘姥姥：“今日还是路过，还是特
来的？”刘姥姥这样回：“原是特
来瞧瞧嫂子你，二则也请请姑太
太的安。若可以领我见一见更
好，若不能，便借重嫂子转致意
罢了。”老狐狸哪能听不出弦外
之意。周瑞家这样道：“论理，人
来客至回话，却不与我相干……

皆因你原是太太的亲戚，又拿我
当个人，投奔了我来，我就破个
例，给你通个信去……”

周瑞家的之所以愿意为刘姥
姥通信，一个重要的原因是觉得
刘姥姥把她当个人，给足了她面
子。中国人把面子和尊严联系在
一起。面子是从他人那里获得的
尊严，它一方面代表了自己的社
会形象，另一方面也反映了个体
的社会地位。人们通过人情和各
种社会交换手段获取、维护、提高
自己的面子，也通过权力来确认
和巩固自己的面子。

西方人也好面子。中国人
非常注意维护在重要他人面前
的形象，所谓“重要他人”，就是
和自己有密切联系和利益关系
的人，比如家人、朋友、邻居、同
事等。而西方人重视的他人是

“概括化他人”，也就是一般人

都会对他们的人格形成和行为
方式产生影响。举例说明：在公
园里赏花，中国人如果身边有同
事或者领导，即使对花垂涎三尺
一般也不会痛下辣手；但如果身
边是不认识的人，说不定就要当
一把采花贼。西方人则绅士当
到底，人前人后一张皮。

别以为小孩不懂面子。儿
童在三四岁时就能评价自己，
从中体验到自豪或者羞愧。青
春期是自尊水平发展变化最快
的时期，也是可塑性最强的时
期，所以万不可把孩子当自己
的私产，看着不顺眼就拎过来
敲打一番。火候适中的敲打方
能炼出纯钢，敲打的时间长了，
孩子的心里就有了抗体，表现
出来的症状是不要脸，想让他
的脸发发红，得事先准备好十
把透骨大锥子。

小时候看《西游记》看到真
假美猴王，总是唏嘘又悲愤，尤
其是在假猴王出现之前，孙悟
空因打死两个强盗，唐僧大念紧
箍咒，把个行者勒得耳红面赤，眼
胀头昏，在地下打滚，翻筋斗，竖蜻
蜓，疼痛难禁……看到孙悟空受唐
僧的折磨就气得不行。这时候看
到假悟空出现，一棒子将唐僧打晕
在地，扬长而去。丢下了这样一句
话：“你这个狠心的泼秃，十分贱
我！”遂十分解气，觉得对唐僧这样
的软蛋糊涂虫就应该如此。

两个悟空长相、声音、本领
一模一样，照妖镜分不出，玉帝
辨不出，阎罗查不出，闹到雷音
寺，当如来指出假悟空是六耳
猕猴变的，小读者才长出一口
气，到此真伪辨明、皆大欢喜。

小时候世界就是这么澄明
清澈,黑白分明,那些冤屈和挫
折都是前奏,心里坚信“王子和
公 主 总 会 幸 福 地 生 活 在 一
起”。即便生活真的龇牙咧嘴，
也会以为是真假美猴王拉拉扯

扯的一场玩笑，相信善恶自现
真伪自辨。即使冬天真的冷得
刺骨,也会认为春天不远了。对
生活随时有可能发起的进攻，
全无危机也从不预防。

长大后再读《西游记》听到
一个说法，真假悟空是一个人,
假孙悟空是真悟空的分身，
哪有什么真假？这事放在小
时候是断乎不信的，当有一天恍
然大悟,发现了为人处世的一个秘
密——每个人都有两面性，包括
齐天大圣。人性里有善也有恶，
就如同大圣有真也有假。真假善
恶可以在一个人身上出现。所以
假美猴王站在真美猴王旁边丝毫
没有“珠玉在侧觉我形秽”之感，
反而暗自得意，“这大圣呵呵冷
笑，那行者也哈哈欢喜”。

一面是人一面是鬼已成了
某种环境的生存之道。正如老
人们爱说“世上就是人哄人
哩”。而孔乙己说“窃书不算偷
书”。不同场合戴不同面具成了
个体的智慧生存法。假话假面

具作为国人文化一个重要的组
成部分，渗透到角角落落，并形
成了强大的集体无意识。乃至
很小的孩子都要学着做两面派
说假话才能适应生存现状。

我女儿的班上偶有孩子随
父母到美国交流学习，小孩说，
我们班又要出一个傻瓜了。

“为什么？”
“因为又有一个小孩去美

国一年，去了美国回来的孩子
在孩子群里就显得格外傻。”

“那么这傻孩子英语应该
不傻吧？”

“英语最傻，因为老师说了
中国小孩要学中国英语。”

听说过假洋鬼子，头一回
听说假英语。日后满口中国英
语的同胞移民海外，聚沙成塔
人多力量大，“假做真来真亦
假”，每到３·１５的时候，“师
蛮夷之技以制夷”,不排除同胞
们组织开展起对蛮夷英语轰轰
烈 烈 的 打 假 行 动 ，“give you
some color to see see！”

冯磊专栏 流言冯语

王婆这样的女人

肖遥专栏 遥侃西游

假做真来真亦假

面子和尊严

网上流传一个帖子，一反
思女列举许多夸张的例子，说
明了她在找男朋友时是怎么输
给“小娇羞”的。那么，小娇羞
到底什么样呢？

小娇羞善于“藏巧”，懂得
示弱。戏剧里大多是“英雄救
美”，大家看着顺眼，男女都有代
入感。《聊斋志异》中的婴宁明明
是个会法术的狐狸精，在惩罚西
邻子时，是何等的手段，把墙角
一段枯木化成自己模样，让“就
而淫之”的西邻子痛苦不堪，却
只能“呻而不言”，吃个哑巴亏。
但是后来，楚楚可怜的婴宁对着
王子服一把鼻涕一把眼泪，原因
仅仅是希望他破费一点，把她的
狐母和父亲合葬到一处。现在，
有些女博士为了不想被男人当
作“灭绝师太”，有意识不谈学

历，因为据说，男人和学历高的
女人谈恋爱会感到压抑。

小娇羞想要钓金龟婿，却
绝不主动。《聊斋志异》里，王子
服和婴宁初见，面对他的目不
转睛，婴宁心里虽也喜欢，却只
把花丢在地上，笑嘻嘻离去，执
着地把追的机会留给男生。

小娇羞最好不要提“性”话
题，对“性”懵懂无知更佳。宝
玉问黛玉《西厢记》怎么样时，她
虽然回答“果然有趣”，但是一旦
宝玉说出轻佻话语，她立即“带
腮连耳通红”发起怒来。聊斋里
那些夜晚悄然而入，自荐枕席的
狐狸精，虽然能把秉烛夜读的穷
书生当场搞定，但是，男人们对
送上门来的往往内心是看不起
的，加上对自己的性能力的不自
信，最爱还是那些“傻大姐”。王

子服与婴宁认了表兄妹后，表白
对她的感情不是亲戚之爱，是夫
妻之爱。婴宁傻傻地问，那有什
么区别呢？王子服说，晚上是要
同床共枕的。婴宁低头想了很
久说，可是我不习惯跟生人一起
睡。真真是懂装不懂的高手。

但是，受过良好教育的现
代女性要成为男人心目中的

“小娇羞”还真不容易，所以她
们需要努力去学习，正应了波
伏娃的观点，“女人并不是生就
的”。为了迎合传统意义上的软
弱、无用和温顺的女性气质，女
人们开始委曲求全照顾男人的
情绪，让他们显得强大，这在某
种程度上也确实促进了男女关
系的和谐。只是这样一来，那个
卧薪尝胆的女人和那个脆弱敏
感的男人谁才是“小娇羞”呢。

小娇羞什么样

增值服务升为战略计划

2009年9月，在全国楼市一片红火
时，华润置地公布了新的企业战略计
划，即“住宅开发+持有物业+增值服务”
的生意模式，并由此开启了中国房地产
发展的全新模式。

华润置地的“增值服务”体系起源
于北京。自2008年开始，华润置地以北
京橡树湾项目为试点，从收纳空间的精
装创新入手，逐步探索出增值服务战略
体系的发展之路。

增值服务源于客户为先的准则，
是一个基于中高端改善型客户的功能
化需求，以最大限度吻合家庭成员行为
习惯的家居设计为核心，可复制的家居
整合解决方案。增值服务，切实构建了
华润置地的品牌影响力。因为，相对于
住宅品质与商业配套来说，服务是一种
更直接、更微观、更有效的品牌。

量身定做尽显客户尊贵

华润置地“增值服务”所涵盖的
范围很广，包括房屋设计、建筑、装修、
家居、物业服务等所有细节。而在这
众多领域中，增值服务迈出的第一步，
就是客户最急需解决的一体化精装。

而华润置地专门成立了客户研究
组，向业主派发并回收数以万计的调
查问卷，详细了解客户在日常生活中

的需求、行为习惯、家庭人口结构等内
容；依照人的惯常生活习惯归纳出家
居生活的家政体系、礼仪体系、休闲娱
乐体系、工作学习体系和寝食体系等五
大行为体系；通过五大行为体系为空间
分类标号，所有的生活习惯被详细归
位，将房屋利用和空间使用的概念密切
结合在一起，来解决生活难题。

这无疑是众多妻子妈妈们的福
音，未来华润置地交给你的，是所有的
生活用品收纳分类井然有序，杂物都
全部“隐身”，在你需要用到的时候又
会自动出现，就好像家里多了一位“隐
形管家”。而在厨房，操作台上增加的
一个小小光源，就再也不会让你不小
心伤到自己的双手；而马桶上的阅读
光源，则让很多喜欢在卫生间读书的
人忍不住会心一笑……

这还仅仅是你得到便利的很少一
部分，在未来的华润·悦府里，你将会发
现，现在生活原有的那么多“麻烦”，在
悦府能得到全面解决。

独特的生意模式使得华润置地成
为具有综合开发能力的地产发展商；细
致入微的增值服务模式，也让华润置地
的产品直击客户心坎。

除了住宅的增值服务，华润置地
的商业又给城市带来怎样的变化呢？
敬 请 关 注 下 期《与 郑 州 市 民 侃 华
润》！ 华润·悦府 供稿

增值服务 为居者而为
从震后的简易房到如今的品质住房，郑州市民的居住环境在变，居住需求也
向着更高层次的方向发展。于是，开发商们纷纷把“精装修”的大旗舞动得呼
呼生风。在这场较量中，华润置地在多个城市被消费者热烈追捧的“增值服
务”精装产品体系，将再次脱颖而出。


