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胡明莉 广发银行航海东路支行个金副行长，
财经学院金融专业，金融理财师（AFP）

推荐理由：从事银行工作18年。熟悉各类银行
产品，在长期的基层客户服务中积累了丰富的客户服
务经验，善于分析客户需求，擅长在充分规避风险的
客户需求基础上为客户提供优质的个人理财业务。
从业心得：一个好的理财师可以成为您最知心的朋
友，使您的人生从此充满快乐、富足和美丽。
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齐晓芳 光大银行郑州未来路支行副行长

推荐理由：从事零售银行业务13年，以金融理财
师为自己的终身职业而荣耀，为客户朋友尽心尽力、
尽职尽责、真诚待人，用专业胜任、细致周到的工作态
度为客户服务终生，做一名优秀的金融理财师。理财
贯穿着人的一生，从出生零点开始到离开人世结束的
圆点，无时无刻都需要用理财去实现其各个时段的人
生目标。

王桦 中国银行河南省分行个人金融部副
总经理

推荐理由：20余年银行从业经历，练就了睿智、
稳健、果断的鲜明个性。历任中国银行河南省分行
资金计划处综合科副科长、资金业务部副总经理、
个人金融部副总经理，拥有丰厚的经济、金融、管
理、法律知识。在资金业务部担任副总经理期间，
分管的外汇资金业务和对私资金业务实现了快速
发展，商品远期保值、新兴货币市场交易、人民币期
权等创新产品均创下河南中行首笔、同业或四大行
首笔的纪录，巩固了中行外汇资金业务的绝对领先
地位；在个人金融部担任副总经理期间，她刻苦钻
研个人财富管理业务，使河南中行财富管理业务获
得了跨越式的发展。

李跃芹 民生银行洛阳分行财富中心负责人，
国际金融理财师(CFP)

推荐理由：14年银行从业经验，会计师、助理经
济师，多年来始终奋斗在个人理财业务第一线，专
注于家庭财务策划、产品分析，通过合理配置资金、
优选产品，带领民生银行洛阳分行理财团队帮助客
户实现财富投资的完整化和最大化，帮助客户实现
财富梦想。

刘玉红 工商银行河南省分行营业部副
总经理

推荐理由：作为一名金融领域人员，在工作上严
格要求自己，热爱本职工作，任劳任怨、尽职尽责，在
学习上，注重知识积累，坚持勤于思考，不断提高业务
水平和管理能力。在产品营销方面，树立必胜信心。
面对激烈的同业竞争和高密度的代理产品发行，不畏
困难，树立迎难而上的信心。加强客户经理管理，及
时掌握客户金融服务需求，有针对性地开展产品营销
渗透，不断提升客户金融资产贡献度。

年度十大杰出明星理财师年度十大杰出明星理财师

任新杰 兴业银行郑州凤凰城支行行长（AFP）

推荐理由：具有良好的职业道德、效益观念与风
险意识，强烈的事业心和责任心。在该行理财服务中
创造着一个又一个的奇迹，获得客户如家人般的信
任，赢得员工的爱戴和拥护。以优质服务为着力点，
本着对客户负责，将合适的金融产品销售给适合的客
户的原则，为客户提供全方位、人性化的金融服务，创
造着兴业银行郑州分行财富管理的神话。

范鹏飞 建设银行郑州金水支行个人银行
事业部总经理助理，金融理财师（AFP）

推荐理由：2011年，担任建行郑州金水支行个人
银行事业部总经理助理以来，坚持贯彻金水支行“以
市场为导向，以客户为中心”的经营理念，始终坚持
专注赢得信任、专业创造价值，带领全金水支行60余
个网点近800名个人条线员工，将“客户至上、注重细
节”的服务理念贯穿到为客户服务的每一个环节，曾
获得建总行一代转型先进工作者，连续多年被评为
优秀共产党员、先进工作者。年销售理财产品近400
亿元，基金销售70亿元，黄金销售600万克。“以心相
交，成其久远”，衷心希望通过我们的优质服务、专业
服务，使客户感受“轻松理财、财富增值”的最佳服务
体验。

王艳薇 省农行营业部营业室网点主任，国际
金融理财师（CFP）

推荐理由：从业10年来，从柜员到客户经理再到
网点主任等历练，具备了丰富的金融知识和沟通能力，
于2008年取得了CFP国际理财师资格认证。始终把
汲取知识放在第一位，她深知，理财并不是简单的推介
产品，要规划客户整个生命周期的理财预期，达到客户
的理财目标，最终实现财务自由。2013年7月，成立了
首家省农行营业部以理财师姓名命名的理财工作室，
艳薇理财工作室将通过丰富的产品组合和科学的理财
规划，为中高端客户提供专业化、个性化的金融服务。

牧育红 工商银行郑州陇海路支行个人金融
业务部副经理

推荐理由：在工作中，坚持客户第一的理念，用真
心关注客户、用真情温暖客户、用真诚感动客户，把客
户当成亲人、朋友，急客户之所急，想客户之所想。将
金融理财师的理念融入到日常工作之中，坚持“了解
你的客户”原则，从客户需求出发，依据客户风险偏
好、风险承受能力、理财目标，设置不同的资产配置方
案。认真研究市场行情和国内外经济动态，及时将有
关信息传递给客户。
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张慧民 平安银行郑州分行营业部副总经
理（AFP）

推荐理由：银行从业经验有20年，其中从事理财
行业8年，曾为河南第一家理财中心主管，新加坡淡
马锡管理学院私人银行证书持证人，中原理财师俱乐
部发起人之一。对市场有较高的敏感度，善于根据宏
观经济发展情况为客户进行资产配置。在数十场理
财专题讲座中为客户普及理财知识，传播正确的理财
观念。带领理财团队在不到1年的时间里，积极拓展
市场，利用专业知识为客户进行理财规划、产品配置，
管理的金融资产新增近10亿元。


