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河南威佳汽车集团副总裁 黄彦超
【获奖理由】威佳集团的元老之一，基层干起的黄彦超，从销售员到单

店总经理，再到如今分管上海通用系的副总裁，始终致力于威佳集团品牌
在中原汽车市场的发展与壮大，始终保持着激情与斗志，与威佳人一起敢
拼敢打、勇往直前。

黄彦超无疑是中原车市的新锐力量。用他自己的话来说，“自己如果
做一件事，就要把他做到极致，一个人想要做成大事，就必须要有敢打敢拼
的精神。”

郑州远达雷克萨斯汽车销售服务有限公司总经理 成军强
【获奖理由】郑州远达雷克萨斯的元老级功臣，从公司诞生起他

就担任售后服务部经理，经过三年的历练取得了行业瞩目的成绩，
曾连续 3 年获得 LEXUS 雷克萨斯杰出售后服务经理的荣誉，在整个
LEXUS 体系里也是声名远扬。 2011 年担任郑州远达雷克萨斯的副
总经理，在他的带领下将公司的业务发展提升到一个新的高度，如
今的郑州远达业务水平已经成为华北区第二，在全国的排名也是
名列前茅。

但作为总经理他始终都保持着谦逊和低调，一步一个脚印，踏实地做
好每一件事，为河南地区LEUXS品牌的发展作出了卓越贡献。

河南中德宝汽车销售服务有限公司总经理 郑长虹
【获奖理由】河南宝马圈内“高端、大气、上档次”的代表，有着超过 10

年对中德宝的专注，使郑长虹成为了中原宝马汽车行业的一个守望者。他
秉承了敬业守业的精神、低调温润地行驶在汽车这个“虎狼出没”的行业，
却感受着“蛮有趣”的快乐。

在郑长虹心中，一直把“悦常在，驾无忧”的宝马推广理念立为己任，
用服务提升企业的品牌感召力 ，在他的带领下，中德宝已经成为宝马中国
在华中地区的最佳立足点。

在汽车市场进入理性增长的当下，中原汽车经销商中一批先锋人
物站上了历史舞台。他们带领企业团队转变“战略”思维，拓宽经
营领域，实现了业绩的稳步增长，更加创造了不平凡的社会价值，
他们是中原车市不折不扣的中坚力量。
郑州晚报记者 谢宽
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