
“我们就是要把时下流行的
文化与整个项目相结合。”申先生
说，他的项目就是立足年轻人，打
造一个台湾风味的、用网络“圈子”
来锁定顾客的快餐餐厅。

“产品都是通过市场调研系
统所反映的数据，将本地口味和
台湾美食相结合，按要求由配送
加工中心配制，再送往街头餐
厅，简单烹调后就可以让顾客打
包带走。”申先生说，未来这个

餐厅的营业面积在 20~30 平方
米，适合学生以及上班族的“快
速需求”。

VC点评：这个项目的创意
和规划都很好，项目的名字也很
有吸引力。创业者所说的标准
化符合现在的趋势，只有标准化
才能有效率，才能更好地推向市
场。优势是有的，但是创业者一
定要考虑清楚：你锁定的消费群
体是谁？你的核心优势是什么？

12月 13日，在郑州高新
区国家大学科技园内，4
个项目“亮相”郑州晚报
主办的“项目对接会”，寻
找“东家”。
活动现场，项目持有人向
投资人讲述项目前景和
合作机会，并在互动环
节，带来研发的新品与现
场参会者分享。
投资人和创业导师现场
点评了“路演”项目，深入
剖析项目的发展机遇和
投资热点。
郑州晚报记者 纪宇/策划
沃林婀娜 陈冉/文
马健/图

外地项目慕名而来
“我今儿一大早就赶到活动现

场，做准备，希望投资人能看上我的
项目。”活动未开始，郑州的一位项
目持有人不停地在修改自己的项目
宣讲稿，“我总是觉得里面介绍得不
够全面。”

“项目对接会”不仅受到本土
创业者的追捧，而且还有外地的项
目持有人慕名而来。江先生来自
北京，是一家科技公司的负责人，

“我就是通过网络了解到郑州晚报
的‘项目对接会’，参加此次活动就
是为了能找到合适的投资人，进而
扩大公司的规模，争取早日上市。”

干货多，收获丰
此次对接会路演项目涵盖新

型电商、养生产品、餐饮等各具创
新性的创业项目。

现场路演的创业者都很重视这
次展示的机会，争取在有限的时间
里吸引投资者的关注。

现场交流、提问、点评环节将
活动气氛推向高潮，大家纷纷表
示，郑州晚报“项目对接会”为项目
持有人与投资方搭建了一个对接
平台。而投资人的麻辣点评更是
令创业者受益匪浅。

创业者表示：“此次活动信息
量大，干货多，收获颇丰。”

项目“找钱”
这三点要注意

就算是创业梦想再美好，也还
是被投资人做了毫不客气的点评。

“是否做过市场数据调研？”在
每个项目宣讲后，投资人都会询问
这个问题。

针对现场展示的要点，投资人
也从专业角度提醒，项目持有人一
定要将投资人最感兴趣的三个要素
阐述清楚：第一，有没有巨大的市场
容量？即企业未来的市场以及空间
大不大。第二，企业的核心优势是什
么？核心优势不一定需要全面，在技
术、产品、团队、渠道等方面有一项特
别突出就行。最后，也是最重要的，
要明确项目需要的具体资金以及资
金用途，“专业的投资者会考虑你的
布局合不合理，科不科学，有没有效
益产生的可能性”。

为了发现好项目，帮助创业者对接合作，郑州晚报创业版将每月定期举办“项目对接会”。
如果您有好项目想要寻找合作，秀出来，可以提前将商业计划书发至记者邮箱

chuangfw@sina.com，我们将筛选有价值的项目走进活动现场宣讲。
同时欢迎正在寻找创业项目的民间投资人、创业者与我们联络，受邀参与活动。您也

可将寻找项目的行业、要求及投资额度发送至以上邮箱并留下联系方式，记者将为双方牵
线搭桥。

“对于网络购物，其所不能做
的三点为：体验，服务，诚信。而
O2O模式就可以弥补，未来这也将
是一个终极商业模式。”宋先生说，
他的项目就是要打造O2O家居电
子商务平台。

之所以要做这个项目，是基
于宋先生多年的工作经验，和对
于家居建材消费市场的调查而
设计的。

“线上体验到线下的体验和
服务，和网上的搜索，它解决的
就是一个信息流和数据流的对
称，互联网的信息非常精准，环

节打通以后，对消费者获取信息
更便捷。”他说。

VC点评：这个创意很不错，
不仅满足了消费者需求，而且也
符合这类企业的要求。不过，创
业者是不是应该了解一下目前这
个行业的市场到底是什么样的？
或者说，你知道你的竞争对手是谁
吗？目前这类项目的发展情况如
何？据了解，淘宝、天猫已经在部
分城市开了体验馆，如果他们和一
些家装建材商场合作，作为项目持
有人，你的竞争优势是什么？你怎
么做才能不被他们吃掉？

养生茶产品项目宣讲人江先
生介绍，现在雾霾天气越来越常
见，PM2.5经常爆表，其产品研发
人刘先生从童年喝过的“柑橘汤”
中获得灵感，决定开发以河南南阳
所生长的“桐桔梗”为主要原料的
清火润肺茶。

“现在前期产品已经投入市
场，消费者的反应还是不错的。”

江先生说，为了能扩大规模，他
们决定要开发一款新产品——

“桐桔梗植物饮料”。
VC点评：这类产品需要考

验营销团队，因为这类产品需要
长期使用才能让消费者有所了
解。作为投资人，很想了解其的
营销模式是什么？如何能快速
地打开销售市场？

【项目一】
台湾风味的
“圈子”餐厅

【项目二】
O2O家居网

【项目三】
养生茶产品
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■活动征集

本期微企沙龙邀您来听
“春节营销渠道合作”

对于很多创业者来说，“一年
之计在于春(春节)”的意义非常
大。作为集中消费的重要节日，
春节可以说是创业者们既兴奋又
畏惧的一个节日。

“这两年来，年货越来越难卖
了。”一位多年从事土特产销售的
创业者说，现在的节日消费变化
让他多年的“春节经验”泡了汤。

“如何卖好年货？”这成为每
位创业者关心的话题。

为了给创业者们摆脱困惑，
本期微企沙龙将会邀请营销专家
为您指导节日营销。同时，活动
现场您也可以寻找您的小伙伴，
交流自己的渠道资源，一起把春
节市场做得有声有色。

如果您对以上话题感兴趣，
并有意邀请专家对您的营销方法
进行指点和建议，今天就可以开
始报名参加活动了。

活动报名方式：
1.短信报名：姓名+项目+联

系方式发送至18625786205；
2. 关 注 微信公众平台：

chuangfw 直接回复报名，回复内
容：姓名+项目+联系方式；

报名人数：40人（要求：每个
企业/项目限一人参加；活动不收
取费用，但需提前确认报名，实名
制参与。）

活动时间：本周四（12 月 19
日）13:30

活动地址：郑州市创业孵化
园（嵩山北路与农业路交叉口向
南500米路东）
郑州晚报记者 沃林婀娜

对接会

项目

征集优秀创业项目


