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开创模式 颠覆国内二手车格局
启乘名车广场总经理 贾敏锐

虽然刚刚开业两个月，但是二手车销售
遍布北京、石家庄、吉林、辽宁、山东、安徽、湖
南、浙江、重庆、新疆等25个省市及自治区，启
乘正以独有的“启乘模式”走向全国。用启乘
名车广场总经理贾敏锐的话来说，启乘肩负
着改变中原购车理念的使命，肩负着规范二
手车市场的使命，为二手车在中原乃至全国
市场做大做强做出应有的贡献。

“一起步，便同步。”这是众多外地行业考
察启乘名车广场后的评判结果，也是本次强
势媒体联盟一致推选启乘名车广场成为全国

“最值得信赖二手车品牌”的原因所在。这句
话简单概括为，启乘名车广场无论从规模上、
诚信上，还是服务上，一起步便与西方发达国
家成熟的二手车市场接轨。用一些业内专家
的话来说，启乘正在成为中原二手市场的标
杆，推动着行业进行自我调整、自我规范、自
我提升，启乘开创的二手车全新模式，将对
国内二手车行业发展产生举足轻重的影响。

“2014 年，二手车市场仍保持 20%的增长
速度，这就要求我们启乘要保持着危机意识
谋求稳步发展。”贾敏锐认为，“启乘2014的规
划分为产业链的延伸和渠道扩张两部分，其
一，形成以启乘名车广场为中心，成立保险代
理公司、评估公司、分期公司等完善的产业
链；其二，在郑州筹备第二家启乘名车广场，
达到包括销售、售后、仓储为一体的上万平方
的规模，除此之外，向洛阳、南阳等地市的区
域扩张。”

鼎立中原 走向全国

稳中发展 突出环保品牌内涵
郑州远达雷克萨斯汽车销售服务有限
公司总经理 成军强

“依目前的形式来看，我们全年销量完成目
标是没有问题的，在整个北方地区的销售排名稳
居第二位，在全国的排名也是非常的理想。”在谈
到今年雷克萨斯在河南的表现时，成军强认为，
今年 LEXUS 雷克萨斯的油电混合动力车型得到
了进一步的推广和市场热捧，尤其是 ES300h 可
以说是持续热卖，强大的科技实力、无与伦比的
售后服务、消费者切身感受到的节能环保，都是
支撑我们油电混合动力车型保持较高市场关注
度的因素。目前混合动力车型销售比例占到
LEXUS销量的30%，在国内混合动力汽车的销售
比例高达80%以上，远远走在了行业前列。

展望2014年，成军强表示：“虽然说面临着经
济增长低迷、堵车严重、行业竞争的加剧等各种
因素，但我们依然充满了期待。LEXUS雷克萨斯
在2014年肯定会加快发展步伐，引进更新更有竞
争力的产品、完善销售网络、提高经销店的整体
营运水平、保持业内第一的顾客满意度等，将是
我们持续坚持的工作方针。未来 LEXUS 的目标
是将油电混合动力车型的销售比例提高到50%，
旗下所有产品都推出混合动力版本车型，将节
能、环保、关爱环境作为品牌显著的代名词。同
时 2014 年 LEXUS 也将更换全新的品牌标识，更
加年轻更富有活力，郑州远达也将继续领跑河南
市场的雷克萨斯销量和市场推广，会进一步扩充
销售网络提高服务质量，但‘矢志不渝 追求完美
’将是我们一贯的追求目标。”
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