
准确定位
多策略运作市场
郑州港骊祥汽贸集团
董事长 梁旭

对于港骊祥汽贸来说，
2013年是实现优化战略的一
年。”梁旭谈道，“通过最早港骊
祥海马汽车独家承销式的创新
模式经营，到永丰传祺的全国
冠军店榜样，再到亿瑞江淮的
倍增式销售，还有百达奇瑞的
跟随式经营战略调整，可以说，
为河南的自主汽车领域增添了
不少活力。”

展望2014年，港骊祥确定
了“整合、金融、电商”三个运营
方向。梁旭说：“整合即内部
资源的整合，从销售、服务、品
牌、管理四个部门进行业务类
的流程化整合，销售与服务的
渠道整合，还有品牌传播、外
采整合等；金融则是放大港
骊祥汽车金融，从最基层的
分期、租赁等单向式金融领
域到汽车流通商的金融辅
助，再到股份式汽车品牌店的
经营合作；电商则是要打造

‘C2C’的二手车免费交易平台
和‘C2B’+‘O2O’的在线汽车
交易平台，借助互联网的发展
有效结合汽车流通的信息化。”

今年 9 月，中国汽车技
术研究中心公布了 2013 年
度第三批 C-NCAP 新车碰
撞测试结果，比亚迪速锐以
56.5 的高分荣获五星安全
评价，并一举刷新自主品牌
56.3的最高纪录，荣膺最安
全自主轿车。近日，我们走
进比亚迪安全测试实验室，
共同探访比亚迪速锐、S6

“双五星安全”背后的秘密。
经过多年的发展，比亚

迪汽车检测领域形成了以
汽车及零部件检测中心为
主导，各事业部实验室特色
发展的新格局。作为公司
核心的汽车检测机构，汽车

工程研究院汽车及零部件
检测中心，立足公司需求，
全面建设相应的检测能力，
涵盖整车、总成及系统试
验、零部件试验、材料试验
等试验领域。斥资近 4亿
元建成的碰撞实验室、EMC
实验室、NVH实验室更是达
到了世界一流水平，能够对
新车型进行更严苛的研发测
试，助力比亚迪品质提升。

比亚迪汽车安全碰撞
实验室位于比亚迪深圳坪
山总部，包含整车碰撞实验
室、模拟碰撞实验室、行人
保护碰撞实验室三个部
分。其中整车碰撞实验可

满足 5 吨以下车辆、时速
120公里以内的所有碰撞测
评，具备中国、欧洲、美国等
国家和地区的各种法规测
试能力和新车评价测试能
力，为改善车辆被动安全性
能提供强有力的数据支
持。这标志着比亚迪汽车
迎来了速锐获“最安全自
主品牌轿车”美誉后的又一
重要里程碑。参观过程中，
比亚迪还特别安排媒体参
观了几项现场实验，比如鞭
打实验，此项实验主要测试
座椅及头枕在实车后面碰
撞过程中对乘员颈部的保
护效果。
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“5S”精神
引领全方位服务
郑州郑德宝汽车销售服务
有限公司总经理 兰海波

“在即将过去的 2013 年，
郑 州 郑 德 宝 一 年 的 销 量 达
2000台以上，与去年相比也是
稳步上升。”兰海波谈道，在日
益激烈的河南汽车市场，郑州
郑德宝一直以来秉承“BMW
之悦”的精神，为河南广大用
户提供更便捷的用车服务和
专业的售后保养。

特别是郑德宝在售后方
面一直推广的是“透明、高效、
延时服务”。“透明车间使得客
户进到厂区开始，所有涉及的
服务项目以及服务人员信息、
汽车状况都一目了然。

面 对 即 将 到 来 的 2014
年，兰海波表示，郑州郑德宝
将以全新的“5S”精神，为河南
地区的广大用户带来一如既
往的尊贵服务，以及更多的惊
喜。明年，在车型方面也会给
客户更多的选择，例如：刚刚
上市的 4 系跑车、新款 X5、未
来零售当中的 2 系；更有大家
期待已久，只有电影《碟中谍
4》出现的环保概念车“i3”与

“i8”等。

走进工厂、特色营销、进驻电商……

自主品牌“激战”岁末

岁末临近，汽车市场进入最后的疯狂阶
段。一方面是为了扩大年底最后销售，
另一方面是为了打好明年的开门红。今
年岁末，自主品牌似乎动作频频，近日，
比亚迪、江淮、吉利等自主品牌多头出
击，分别从不同的角度来吸引消费者的
眼球。一场针尖儿对麦芒的岁末大战即
将爆发。 郑州晚报记者 谢宽

12 月 15 日,江淮瑞风
S5 在郑州震撼上演了一场
特技与激情的车技大秀。

据了解，这是瑞风 S5
舞动中国继第一季后，再
次 选 择 五 朝 古 都—— 郑
州。15日上午，江淮携6款
瑞风S5战车整齐排列在广
场。活动现场，郑州市民
以“火力全开”的热情让冬
日的早晨倍感温暖。

作为中国首个自主品
牌 SUV 大型 特 技 表 演 及
体 验 项 目 ，瑞 风 S5 凭 借

“漂移入库”“360 度原地
打 转 ”“ 两 轮 侧 立 行 驶 ”
等经典动作被全国观众
广 为 称 赞 。 在 郑 州 站 ，
瑞风 S5 再次以极限特技
向当地市民展现了其自
身 的 优 异 性 能 。 最 后 ，
王卓以 25 分 60 秒的优异

成绩卫冕郑州站冠军。
据 悉 ，活 动 当 天 ，现

场 就 产 生 了 288 台 订
单。带着不断升温的激
情 ，瑞 风 S5 舞 动 中 国 将
继 续 强 势 席 卷 东 莞 、保
定、泰安、徐州、成都、安
徽六安、重庆、乌鲁木齐
等 地 。“ 想 想 还 是 TA
好”，瑞风 S5 绚丽舞技将
亮瞎你的眼。

江淮汽车 瑞风S5“舞动中国”挺进中原

12 月 12 日，吉利汽车
苏宁官方旗舰店正式上线
测试。作为首家入驻苏宁
云台的汽车厂商，吉利汽车
苏宁官方旗舰店的正式上
线，不仅标志着吉利汽车拓
宽和尝试多电商平台同步
运营，进一步探索和深化汽
车电商新模式，引领中国汽
车厂商大步走向“网销”新
时代。

据了解，吉利汽车天猫
旗舰店自诞生之日至今，总
销量已超过 5500 台。仅在
今年“双十一”当天就实现网
店流量近 20 万人次、订单超
过 200 台，并最终在“双十
一 ”促 销 活 动 中 创 下 超 过
2000台的销量纪录。这不仅
意味着吉利汽车对“电商”的
灵敏嗅觉得到验证，也代表
吉利汽车率先实施的“OTO
汽车电商模式”得到了用户
的认可。业内人士认为，此
次吉利汽车入驻苏宁易购，
是其对网络售车成功经验的
总结，也是其发展“电商”渠
道信心的坚定，相信未来吉
利汽车将在“电商”渠道方面
更加大有作为。

吉利汽车 引领中国
汽车“网销”新时代

他们被称为汽车市场的智者，他们凭借着自己的才华，带领着自己的团队在市场中站稳脚跟。他们凭借着多年来
的经验，一次次经受着市场的考验。面对2014，他们淡定从容，微笑着大步前行。 郑州晚报记者 谢宽

保持心态
深化市场需求
河南亿泉汽车贸易有限
公司总经理 何洪涛

“2013 年汽车市场不可避
免地受到外界经济状况的影响
干扰，河南亿泉虽然凭借 3 家
风神店的集团优势站稳了脚
跟，但未来的市场竞争仍异常
激烈。”在何洪涛看来，对于汽
车人来说必须要更有信心。什
么样的环境并不是最重要的，
关键是要保持什么样的心态来
应对存在着许多不确定因素的
市场变化。

何洪涛认为，产品销售只
是开拓市场的第一步，专业贴
心的服务才是品牌长远发展的
基础。

面对 2014 年，区域市场的
深度开发也会是中原市场各个
汽车厂商的一大目标。何洪
涛表示：“现在是信息大爆炸、
资源整合、发展大联盟的时代，
在市场分割越来越明确，越来
越细化的今天，我们需要对辖
区的联盟商给予更多的关注，
增强沟通，提升营销同步效率，
提高服务水平，深挖、细挖市场
需求，与区域联盟一同成长、进
步。”

比亚迪实验室
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