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日前，有媒体公布了一组
数据，这让小穆陷入困惑：目
前全国涉农电子商务平台已
超 3 万家，其中农产品电子商
务平台已达 3000 家。然而，农
产品电商大多都在亏本运营。

“文章里说的都是走在前沿
的大公司，他们的投资金额都在
几千万。他们都在亏本运营，像
我这样的小户敢继续下去吗？”

“农产品毛利太低，营销成
本高，算下来没有利润支持。”葛

先生也和小穆一样，当初也是对
农产品网上销售充满了信心，但
是一年下来他赔了 30 万，无奈
的他已经转投其他行业。

“不单说产品的选择和投
入，网站或者淘宝店铺的前期投
入就非常大。”葛先生说，“除非
你产品的利润足够大，才可以撑
起整个店面的生存。”

像葛先生这样的情况不在
少数，有不少知名的电商都纷纷
倒下，或苦苦支撑。

现有农产品电商都在亏本运营
为了让众多消费者能通

过味觉亲身感受“大骨汤，面
更香”，白象在河南地区一、二
线城市的多家大型超市设立
了大骨面试吃体验区。通过
促销员的现场烹制，一碗碗香
气浓郁、飘散八方的白象大骨
面吸引了大批超市顾客驻足
品尝。其中，不乏每天超市采
购的主力军“河南大妈”，有的
甚至成了每天的“常客”。从
试吃到聊天，从泡面方法到骨
汤口味，“河南大妈们”与促销
员渐渐成为朋友，形成了一个
厨艺交流的圈子。

在促销员的指导下，“河
南大妈们”边试吃，边学习，学
会了很多大骨面的烹制方法，
以骨汤为基底的大骨面在“河
南大妈们”的手中也衍生出多
种多样的美食。煎炒烹炸样

样引得旁边的小朋友不禁想
流 口 水 。 尤 其 在 中 午 和 傍
晚，白象大骨面试吃区飘香
四溢，成为超市中一道靓丽
的风景线。

品尝美味的同时，也让更
多人深入了解了白象大骨面。
从工艺、健康等各方面改善了
人们长期对方便面充满厌弃的
感觉。白象大骨面获得了拥有

“食品界诺贝尔”之称的“全球食
品工业奖”，成为世界方便面行
业50年来唯一获此奖的产品就
是最好的证明。

从 2003 年国内首款白象
大骨面上市，到2005年白象大
骨面全年销量突破5.7亿，再到
2010 年推出升级版精炖大骨
面，白象在骨汤面的研发上一
直在努力。2013年7月，在酝酿
了将近3年的时间后，白象新大

骨面闪耀上市。通过现代工艺
进行真实骨汤浓缩的新大骨面
不仅拥有“大骨汤、面更香”的美
味诱惑，更实现了从白水泡面
到骨汤泡面的全新升级。白象
坚持将骨汤与方便面相结合这
一创新之举不仅仅是开辟了方
便面又一新品类，为整个行业
带来了新的经济增长点，更是
成为引领整个行业走出泥淖、
走上自主创新和转型升级之路
的先行者。

10 人品尝 9 人称赞！据
了解，白象推出新大骨面后，
受到消费者的广泛认可和好
评，在多个城市的销售量也一
路飙升。白象大骨面通过骨
汤、面条和蔬菜的完美搭配，
为消费者提供美味+健康的全
新选择。
郑州晚报记者 李丽君

妈妈100积分清零大优惠
会员妈妈购买合生元集

团 产 品 所 累 积 的 积 分 将 于
2014 年 1 月 1 日零点清零，为
感恩回馈会员妈妈们，妈妈
100继“疯狂双11”之后再次重
磅推出“迎圣诞，积分清零大
优惠”活动。

在12月20日至22日期间，
妈妈们通过妈妈100手机版手
机下单或前往各大妈妈100母
婴店，购买合生元集团旗下指
定产品均可享受“加积分，额外
优惠兑超值商品”活动，比如买
6罐合生元或素加同系列奶粉+
1积分或买5罐+500积分，即可
兑换1罐同系列奶粉，参与此次
优惠兑的产品还有合生元益生

菌、葆艾洗护用品。（6个月以下
宝宝不参与促销活动）。

线上门店优惠同享
此档活动将实现门店与

手机优惠同享，真正达到线上
线下融合、资源共享的O2O模
式。喜欢手机购物的妈妈们
手机下单，可以享受“闪电送
货到家”、“全场免邮费”等会
员特权和购物体验。而喜欢
门店购物体验的妈妈们，可以
亲自前往妈妈100母婴店通过
妈妈100手机版进行选购。

据悉，依托强大的线下母
婴店合作资源的妈妈 100，将
进一步在互联网和移动平台
上加大力度进行会员推广，吸

引更多妈妈们进入合生元会
员体系，通过手机版下单给消
费者真正带来便利与信任。

如何下载安装妈妈100手机版
方式一：通过苹果商店或

者安卓电子市场搜索“妈妈
100”，可下载安装；

方式二：用手机扫码工
具，扫下方二维码即可安装。
郑州晚报记者 辛晓青
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小本农产品电商
创业从本地入手

“我想为郑州的白领们解决菜篮子、米
袋子、果篮子问题，让他们上个网就能
把菜买回家。”创业者小穆想做一个“菜
篮网”。其实，像小穆这样的创业者在郑
州很多。
但是，最近行业内的一句话让小穆犹豫不

定，“很多人说，农产品电商亏本运营是行业现状，我是该继续做下
去，还是就此停手？”
郑州晚报记者 沃林婀娜 实习生 陈冉

纵观各大城市的农产品电
商，大多都磨刀霍霍准备大干
快上。

河 南 杰 夫 电 子 商 务 公 司
CEO吴景洪认为，在国家经济社
会多元化发展的大趋势下，农产
品触电是个大趋势，随着消费群
体的壮大和物流配送体系的健
全和发达，农产品电商最终会突
破盈利困境。

“任何行业里都会有闭店的
可能，电商比较特殊，它属于技
术和知识密集型行业，所以其失
败率会高于其他行业。”他说，现
在线上的技术已经成熟且较容
易，只是一种交易方式，真正的
功夫和未来的竞争几乎全在线
下。“谁能练好线下的内功，组建
好自己的团队，未来谁就能真正
在这个行业站稳脚跟。”

农产品电商未来的竞争在线下

再 来 就 是 项 目 定 位 的 问
题。吴景洪说，科学的品类选择
是创业成功的一大半，所以农产品
电商定位品类相当重要，千万不要
以过多的品类来吸引更多的购买需
求。“在多品类混合的供应链体系，
特别是农产品品类，会让你亏声四
起，搞不好还砸了你的品牌。”

吴景洪解释，无论是传统零
售还是电子商务，运营的核心都
是品类驱动的供应链。“为什么顺
丰优选开始要选择进口食品，阿
里巴巴为什么要选择美国车厘子
和阿拉斯加海产，这些品类的定
义不仅仅与人群需求相关，也跟
供应链支撑能力密切相关。”

“本地化O2O已成为必然趋
势。”吴景洪说，未来的趋势就是
线 上 社 区 + 线 下 社 区 ，“ 现 在
60%~70%的消费发生在3公里之
内。所以农产品电商如何线上打
造吃货的圈子，线下打造体验的
圈子，成为本地化融合的重要策
略。像小穆这样的小本创业如果

不从本地化入手，一定会亏。”
他说，由于农产品受商品质

量、物流等因素限制，不管是小
而美的农产品电商，还是像顺丰
优选、阿里巴巴这样的全国铺开
的市场，建立本地化的服务体系
都是必然的趋势，要和社区服务
站、便利店等机构整合。

小本创业要从本地化入手

汤香绕超市
“河南大妈”扎堆大骨面试吃区

如今在很多超市里都
可以看到各种试吃摊位，从
饮料到点心，各种快消食品
俱全，免费试吃的活动随处
都有，但真正引人“杂堆”的
倒并不多见。而近来，河南
地区又多了一种为众人称
赞的新试吃食品——大骨
面，飘香的骨汤让整个超市
的人都hold不住。


