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展望未来
持续提升产品和服务

成绩的取得离不开总
公司的正确指引，更离不开
广大客户长期以来的支持
与信任。谈到 2014 年的规
划，孙保收表示，河南新华
将继续在总公司“以客户为
中心”的战略指引下，坚持

“一二三四”战略。
“一”就是坚持“务实、提

升、合规”的经营方针；“二”
是重视客户服务和队伍建设
两条主线，没有客户公司就
没有生存的可能，没有队伍
就不能为客户提供服务；

“三”是三个提升，第一是持
续提升机构服务水平，使我
们所有的机构服务水平都达
到当地最高水平，还要考虑
架构和结构问题，让队伍的
收入更稳定，更好地为客户
提供服务；“四”是四个管理，
第一是重视品牌和文化，第
二是干部队伍建设，第三是
目标和过程，第四是结构和
产品，提供更适合中原父老
投资需求的产品，通过“一二
三四”战略，全心全意为河南
的父老乡亲提供更好的产品
和服务。

陈钧
交通银行河南省分行高级私人银行顾问、国际金融理财师（CFP）

上榜理由：2001 年进入交行河南省分行工作,取得了保险代
理、基金从业、银行从业，黄金交易员资格证，具备较强的专业素质
和业务技能。一直秉承“以客户为中心”的理念，为客户服务，满足
客户个人、家庭及事业发展等全方位的需求。

蔡培培
招商银行郑州花园路支行零售部经理兼理财主管
国际金融理财师（CFP）

上榜理由：清华大学会计学学士学位，持有国际金融理财师
（CFP）、银行从业资格证、基金从业资格证、保险从业资格证证
书。曾多次获得招商银行郑州分行“优秀客户经理”、“优秀服务明
星”、“优秀员工”等称号。

李建功
邮储银行郑州市分行理财经理、国际金融理财师（CFP）

上榜理由：从事理财工作5年以来，本着用心服务客户的理念，
积极地提升自身专业素质，相继取得银行从业资格、基金从业资
格、保险从业资格、国家理财规划师证书（CHFP），并于2012年成
为CFP持证人，在行内全国理财经理大赛中连续两年取得前五名。

李雪枫
农业银行郑州未来支行理财经理、国际金融理财师（CFP）

上榜理由：2007年成为一名国际金融理财师（CFP）持证人，几
年来积累了深厚的理财经验，2010年被评为“2010年河南金牌理财
师”，2012年被评为“2012年度河南农行十佳理财师”，2013年获得
农总行春天行动“春天之星”等荣誉。

仲辉
光大银行郑州纬五路支行理财经理、国际金融理财师（CFP）

上榜理由：2005年毕业于河南财经学院金融专业，9年银行从
业经历，具有会计从业资格，理财、基金、保险从业资格，上海黄金
交易员等从业资格，熟悉国内外金融市场及各类金融产品，擅长各
类银行理财产品、基金产品、外汇产品。
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孙斌
华夏银行郑州分行私人银行客户经理、国际金融理财师(CFP)

上榜理由：主要服务于私人银行级客户，为客户提供以财富
管理为核心的全方位金融服务。曾荣获中原地区2009年度十大
金牌明星理财师、中原地区2011年度十大卓越明星理财师、2012
年第八届金融文化节——河南省金牌理财师等荣誉称号。

杨桓
工商银行郑州城东路支行理财经理、国际金融理财师（CFP）

上榜理由：助理经济师，拥有基金、保险、证券从业资格
证。15年金融从业经验，从事理财经理岗位7年。在理财过程
中，引导理财人士量力而行选择合适自己的投资工具和投资品
种，是客户心中可以信赖的财富管家。

张静
招商银行郑州未来支行零售部经理兼理财主管
国际金融理财师（CFP）

上榜理由：具备5年理财岗位工作经历，拥有CFP、基金从业
资格、保险从业资格、银行从业资格等多项资格认证。在零售银
行领域拥有较深的专业能力，擅长为高端客户量身定做理财规
划、投融资方案，以帮助客户实现资产保值增值和财富传承。

杨方方
中信银行郑州航海路支行行长助理、国际金融理财师(CFP)

上榜理由：曾获得“青年岗位能手”、“金牌理财师”、“优
秀客户经理”、“十佳零售客户经理”、“百佳员工”等荣誉称
号。拥有多年银行从业经验，对上市公司投行、IPO定价、二
级市场分析等有着深入研究。

马晨雨
广发银行郑州银基支行理财经理、金融理财师（AFP）

上榜理由：2004年开始从事银行个人理财业务至今，一直
致力于客户资产的保值、增值，对各种理财产品有深刻的认识
与丰富经验。2009年广发郑州分行优秀理财经理，被郑州晚报
评选为明星理财师，2012年郑州晚报十大金牌明星理财师。

新华保险“福享一生”元旦限量钜惠中原

为您规划幸福人生

12月21日，新华保险“福享一生”终身年金保险理财计划（以下简称
“福享一生”）上市发布会在郑州召开。新华人寿保险股份有限公司
总裁助理兼总精算师龚兴峰、河南省保险协会秘书长樊懿峰、河南保
险专家巴力教授、著名表演艺术家范军、新华保险河南分公司总经理
孙保收等共同见证了该款计划在我省上市。据悉，该计划即将于
2014年1月1日限量钜惠中原。业内人士普遍认为，“福享一生”兼
顾覆盖全生命周期的养老年金和为客户提供长达终身的保障，以实
现财富传承，同时以高现价匹配高贷款增强资金的流动性，符合大资
管条件下高端人士的需求，势必引爆河南市场。
郑州晚报记者 倪子 张俊 通讯员 张甲磊

刚刚连任河南省文联副主席
的范军听闻新华保险“福享一生”
上市的消息后欣然赶往发布会现
场，范军的亮相无疑是此次发布会
的一大亮点。

作为新华保险的老朋友，他以
自己的亲身经历，生动诠释了在新
华保险团队和公司文化的感染下，

自己由对保险不了解到成为新华
保险客户的转变。他认为，新华保
险入豫十二年来，对中原崛起、河南
振兴，特别是中原经济区建设起到
了巨大的推动作用，造福了河南的
父老乡亲。他在讲话中谈到，很多
人都是事业成功，理财不成熟。其
实，理财也是事业成功的一部分。

2013 年是河南新华争
先创优，逆势上扬，硕果
累 累 的 一 年 。 在 总 公 司

“以客户为中心”战略的
正确指引下，全体河南新
华人恪守“务实、提升、合
规”的经营方针，取得了
良好的发展成果。

截至 12 月 18 日，新华
保险河南分公司实现年度
规模保费86.9亿元，同比正
增长 24.8%，增速远超行业
平均水平。其中续收新单
价值系统第一、银代规模保

费系统第一、个险新单价值
系统第二、规模系统第二、
总价值保费系统第二,市场
份额稳居我省寿险业第三
位，续写了河南新华稳健发
展的华丽篇章。

樊懿峰在讲话中也对
河 南 新 华 给 予 了 高 度 评
价。他谈到，新华保险自进
入河南市场以来，通过不断
创新产品，改进服务，加强
管理，始终保持着稳健发展
的态势，是一家值得信赖的
上市企业。

据龚兴峰介绍，“福享
一生”的一大亮点是它的
规划功能，犹豫期结束次
日及每年，可领取主险基
本保险金额与累积红利保
险金额二者之和的 20%直
到终身，拥有长及一生的
稳定现金流。

只需短期几年交费，
未来就可年年领钱、终身

领钱，实现财富的长远规
划。为方便高端客户的不
时之需，该理财计划还特
意设计了较高的保单现金
价值。通过保单贷款功
能，客户可以按照保单的
现金价值的95%进行贷款，
大大提升了产品的流动
性，让客户从容面对各种
投资机会。

明星助阵
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产品特色
安全性、流动性、收益性获业界认可

新华保险“福享一生”上市发布会现场


