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险资对银行股的热情不
是一时兴趣。去年 12 月 11
日，招商银行136亿元天价大
宗交易大单的神秘买家终于
揭开面纱，安邦财险通过安邦
财产保险传统产品账户日前
累计增持 11.33 亿股 A 股，增
持后安邦财险持有12.61亿股
招行A股股份，首次达到并超
过公司总股本的5%。

与 安 邦 保 险 同 时 看 上
招 商 银 行 的 还 有 生 命 人
寿。两家在资本市场频繁
弄出声响的保险公司，同时
跻身招商银行去年第三季
度前十大股东。

尽管目前略有浮亏，但据
了解，安邦保险和生命人寿并
不在乎眼前的得失，耐心持有
是其不二选择。

据新华社1月8日电 记者8日从中国保监会获悉，保监会近期将启动历史存量保单投资蓝筹
股政策，允许符合条件的部分持有历史存量保单的保险公司申请试点。

设定独立账户封闭运行

政策内容包括：一是设定
独立账户封闭运行；二是由公
司根据自身资产负债匹配情况
确定蓝筹股投资比例；三是对
独立账户投资的蓝筹股试行逆
周期资产认可标准；四是明确
蓝筹股标准，蓝筹股是指经营
业绩较好、具有稳定且较高现
金股利支付的公司股票。

目前蓝筹股估值较低

历史存量保单指保险公司

1999 年以前高利率历史环境下
发行的、定价利率较高的长期
人 身 保 险 产 品 。 保 监 会 称 ，
选择这些保单开展蓝筹股试
点，主要有以下考虑：一是这
类 保 单 所 形 成 资 金 期 限 长 、
现 金 流 稳 定 ，符 合 资 产 负 债
匹 配 原 则 ；二 是 这 类 业 务 规
模有限，易于划分，并可以实
施 封 闭 运 行 ；三 是 目 前 各 公
司对历史存量保单均已采取
专 门 管 理 制 度 ，在 风 险 防 范
方 面 已 积 累 了 经 验 ，也 便 于
分 类 监 管 ；四 是 目 前 蓝 筹 股

估 值 较 低 ，是 历 史 存 量 保 单
配置的较好时机。

有利于促进资本市场的稳定

保监会称，试行上述政策，
有利于探索保险资金长期配置
的渠道，试行逆周期监管，也有
利于促进资本市场的稳定。保
监会要求相关保险公司严格按
照资产负债匹配原则做好资产
配置，同时强化风险责任意识，
落实相关责任人，及时向保监
会报告投资运作情况，促进资
本市场持续健康发展。

记者粗略统计了下，截至
去年三季度，16 家上市银行
中，只有宁波银行、南京银行、
中信银行三家中小银行前十
大股东中无险资身影。其余
的五大国有商业银行，以及民
生、华夏、浦发、平安、兴业等
商业银行都有险资占据第三

季度前十大股东席位。
保险资金为何不避市场

涨跌一直“阔绰”出手买入银
行呢？

首先，保险公司一直将银
行股视作投资回报与投资安
全兼具的品种。其次，高现金
分红受到保险公司一致认可。

市场人士分析称，这个试
点行为将利好蓝筹股，但险资在
具体操作中肯定也会对蓝筹进
行甄别，何时入场也将打上一个
大大问号。另外，1999年以前
的历史存量保单资金量不是太
大，估计在千亿左右，相对于庞
大的蓝筹股来说并不算多。

中国民族证券的朱启兵
接受记者采访时认为，这还是
近期一系列推动长期资金入
市措施的延续，属于对蓝筹股
的利好。但是，鉴于经济增速
及资金面紧张等问题并无改
善，提振作用更多体现为预期
引导。
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银行股高现金分红受到保险公司认可

阿里巴巴和腾讯“冤家”再聚首，这回将在手机游戏
正式开战。
昨日，阿里巴巴正式宣布推出手机游戏平台，联
运游戏未来将采用8：2的分成模式，其中阿里
巴巴拿20%覆盖成本和用户激励，游戏开发者
获得70%的收益，剩余10%将用于支持农村
孩子教育发展。在PC时代，阿里巴巴是电商
的霸主，腾讯坐拥游戏半壁江山，但站在移动互
联网的浪潮下，谁家的城墙都不是无懈可击
的。今年以来，先有腾讯在移动电商挑战阿里
巴巴，如今又有阿里巴巴选择手游这个新兴战
场玩进攻，到底谁能动摇谁的江山？

据了解，阿里巴巴手机游戏平台
的分成原则是，对于单机版游戏合作
者，第一年阿里巴巴将完全免费为其
提供服务；联合运营的游戏则采用
8∶2的分成模式，其中阿里巴巴仅拿
20%以覆盖成本和用户激励，游戏开
发者获得 70%的收益，剩余 10%将用

于支持农村孩子教育发展；独代游戏
则保证CP收入在40%以上。

此外，阿里巴巴的手游平台还将
为广大用户和开发者提供统一账户、
支付、虚拟货币、大数据统计、阿里云
(服务器及带宽托管)等服务。淘宝旗
下7亿用户向手游开发者开放。

有趣的是，此次执掌阿里手游
平台的高管，恰恰是来自腾讯的前
高管刘春宁。在加入腾讯前，刘春
宁曾任腾讯在线视频部总经理，进
入阿里后他领衔组建了数字娱乐
事业群，专注游戏、视频和音乐等
互动娱乐业务。

腾讯前高管入伙 阿里进军手游平台

据了解，阿里巴巴手机游戏平
台的第一款游戏近日将在手机淘
宝 平 台 推 出 ，此 后 来 往 也 会 接 入
手 游 。 事 实 上 ，游 戏 对 于 阿 里 来
说是新业务，但对于腾讯来说，去
年 前 三 季 度 高 达 235 亿 元 的 游 戏
收 入 占 据 了 腾 讯 业 务 的 半 壁 江
山，超过市场排名 2~6 位的网游公
司的收入总和。

此次挑选手游这个格局未定的
新战场，阿里巴巴可谓是四两拨千
斤，和腾讯进军移动电商有异曲同

工之妙。然而，阿里巴巴胜算究竟
有几何？

有游戏开发企业的负责人向记
者表示，目前手游的流量来源主要分
为应用分发市场、手游媒体、积分墙、
联运平台、手机预装等几类。“目前联
运模式的分成比例一般为 3∶7，开
发者占 7，但是随着游戏收入的增
加，两者的分成比例会逐渐提高至
5∶5。”他认为，从目前的情况看，阿
里提出的分成比例并不是特别有吸
引力。“阿里要体现优势有几个突破

口，一是保证无论收入如何分成比
例都不变；二是用名气吸引手游开
发者；三是提供推广资源，比如提供
广告位和流量。”

不过，上述负责人也提出，过
往 曾 经 出 现 过 在 新 游 戏 上 线 时 ，
两大运营平台要求其“二选一”的情
况，与电商大促要求供应商“站队”
的情形类似。“如今阿里也参战，竞
争加剧后，开发者是否会被迫站队也
让人担忧。”
谢睿 闫澍枫 南都供稿
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