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经济新闻 创业
AA11

导师
微
大学生创业，咋省钱就咋干

创业者：肖凌
创业问题：肖凌是一位毕
业两年的大学生，创业挣
钱一直是她的梦想。“我想
找一个投资少、回报快、比
较稳妥的项目。”
经过前期调查，创业本钱不
多的肖凌锁定了饮品店、精
品屋这两个项目。“哪个项目
比较适合大学生创业呢？是
做加盟，还是自己单干比较
好？”
肖凌想请创业微导师给她指
点一二，让她的小店能早日
开起来。
创业微导师：潘博
导师微信：13613858506
导师简介：一位成功的大学
生创业者，也是饮品行业资
深创业者

“大学生想创业、想快速赚
钱、想赚大钱，然而创业、经
商是一门很深的学问，这也
是很多人想创业、经商却茫
然无措的根本原因。”潘博
说，做生意涉及一个人的求
知能力、认知能力、判断能
力、社交能力、管理能力、应
变能力、心理承受能力。

“这几种能力是一种层递关
系，你只有把前面的能力练
到家了，后面的能力才能快
速提高。”他说。
郑州晚报记者 沃林婀娜
实习生 陈冉

“他们前期期望值太高了，
创业太不踏实、不务实，好高骛
远，也没有规划好未来。”潘博
说，“投资一家奶茶店也就几万
块钱，每天想着一年要挣 100
万，可能吗？这不是跟天上掉
馅饼是一样的吗？即使他们每
年能挣 20 万块钱，他们也会很
失望的。”

他说，像这样半途而废的
创业大学生并不在少数，没有
毅力，不去坚持，这些选择退出
的人就失去了一个机会，一个
真正让自己拥有创业成功的机
会。

潘博给离开校园踏入社
会，想创业的学生创业者们几
条建议：

1.前期踏入社会创业，选择
一个好的项目是成功的一半。
选择项目的时候一定要谨慎。

2.选择好一个项目以后不
要犹豫不决。

3.创业开店以后不要抱太
高的期望值，有理想要坚持，对
自己的小事业坚持不懈，是创
业亘古不变的硬道理。

大学生考察创业项目，最关
键的一点是资金流动性要快。

他分析，大学生刚踏上社
会，要创业，找项目，最好从

“小”入手，从可操作性入手，从
能做的入手。要结合自己的专
长，结合自己的优势，不要随便
跨领域。

潘博说：“只有这样操作，
相对的成功率才会高一些。”

他分析了肖凌看中的饮品
店和精品屋这两个项目。

精品屋——需要前期准
备充足的货品，虽然单品利润
可观，但是月销量不会很大，
这样就会出现产品积压、过时

等风险。他建议，前期无经验
不要选择这种资金流动性慢
的项目。

饮品店——对经营者的经
验要求不是太高，投资小，单品
销售价不高，且利润比较高，技
术易掌握，经营轻松简单，而且
不存在库存等风险。

大学生如何节省创业成
本？潘博有一些自己的方法。

“转让费是一个大门槛。
其实你可以采用合租的方式与
一家店的店主分摊租金。凭你
的口才与智谋说服房东或者店
主分给你一部分位置，这样不
仅可以减少租金，而且可以省
下转让费。”

潘博说，他第一家饮品店
就是从药店内分出来的七八平
方米的面积，与药店老板共摊

房租，每个月的房租只要 1400
元。但是找到合适的合租人的
前提是目光要敏锐：“要找那些
面积很大，但是生意一般的店
合作。”

在店铺刚开张后，还采用
了免费品尝，发积分卡、促销卡
等促销方式，同时由于他的第
一家店紧挨着一些学校，所以，
他还联系了一些学生团体做了
一些宣传活动。

潘博建议，产品定位的原

则应是覆盖尽量广泛的消费
群。“我将饮品店的消费者锁定
为中低端消费群。饮品价格从
1.5 元至 12 元价格不等。产品
多，面对的客户群就会更广
泛。小学生一般消费能力在
1.5 元至 3 元，太贵的他们不会
买，而大学生则较多选择质量
稍好一点的品种。”

此外，潘博认为，大学生创
业时若能充分利用自己周围的
人际资源，也可降低创业成本。

项目 宁小勿大，资金流动性要快

心态 不要好高骛远
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