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在很多人看来，既然是预
防以后得大病时经济上有所保
障，那当然购买保障范围多的
品种比较好。对此，中国人寿
郑州市分公司精英业务员田翠
英提醒道，虽然目前市场上的
重疾险保障疾病已从数种增加
到数十种不等，许多保险公司
经常会在宣传时强调保障疾病
的种类，但事实上，对个人而
言，并非保险责任的范围越广

越好。
重疾险的保险费是保险精

算师按照该险所含各种疾病的
发病比率等各种指标综合得出
的，保障的病种越多，保费自然
越高。对于具体的投保人来
说，有些疾病的发生率几乎为
零，或者他们原先购买的意外
险中已经能够保障到某些创伤
类疾病，那么就没有必要花钱
再去购买有交叉保障项目的重

疾险。
田翠英认为，选择重疾险时

最重要的是考察条款中是否包
含了常见的心血管、器官性和老
年性疾病，有了这三大类，基本
上就满足了一般投保人的保障
需求。另外，还要注意为自己度
身定做，比如儿童购买重疾险一
定要其中保有白血病；女性可考
虑购买涵盖了乳腺癌等女性多
发病种的重疾险等。

保障范围并非越广越好

在大病发病率越来越高，发病年龄越来越低的今天，如何为自己成功配置
一份重疾险，为未来买一份保障，成为不少中年人考虑的重点。对此，中国
人寿资深保险人士提醒投保者不妨根据年收入水平，以及个人收入对家庭
总收入的贡献度来确定投保金额，投保范围并非越广越好，适合最好。据
悉，中国人寿近期将举行“保险进社区”活动，您对保险有什么问题，可以就
近咨询工作人员。 郑州晚报记者 吴幸歌

郭洪江

中原工学院应用数学、
工商管理双学士学位

中国人寿驻社区
代表“年度优秀增员先
锋”

中国人寿“年度优
秀新人”

人生格言：丰碑无
语，行胜于言；踏实做
人，真诚做事。

■特别推荐

中国人寿康宁系列保险
面对市面上琳琅满目的

重 疾 险 ，到 底 哪 一 类 最 好
呢？中国人寿郑州第四营销
部组经理赵秀荣为大家特别
推荐了中国人寿的康宁系列
保险。

亮点一：保障范围更全——
保障范围广，40 类大病全面
承保

康宁终身（2012版）由以往
承保的20类重疾增加到40类，
全面涵盖了保险行业协会制定

的《重大疾病保险的疾病定义
使用规范》中列明的25种重疾，
以及目前较为常见的其他15类
重疾。

亮点二：特定疾病给付更人
性化——10种特定疾病提前给
付，不减少死亡、高残保额

康宁终身（2012版）专门设
定了 10 大类特定疾病保障，一
旦罹患 10 大特定疾病，提前给
付保额的 20％，同时不减少身
故和高残保障金额。

亮点三：客户投保更顺畅
康宁终身（2012版）为广大

客户提供更全面的保障、更优质
的服务。

亮点四：费率优惠，开创国
寿费率表定价模式

康宁终身（2012版）还具有
保单借款功能，使客户对保单的
处理更加灵活，更好地维护自己
的保险利益。这样一款最实惠
的健康险产品，是百姓购买健康
保险的首选。

■专家介绍

“我有医保，还有没必要
再买重疾险了？”生活中很多
人都有这样的疑问。对此，中
国人寿郑州市分公司优秀预
备主管樊会霞介绍，答案是肯
定的。

樊会霞说，对没有医保的人
来说，重疾险尤其重要。而对医
保覆盖对象来说，重大疾病险可

作为一种必要补充。因为，社会
医疗统筹基金对医保人员的保
障是“保而不包”的，住院费用和
大病医疗的自付比例和金额相
对比较高。

如果曾购买过重疾险，只
要确诊的疾病是符合保险条款
中的保障对象，那么就可以一
次性获得保险公司的给付，不

需要自己在病后垫付医疗费
用，更重要的是减轻了个人的
医疗支出负担。而且，医保的
药品是按甲、乙两类分别对待
的，药品的实际个人分担额较
大，有些病人因经济困难就少
用乙类药，若能获得保险赔付，
则在治病用药方面也会有更大
的自由度，提高医疗质量。

重疾险是医保的必要补充

10 万元、20 万元、30 万元、
50 万元……在确定购买重疾
险 后 ，该 选 择 什 么 样 的 额 度
呢？中国人寿郑州市分公司
3A 级营销员葛秀金介绍，从目
前来看，重大疾病的医疗开销
通常在 10 万到 30 万元，根据用
药和治疗方法的不同选择，医
保能报销的比例也不等。术后
恢复期通常在 6 个月到 5 年，

其间的营养费、护理费也不可
小觑。

她建议投保者可以根据年
收入水平，以及投保人个人收入
对家庭总收入的贡献度来确定
重疾保额。年收入在12万元左
右的投保人，建议重疾险的保额
至少达到30万元。而收入在20
万元以上的投保人，特别是家庭
的主要经济支柱，建议保额可以

达到 50 万元，这样才不会因为
家庭的经济支柱身患重疾之后，
导致整个家庭的生活品质严重
下降。

“当然，每隔三五年，投保
者还可以打开自家的保单检查
一下，看看是否有必要追加保
额，根据家庭人员和经济状况
的变化做一些适当的调整。”葛
秀金说。

根据家庭收入水平确定保额

樊会霞

中国人寿郑州市分公
司优秀预备主管

中国人寿郑州市
分公司优秀新星

中国人寿郑州市
分公司展业标兵

人生格言：脚踏实
地，每天进步一点，迈
向成功。

葛秀金

中国人寿郑州市分公
司3A级营销员

中国人寿郑州市
分公司优秀精英业务
员

人生格言：用荣誉
写日记、用生命做保
险、用爱心做服务。

田翠英

中国人寿郑州市分公
司精英业务员

中国人寿郑州市
分公司展业能手

人生格言：踏实做
事，真诚待人。

赵秀荣

中国人寿郑州第四营
销部组经理

中国人寿集团“功
勋业务员”

中国人寿郑州市
分公司精英俱乐部会
员

人生格言：勤勤恳
恳做事，踏踏实实做
人！

贷款买房、买车……现如今
都市里的“负翁”越来越多，用贷
款换来的生活虽然有滋有味，但
也倍感压力，万一自己出了问
题，谁来还那几十万甚至更多的
银行贷款？

对此，中国人寿驻社区代表
郭洪江建议大家不妨把风险转

移。根据自己的贷款金额买一
份同等金额的人寿保险。

他为大家特别推荐了“国寿
金如意年金保险组合计划（豪华
版）”，该计划是将分红险与万能
险相结合，使客户同时拥有一个
生存金万能账户、一个分红账
户，既具有分红险的稳健，也具

备万能险提供更高收益的可能，
双账户的叠加设计使其收益更
高，增值更快，可以更好地满足
家庭理财计划，以及教育、养老、
医疗、保障及应急资金的多重需
求，呈现出了“三金都增值、支取
更灵活、长效高保障、一生都如
意”的四大特色。

如何用人寿保险保障财富？


