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据了解，目前赖氏家具旗下拥有经典
美国红橡木系列、时尚西非乌金木系列、
奢华北美黑胡桃系列，对家庭装修风格适
应性极强，摆放效果突出特点大气上档
次，品牌高端，是您身份的象征。

在郑州，赖氏家具深得消费者青睐。
近年来，在郑州的每次活动，赖氏家具的各
大店面都门庭若市，甚至还有从新密、上街
远道而至的顾客，销售人员全部上阵，还是
很难接待完所有的顾客。为此，赖氏又在
扩建新的店面，马上可以投入使用。

早在2010年，公司提出“实木家 养生
活”这一品牌理念，在不断提升产品质量

的同时，更深刻地让消费者体会到赖氏家
具所带来的“养木、养家、养生活”的又一
品质生活的提升，充分体验赖氏家具“50
年积淀，打造一方赖氏红橡木的精、气、
神”。著名主持人、演员、收藏家王刚先生
成为赖氏家具的代言人，其力捧赖氏产品
并深度代言赖氏品牌，使“赖氏”更加魅力
四射。目前，赖氏家具品牌在济南、郑
州、北京、武汉等地各大高档品牌商场拥
有近 2 万平方米直营店，营销网络遍布华
北、东北、西北及华南部分地区，拥有近
150 家专卖店。强大而又稳定的销售网
络，为更多的用户提供优质家居产品。

赖氏家具发轫于1999年，10多年的经验
积累，使其迅速发展壮大为集研发、制造、
销售为一体的大型专业化企业。其拥有中
高层管理及科技人员200多名、员工上千
人，占地200余亩的工业园区装备有从德
国、日本、意大利引进的先进设备，是中国
高档实木家具最专业的生产基地之一。10
亿产能支撑、一流实木家具生产工艺、雄厚
的资金保障、优秀的人才团队，为生产高品

质产品提供了坚实的保障，其研发的高端品牌红橡至尊、红橡现代、乌金名作、胡桃大
师等四大品系，一经上市便受到市场的好评和热烈追捧。 郑州晚报记者 唐善普

中国家居业“黑马”，中国家具业的典型“高大上”品牌

赖氏家具 您尊贵身份的象征

按照惯例，各行各业的商家每逢3·15都会推出大的促销优惠活动，以期抓住新春促销
良机，吸引消费者，抢占市场份额。家居行业更是如此。记者获悉，由欧凯龙主办的
“河南省建材家具博览会”在去年3·15推出大受欢迎，“河南省第二届建材家具博览
会”之“诚信3·15，狂惠扫全城”大型促销让利活动将于3月15日~16日重磅亮相。
欧凯龙执行总裁吴大伟谈到此次3·15活动时说：“让消费者得到最大的实惠一直是欧
凯龙所努力和追求的，今年欧凯龙的3·15活动让利力度比之去年有过之而无不及，确
保让来到欧凯龙购物的消费者朋友满意而归。” 郑州晚报记者 唐善普

诚信3·15 利润都去哪儿了

子曰：民无信不立。现如今，诚信不
仅是个人的重要品质，也是现代企业立足
社会、长远发展所必须具备的企业品质。
而每年3·15，“诚信”也往往是出现频率最
高的一个词。欧凯龙作为中原领先的家
居商场品牌，早已取得广大消费者的支持
和信赖。

其负责人向记者介绍，在3·15来临之
际，欧凯龙本次活动更是坚决秉承“诚信”
的原则，不但要为消费者提供高质量、健
康环保的家居产品，还要给予消费者足够
的实惠，充分维护消费者的权益。

据了解，为保证消费者能得到最大的实据了解，为保证消费者能得到最大的实
惠，欧凯龙提前开始为活动做准备。全惠，欧凯龙提前开始为活动做准备。全体人

员从上班第一天就投入准备工作中，积极和
商场内的建材家具品牌商户、厂家协商沟
通，争取为消费者拿到最优惠的折扣和最低
的价格。凭着欧凯龙在中原市场强大的品
牌影响力和工作人员的不懈努力，参与本次
活动品牌狠心都给出了前所未有的优惠价
格，狠心放弃利润。博览会活动的价格低得
绝对超乎消费者的想象。

另外，欧凯龙还将为本次活动售出的
产品全年保价，全年内如发现更低价，将
按差价的10倍赔偿给顾客。

记者在随机的调查中了解到，很多消
费者都对欧凯龙的此次活动充满了期待。
郑州新区的赵女士说：“这几天看到欧凯龙
的活动广告，感觉力度不小啊。我们家正
装修房子想买点建材产品呢，我得先到欧
凯龙东区这个店转转看，先选好，活动时就
可以直接买了。”

感恩3·15 实惠都在这儿了

“除了给予消费者满意的折扣和低
价，欧凯龙也投入巨资推出了十分优惠的
活动回馈消费者朋友。”欧凯龙商场负责
人对记者说。欧凯龙除了与商场内品牌
协商沟通让他们给出了极低的价格优惠，
商场本身也在此基础上巨资补贴为消费

者奉上丰富多彩的优惠活动。
活动期间，消费者凡在欧凯龙东区旗

舰店、欧凯龙中原路店参加活动的品牌处
购买建材、家具，交款满额即可获得相应
价值的积分卡，多买多送。

凭“积分卡”至礼品自选区，可兑换任
意相同价值的礼品；消费者在欧凯龙各商
场购物交款达到一定额度即可参与现场

“抓金”活动，多买多抓，惊喜不断；凡在
3·15 活动期间购物的消费者，凭有效购
物凭证即可获得抽奖券一张，将副联投入
抽奖箱，欧凯龙将在3月15日、16日20:00
举办抽取山地车活动，200 辆山地车抽不
完不罢休，还有机会参加“林志颖见面
会”。

另外，消费者提前办理欧凯龙“增值
卡”还可享受 10 元当 200 元花的优惠，老
顾客获得“以旧换新”、免费拆洗家居的贴
心服务等优惠。同时，欧凯龙还特意联合
众多知名企业重磅推出了许多优惠活动。

欧凯龙活动负责人说：“首届博览会
的成功让我们更加充满了让利消费者的
信心。此次为迎接3·15和感恩消费者，欧
凯龙投入巨额资金让利。相信活动期间
前来欧凯龙选购产品的顾客朋友都将不
虚此行，满载而归。”

赖氏家具是山东板块的代表性实木
生产企业，所生产的实木家具在国内一线
城市非常受欢迎。公司一直本着顾客至
上、品质一流、绿色环保的信念，在业内率
先通过了 ISO9001 质量管理体系认证和
ISO14001环境管理体系认证。

这家中国大型的集专业研发、制造生
产、销售于一体的高端实木家具企业，拥有

占地200多亩的工业园区，10亿产能支撑，
拥有目前国内外最先进的生产设备和一流
实木生产工艺，雄厚的资金保障，使其连续
多年持续夺得实木家具销售桂冠。

品质决定市场。赖氏家具中国十大
实木家具品牌，中国家居业的“黑马”，中
国家具业的典型“高大上”品牌，是近些年
广大媒体和高端粉丝群体们的“最常音”。

品牌高端，是您身份的象征

据了解，目前赖氏家具旗下拥有经
典美国红橡木系列、时尚西非乌金木系
列、奢华北美黑胡桃系列，对家庭装修风
格适应性极强，摆放效果突出特点大气
上档次，品牌高端，是您身份的象征。

在郑州，赖氏家具深得消费者青
睐。近年来，在郑州的每次活动，赖氏家

具的各大店面都门庭若市，甚至还有从
新密、上街远道而至的顾客，销售人员全
部上阵，还是很难接待完所有的顾客。
为此，赖氏又在扩建新的店面，马上可以
投入使用。

早在 2010 年，公司提出“实木家 养
生活”这一品牌理念，在不断提升产品质

量的同时，更深刻地让消费者体会到，赖
氏家具所带来的“养木、养家、养生活”的
又一品质生活的提升，充分体验赖氏家
具“50 年积淀，打造一方赖氏红橡木的
精、气、神”。著名主持人、演员、收藏家
王刚先生成为赖氏家具的代言人，其力
捧赖氏产品并深度代言赖氏品牌，使“赖

氏”更加魅力四射。目前，赖氏家具品
牌在济南、郑州、北京、武汉等地各大高
档品牌商场拥有近 2 万平方米直营店，
营销网络遍布华北、东北、西北及华南部
分地区，拥有近 150 家专卖店。强大而
又稳定的销售网络，为更多的用户提供
优质家居产品。


