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专家支招，购买空调正当时
空调每年涨价已成为业内共识，随

着空调产品向着高端化、节能化、变频
化调整，以及人力用工成本和原材料价
格的上涨，2014 年也不例外，河南家电
协 会 副 会 长 李 文 光 预 计 涨 幅 在
5%-10%，那么，消费者究竟什么时候买
空调最划算呢？

据河南家电协会副会长李文光介
绍，空调的行业属性和其他家电不同，
每年的 3 月份，对以冷年进行核算的空
调厂商来说，刚好处于“年中”，正是冲
量、抢占市场的最佳时机，优惠力度也
是相当大。建议有购买需求的人最好3
月份入手。

如果等到5月份天气转热时再去购
买，不仅享受的优惠有限，空调的安装
调试也会由于扎堆而滞后。在淡季安
装还能享受更多增值服务，如安装工会
有更充足的时间进行检测，告知消费者
使用细节，寻找空调最佳的摆放位置，
并提供免费清洗服务等，对此李文光建
议消费者，在 3 月份空调销售淡季买空
调更划算。

阳春三月，处处都弥漫着浓浓的春
意，人们在送走凛冽冬日的同时，也要与
厚重的御寒衣物说再见。冬衣要洗净入
库，压了一年箱底的春装也要打理一番
后重见天日，繁重的换季洗衣工作让很
多人不得不牺牲宝贵的休闲时光，埋首
在洗涤剂与衣物之间。

久违的春日当然不能如此“虚度”，
一台洗净力超强的洗衣机自然就成为不
可或缺的好帮手。和普通洗衣机相比，
松下新泡沫净独创性地安装了升级版的

泡沫发生器。在洗衣过程中，当洗涤剂
放入泡沫发生器内，洗涤剂在进水的
同时即可迅速溶解成丰富而细腻的泡
沫洗涤液，洗涤开始阶段洗涤剂就可
有效地发挥洗净力，从而延长了洗涤
剂的有效工作时间，充分瓦解油脂、汗
渍等深层污垢，使得洗净均匀率大幅
提升。此外，这项技术还有效解决了
洗涤剂残留问题，在保证洗净度的同
时，更为用户健康着想，深得广大消费者
的推崇和喜爱。

日前，国内空调领军企业奥克斯传
出消息，奥克斯宁波总部将拿出数千万

“重磅”促销资源，直投河南空调市场，
14年无法逾越的空调盛宴，买空调的绝
佳时期已经到来。奥克斯空调河南市
场负责人更是放出狠话，“台台工程价，
比找熟人，找关系更便宜。今年 3 月就
是抢购奥克斯空调的绝佳时期。错过
今年3月，就要再等一年。”

面对热情高涨的河南市民，奥克斯
提前释放出了“14 年难得一见”重磅促
销的预约渠道，活动期间，任何消费者
前往奥克斯空调展台、专营店或者促销
现场，缴纳 100 元认筹金，免费获得“万
人空巷狂抢奥克斯”的认筹券，现场购
机后还可以充当现金使用。同时，无论
是否购买空调，都可以免费获得品牌食
用油一桶。

空调大战拉开序幕
优惠力度大，3月，购买空调最当时

洁净实力派
松下新泡沫净应对春季换洗

在打造超高洗净比的同时，松下新
泡沫净还开创性地搭载“精洗”功能，其
奥妙在于，松下新泡沫净精洗技术结合
四重瀑布水流与盆型大波轮，不仅加强
了水流力度，提高洗净与漂洗的效果，而
且还能有效降低对衣物的缠绕和磨损。
据悉，该功能已通过国家羊毛洗涤性能

认证，洗净比、缩水比、磨损比三项性能
指标全部达标。

春日到来，万物复苏，想必很多人早已
按捺不住，急着要去山间田野远足、去球场
上挥洒汗水……若不想被繁重的洗衣工作
破坏了“春游”的兴致，不妨让松下洗衣机
做助手，给自己一个十足的“精洗”吧。

约会春天，新泡沫净洁净相伴

洗护合一，完美春日“精洗”不断

2014年，一场前所未见的空调市场饕餮盛宴，将由空调巨头奥克斯于今年3
月在中原大地全面引爆，这将是河南空调市场14年来“难得一见”的促销盛
宴。也是奥克斯空调迎来20周岁生日之际，面向河南消费者的一次“深厚
回报”。郑州晚报记者 朱江华

作为河南空调市场引领者，奥克斯
进入河南市场 20 年以来，一直坚持以

“好产品、优价格、贴心服务”面向市场
和消费者，推出了包括开创“洁净、安
静、镜面”三重境界的镜界空调、实现

“一度到天明”的博客空调、引领变频空
调 APF 高能效时代的博纳空调等一系
列创新产品。

作为中国南北极科考队唯一指定
专用空调产品，奥克斯已经连续三年跟
随“雪龙号”科考船前往南极，承担起中
国南北极科考队员的“科学探索”保暖
工作。奥克斯空调负责人坦言，“河南

是奥克斯空调的重要战略市场，承担着
整个公司在互联网时代探索全新发展
模式和道路的重任。奥克斯接下来将
会拿出最有力度的促销活动，最高品质
的空调产品，最全心的售后服务等一系
列手段，回报河南人民对于奥克斯的关
爱。”

2014 年空调市场第一轮抢购潮已
经由奥克斯在河南市场提前打响，这也
让河南人民提前全国其他省市消费者
享受到来自奥克斯的大品牌、大实力、
优价格和心服务，实现对2014年空调市
场价格的“全面抄底”。

缴纳100元，免费获得抢奥克斯认筹券

一度到天明空调，引领变频APF高能效时代

每年的 3 月都是空调消费旺季，这
一季的空调销售要占全年总销售的半壁
江山。因此，开年的第一场促销往往成
为全年促销活动的重头戏。

据悉，去年开年的第一场空调促销
战火由美的率先点燃。今年，美的又率
先打响了空调的第一枪。郑州美的称，

此次春季促销活动内容为即日起在美的
空调售点预交 100 元现金，即可获得认
筹卡一张，同时推出多款特价机，单套空
调最高让利逾3000元。

缴纳100元认筹金，免费获得“万人
空巷狂抢奥克斯”的认筹券，现场购机后
还可以充当现金使用。同时，无论是否

购买空调，都可以免费获得品牌食用油
一桶。

奥克斯空调河南市场负责人更是放
出狠话，“台台工程价，比找熟人，找关系
更便宜。今年3月就是抢购奥克斯空调
的绝佳时期。错过今年 3 月，就要再等
一年。”

随着新一轮旺季到来，空调市场
也顺势开打“春季攻势”，掀起了第
一 轮 促 销 ，在 郑 州 家 电 市 场 记 者 看
到，空调品牌纷纷打出低价、健康成
为今年春季市场的最大卖点。其中
尤 以 除 菌 、净 化 空 气 功 能 受 消 费 者
青睐。

不少消费者在接受记者采访时表
示，频繁遭遇的雾霾天，让人比较关注
空气的质量问题。此次促销中，格力一
款除甲醛的空调新品将价格拉低至 6.5
折，成为不少关注空气质量问题的消费
者的首选。

李文光预测，2014 年，健康化、智能

化、艺术化的“三化”空调产品，将成
2014 年空调市场产品竞争的主轴。在
互联网时代，产品间的比价更容易实
现，智能化、时尚化成为消费者选择空
调的重要标准，而具备“除甲醛”、“空气
净化”功能的健康空调将成为空调市场
的另一大亮点。

健康智能，2014年空调卖点

春季是一年一度的家装春季是一年一度的家装
旺季，新婚旺季，新婚、装修人群的、装修人群的
激增使洗衣机市场的刚激增使洗衣机市场的刚
性需求也随之提升。对性需求也随之提升。对
持币待购的消费者而言，持币待购的消费者而言，
左右他们选购的最直接左右他们选购的最直接
因素无疑就是洗衣机的因素无疑就是洗衣机的
洗净效果，而在这方面，洗净效果，而在这方面，
松下新泡沫净系列波轮松下新泡沫净系列波轮
洗衣机以其高洗净比“一洗衣机以其高洗净比“一
马当先”，马当先”，独有的洗净独有的洗净
“魔力”可以轻松应对换“魔力”可以轻松应对换
季洗及多种材质衣物的季洗及多种材质衣物的
洗涤工作，令消费者轻洗涤工作，令消费者轻
松畅享“极净”春日。松畅享“极净”春日。
郑州晚报记者郑州晚报记者 朱江华朱江华


