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河南本土家具企业发展迅速，积极
承接着产业转移，开始从“小而散”走向

“聚而集”。有人说，河南家具业需要一
个“鱼塘”，物流工业园是水，家具企业是
鱼，鱼群大了，才能吸引更多的关注和资
源。福蒙特正是这样的一个“鱼塘”。它
以敏锐的市场洞察力迅速适应大环境的
变化，将这个行业众多的“大鱼”汇聚起
来，通过工厂批发模式，降低产品流通成
本，保证消费者利益，开启家居行业展会
新时代。

2013 年，福蒙特联合商户改变营销
模式，举办“首届福蒙特中国中部家具博
览会”，它打破传统，向广大参展商诠释
了规模大、规格高、展品全、形象佳的家
具博览盛典，吸引了中部六省数万名经
销商前来参展，成交火爆，获得了市场的

一致认可。
福蒙特组织家居企业办展填补了中

部区域性展会的空白，为中部家具企业扩
大知名度和美誉度、迅速占领中部乃至全
国市场提供了最佳机遇，顺势成为中原地
区名符其实的家居品牌孵化中心。

福蒙特负责人向记者分析了原因：
一是福蒙特家具展会是自主开展主办，
市场化程度较高。她打破了传统家具展
会时间、地域的限制，以数量众多的旗舰
店、展示厅、体验中心，打造了“永不落幕
家具展”。二是福蒙特品牌集中度高，经
营品类涵盖齐全，带给消费者的是盛会
般的家具展销体验。三是福蒙特拥有其
他市场无可比拟的源头价格优势，可辐
射中部地区近 4 亿消费群体，能够快速
实现客商双赢，提升效率。

3月8日，红星美凯龙第五届春装美家博览惠开幕，活动一直延续到消
费者权益日。“共植环保树”、“签订诚信公约”、“在商场建立郑州仲裁委
员会装修装饰业分会工作站”等活动吸引了人们的广泛关注。
另外，记者获悉，红星美凯龙集团全国统一联动活动的“2天来了”，又将
在3月22日、23日强势来袭，为郑州市民提供更多高质低价的实惠让
利。 郑州晚报记者 唐善普

阳春三月，有如娉婷少女，携着万木的青翠和阳光的煦暖，向我们款款走来，这
是一年中最好的时节，也是一年中追逐梦想的开始。对各行各业而言，都将面
临着新的挑战。记者了解到，家居行业的福蒙特继成功举办首届家具博览会
后，3月28日~30日开启第二届。作为中部最具影响力和潜力的家具展会，福
蒙特家具展会深受二、三、四级市场乃至一级市场家具行业的青睐。本次展会，
行业精英携手论剑，除重磅推出五项盛惠外，3000余家居品牌推出全年最具力
度的优惠政策。 郑州晚报记者 唐善普

“对于福蒙特来说，展会只是起点。”
这位负责人表示，家具业的真正前途还是
需要所有从业者从切实树立品牌、做好产
品与服务，让更多消费者能够选购到称心
满意的家具产品为出发点才是关键。

为更好地实现三赢的目的，此次博
览会福蒙特集结所有厂商资源，全面发
力。届时，数万采购商再次聚首，丰富多
彩的活动赚眼球，无处不在的商机等您
来寻，家居市场又成沸点。

记者了解到，此次福蒙特在博览会
期间重磅推出五项盛惠。盛惠一：专车
接送，礼遇尊享。盛惠二：百万家居新
品，亿元让利促销。盛惠三：市民淘实
惠，有礼有利。盛惠四：精彩演绎齐助

阵，好礼，好看，好玩。盛惠五：马上有惊
喜，大奖等着你。参与即有机会获得 42
英寸液晶电视、智能手机、电磁炉、洗衣
液等大奖。

此外，3000 余家居品牌在博览会期
间推出全年最具力度的调货优惠政策。
龙朝家私、顶好·威派、富景源家具、金百
合、新雅图、康利雅居、城市风景等众品
牌全场爆破价，送大礼；沃尔佳 1000 万
开店支持；谢氏木森 300 万大礼送不停；
大自然家具交5000元送26张大床；加盟
港梦享五星待遇，装修全免，送 IPAD，送
豪 华 床 垫 ；华 仕 利 家 具 订 货 运 费 全
免……另外，艾驰、澳舒健、帝纳东方、国
军商贸等品牌也各有劲爆优惠。

近年来，家居企业一路博弈，演绎了
一场波澜壮阔的产业传奇——从小作坊
到如今规模化、现代化的生产，产品辐射
全国各地及海内外。行业的快速发展催
生了各式各样的家具展会。从初期展会
来看，广州、深圳、东莞等全国性展会着
实为企业展示实力、树立形象、扩展经销
网络等方面起到了推动作用。

但随着家居行业一次次洗牌，传统全
国性家具展会遭遇瓶颈。“为展而展”让企
业疲于备展，观展者则疲于奔波来往于各
大展会间，越来越无所适从，而高昂的物流

成本费用，更成为阻碍展会发展的一个硬
伤。行业发展呼吁稳定性更强、辐射力更
广、商贸物流更通畅的区域性展会平台。

而以福蒙特为代表的区域展会针对
性强，将目光锁定在更有发展前景的三
四级城市上，这一进程凸显了区域展会
渠道细化的优势，对于品牌开拓地区市
场有很强的吸引力和积极的促进作用。
这种展销模式既能打破传统家具展会的

“时间局限、地区局限、物流局限”，又能
以全新的高度，构建一个“财富共享”的
市场常态，推动行业发展。

大势所趋 区域性展会静待崛起

据了解，今年的 3·15 活动该
商场购销火爆，单天现金收银再
创纪录。

该商场相关负责人告诉记者，
红星美凯龙在服务方面下足了工
夫，在本次消费者权益日期间，该
商场还在中原地区首家推出家居
业界首个顾客服务《诚信公约》，并

于 3·15 当天下午举行了隆重的
《诚信公约》签订仪式。

“诚信公约签订之后，能够更好
地约束进场厂商品牌的服务行为，
同时也更便于社会各界对我们的监
督，有利于整个家居行业的服务创
新发展朝着良性有序的方向前进！”
该负责人表示。

顾客信赖的原因：品质服务有保障

据介绍，2013 年底，红星美凯
龙集团在中国质量认证中心的鼎
力支持下，成功推出了“红星美凯龙
推荐家居绿色环保领 军 品 牌 ”项
目 。 红 星 美 凯 龙 联 合 中 国 质 量
认证中心，多次组织国家权威机
构 专 家 进 行 探 讨 ，基 于 国 家 标
准 、行业标准和最新 国 内 外 质 量
管理体系的要求，制定了严格的
推 荐 评 比 标 准 ，最 终 ，红 星 美 凯

龙从 1.2 万多个品牌中，分 12 个品
类评选出了数十个家 居 品 牌 作 为

“2013 年 红 星 美 凯 龙 推荐家居绿
色环保品牌”。

“3·15”当天，红星美凯龙郑州
商 场 隆 重 举 行 了“ 2013 年 红 星
美 凯龙推荐家居绿色环保品牌”
颁奖仪式。44 个家居一线品牌分
别被授予“入围品牌”、“领跑”品牌
证书。

绿色环保颁奖：红星美凯龙推荐品牌悉数亮相

消费者想必最关心的还是“2天
来了”活动的折扣性价比如何。记
者提前打探得知，本活动将采用超
级返现形式。

消费者只要在商场消费满一定
额度，就能享受到大幅度大比率的
立即返现金让利活动，返现力度之
大，比之五一、十一也不遑多让。

需要注意的是，返现是在“2 天
来了”其余优惠活动的基础上进行
的，也就是说，顾客可以在享受返现
让利的基础上，继续享受其他的所
有优惠活动。如，在“2天来了”活动
之前推出的通汇卡预售活动，购卡
预存5000元起，活动期间，就能享受
5%的增值实惠，预存 5000，增值到
5250 元，预存 1 万元，增值到 10500
元，预存越多，享受到的增值越多，

且上不封顶。
此外，红星美凯龙还将在“2天”

期间，推出“去头价”、“去尾价”特价
商品。如原价 1999 元的商品，去掉
第一个数字“1”，仅售 999 元。此类
特价商品数量有限，持通汇卡顾客
可以优先购买。

另外，在“2 天”期间，在红星美
凯 龙 消 费 满 一 定 额 度 ，仍 然
享 受 赠 送“港澳豪华双人游”旅游
券的活动。

“2 天来了，集团将给与每个活
动 商 场 相 当 大 的 促 销 资 源 的 倾
斜 ，努力为顾客提 供 更 多 高 质 低
价的实惠让利，因此。3月22日、
23 日这两天 值 得 期 待 。”红 星 美
凯龙郑州商场相关负责人提醒消
费者。

超级返现：实惠集中引爆的2天

“2天来了”震撼来袭
引爆春季置家G点

第二届福蒙特中国中部家具博览会将开启

家具品牌“一网打尽”

再续传奇 众品牌劲爆优惠等着您


