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TOP家居 行业

“将公益当作一种事
业 ，作 为一个公司的性
格。”这是王建勋对“锦荣公
益社”提出的一种要求。在
这种爱心正能量的促使下，
锦荣公益社悄然诞生。同
时，也将这份浓浓的爱心，
从郑州锦荣国际轻纺城漫
延到人们的心中。

滴 水 成 河 ，献 出 自
己的一份爱心，小小的
付出帮助需要关怀的儿
童是社会每一个人应尽
的责任。

从诞生的那一天起，
锦荣公益社以微博“锦荣
公益社”为平台，通过联盟
志愿者、社会各界媒体以

及社员自行寻找线索，然
后充分利用网络资源，联
合全国各地的爱心组织机
构，发动网友关注贫困人
员、社会弱势群体、贫困地
区的现状，投身公益慈善
事业，并采用实地帮扶、商
品义卖等方式，帮助弱势
群体改善生活条件。

在王建勋的心中，锦荣
公益社的意义在于，希望通
过坚持不懈的工作，呼吁更
多的爱心人士共同参与到
公益事业中，与社会各方协
作，为发送受助人群的生活
环境尽一份微薄之力，发扬
社会正能量，携手共创完美
和谐社会。

3月26日~4月1日，历时一周。大巴车免费包接包
送；进货和发货免物流费；提供免费午餐。
3月26日-4月1日，郑州锦荣国际轻纺城将举办历
时一周的“2014第二届中原家纺采购节”。首届的
采购节得到业内及商户的大力赞赏，认为采购节不
仅起到繁荣轻纺城的效果，还将成为中原家纺行业
的盛事，带动了中原地区轻纺业的发展。
3月24日，记者来到郑州锦荣国际轻纺城，采访了
举办方相关负责人，提前打探到郑州锦荣国际轻纺
城在“2014第二届中原家纺采购节”给商户和消费
者带来的实实在在优惠举措，同时试图揭示出锦荣
国际轻纺城努力打造成中部最大的专业轻纺织品交
易市场的秘诀所在。 郑州晚报记者 唐善普

郑州锦荣国际轻纺城

“2014第二届中原家纺采购节”开启大幕

继去年的3月28日，郑州锦荣国际
轻纺城成功举办首届中原家纺采购节
后，3 月 26 日，郑州锦荣国际轻纺城又
拉开了“2014 第二届中原家纺采购节”
的大幕。此次采购节到 4 月 1 日结束，
历时一周。

3 月 24 日，记者来到郑州锦荣国
际轻纺城，采访了举办方相关负责人，
提前打探到郑州锦荣国际轻纺城在

“2014 第二届中原家纺采购节”能给商
户和消费者带来哪些实实在在的优惠
举措。

据这位负责人介绍，第二届采购
节活动，具有准备充分，内容丰富多
彩，时间长，优惠同幅度大，受益客户
多，方便快捷等特点。“全国客商在此
订货都可以享受全额补贴物流费的

‘好处’，给商户带来的是真正的实惠
和便利。”

此次采购节对批发商的优惠举措
包括：3月26日、27日、28日三天，锦荣
轻纺城组织大巴车，免费包接包送附近
100 地县市的商户；从 3 月 26 日~4 月 1
日，凡到市场进货和发货的商户可免物
流费；在此期间的商户，中午由锦荣轻
纺城提供免费午餐；凡关注市场微信的
商户，可获得抽奖机会（锦荣轻纺城笔
记本一个、美甲套装一个）。

对零售的优惠举措包括：3月29日
和 30 日，到市场关注市场微信的商户
可获得抽奖机会（锦荣轻纺城笔记本一
个、美甲套装一个）。

“锦荣轻纺城就是要将采购节活动
打造成为家纺行业的重大节日，成为中
原经济区家纺行业整体实力的展示，成
为河南家纺人风采的展现。”河南省服装
行业协会常务会长、郑州豫发置业副总
经理王建勋表示，目前，锦荣轻纺城所要
做的，就是从根源上为家纺商家打开销
售渠道，为家纺客户开辟新的采购市场，
同时带动市场人气，扩大市场知名度、
影响力和辐射能力，实现三方共赢。而

“中原家纺采购节”将是一个很好的平
台及桥梁。

事实上，郑州锦荣
国际轻纺城在今年之所
以有信心举办“2014 第
二届中原家纺采购节”，
是因为去年“2013 中原
家纺采购节”的成功举
办。去年首届中原家纺
采购节上，仅在前三天的
交易额就突破 8000 万
元，后续物流发货额更是
多达上亿元。

据介绍，2013 年 3
月 28 日到 4 月 27 日，在
为期一个月的“2013 中
原家纺采购节”上，锦荣
前期组织了 50 辆大巴
车，免费接送全省各地
市经销商前来参加。活
动吸引了全国各地不少
家纺经销商来此订货。
一位来自拉萨的客户在
网上看到购物节的信息
后，特意赶到郑州，订了
大量的货品。

商户陈先生至今回
忆起去年一个月“累并
快乐着”的日子，仍掩饰
不住心中的兴奋。据他
介绍，去年的采购节上，
很多商户都和他一样，

每天晚上配货时间都延
长至深夜 23 点，累得高
兴，累得舒心。“搬来市
场不到一年，市场就举
办这样大的活动，给我
们带来很好的效益。”陈
先生说。

记者了解到，在去
年的活动期间，轻纺城
员工分为多支团队，先
后深入到三门峡、驻马
店、永城、兰考、长治等
82 个 县 市 开 展 宣 传。
宣传活动期间，轻纺城
开展了多项营销活动，
包括大巴车接送地市客
户，来市场发货免物流
运输费用，持续三天的
抽奖活动等。活动期
间，锦荣轻纺城共接待
客户 20000 余名，物流
发货12750单/次。

首届活动得到了广
泛认可。时任河南省家
纺行业协会会长徐博表
示，采购节活动不仅仅
起到繁荣轻纺城的效
果，还将成为中原家纺
行业的盛事，带动了中
原地区轻纺业的发展。

郑州锦荣轻纺城始
建于 2010 年 8 月，地处
郑州南部批发市场群的
黄金区域、大学南路与
南三环交汇处，所在位
置东接新客运南站，北
临汽车客运总站，距离
西南绕城高速 5 分钟路
程，周边配套物流公司，
具有得天独厚的交通优
势。

自 2010 年 8 月 9 日
开业以来，形成以女装
面料、各种服装辅料、缝
纫设备、裤料、里布、毛
领为主的格局，日客流
量超过 1 万人，日交易
量 1500 万元左右，年交
易量近 50 亿元。2012
年 8 月 29 日，床品市场
盛大开业，是目前郑州
乃至河南地区规模和集
中度最高的床上用品批
发市场，市场辐射河南
全省以及周边省份。轻
纺城整合、打造了河南
地区最为专业和规模最
大的家纺经营品种，首
次满足了河南地区县家
纺经销商对床品、窗帘
的一站式采购需求，树
立了金融家纺在河南家
纺批发市场中的领导者
地位。

在 2011 中 国（郑
州）第二届国际缝制设
备及面辅料、纱线展览

会上，锦荣国际轻纺城
以独特的展位设计、精
彩的服装表演赢得广大
参观商赞赏。

王建勋表示，锦荣
国际轻纺城是中部最大
的专业轻纺织品交易中
心，其中家纺区域会集
了来自全国各地 600 余
名家纺经销商，从床品
到窗帘、家居服等家纺
产品一应俱全。

“在锦荣国际轻纺
城里，管理与服务被放
在了同等重要的位置，
管理层的思想正在向经
营服务转变，争取使每
一位管理者都成为商户
的‘顾问’。”王建勋介
绍，锦荣国际轻纺城实
行刚性管理、主动营销、
温情服务，为进驻商户
提 供 360 度 保 姆 式 服
务。同时，还组织商户
赴外地考察，组织市场
商户座谈交流，搭建经
销商与批发商间互动交
流的平台，促进交流与
沟通。

以王建勋的构想，
锦荣国际轻纺城在构建

“中原经济区”的大背景
下，产业结构不断优化
升级，立足河南、辐射中
西部地区，打造成中部
最大的专业轻纺织品交
易市场。

爱心
从郑州锦荣国际轻纺城漫延到人们心中

喜讯
“2014第二届中原家纺采
购节”开启大幕

回顾
2013首届中原家纺采购节
赢得“大满贯”


