
B22

TOP家居 行业

佳和领导层明白：思想境界决
定团队的思路和凝聚力，思路决定
出路。为此，打造一支懂经营、会管
理、服务优良的干部职工队伍，就成
为各项工作的根本出发点。这些工
作主要体现在三个方面。

提升班子成员的整体素质和综
合能力。以创建学习型、创新型班
子为目标。“成立创建工作领导小
组，全面负责创建活动的开展。”佳
和公司负责人表示，一是制定和下
发创建“省级文明单位”的规划，二
是明确了指导思想、总体目标、建设
内容和要求，三是分解落实到责任

人和主办部门，四是抓好落实。
打造学习型组织，培养知识型

员工。印发《关于加强学习提高素
质的意见》等文件，并制定了详细的
学习计划，利用周二下午的集中学
习时间，促进员工整体素质的提升。

拓宽创建渠道和内涵。以争创
省级文明单位和 16 周年店庆为契
机，举行“我与佳和”主题演讲比赛
和“读一本好书 写一篇心得”征文
活动，升华个人与企业价值理念；开
展创先争优和道德讲堂活动，学习
身边人和事；履行社会责任，热心公
益活动。

为了让商家能更全面了解郑州居之宝置
业有限公司招商的优势，记者了解到即将开
馆的居之宝软装饰品中心的独到之处。

大商机。市场份额决定财富。居之宝家
饰界覆盖中国中部地区大市场，中部地区市
场人口占全国人口总量的28.1%，创造全国约
20%的GDP，是我国的人口大区、经济腹地和
重要市场。

大交通。南邻连霍高速，北邻郑州北四
环，东邻新 107 国道，南距 CBD20 分钟车程，
距郑东高铁站25分钟车程，是郑州市不可复
制的绝佳黄金地段。

大市场。居之宝联手行业众多著名品
牌，打造家居软饰艺术品行业旗舰平台，引
导市场发展方向。

大配套。物流、餐饮、仓储、展示、贸易、设
计、研发、金融、管理服务等功能板块一应俱
全，为经营提供一条龙服务。

大营销。多媒体系统、传统平面媒体、
户外媒体、流动媒体、新媒体等多种媒介资
源，行业协会、政府职能单位、各级品牌代理
商、房地产开发单位、家装设计公司等多种
营销资源的多维系统整合，为品牌商家营销
提供立体支持。

家居软饰艺品博览汇 帮您实现财富梦想
开馆在即，赶快前来洽谈入驻事宜

居之宝家饰界 招商火爆进行中
郑州居之宝置业有限公司位于郑州市中州大道与迎宾路交会处，这个家居软饰艺品博
览汇的居之宝家饰界，开馆在即。现正在进行全面招商。25日，居之宝家饰界招商总
监任淑敏告诉记者，自半月前发布招商消息后，许多品牌商家前来洽谈进馆事宜。希望
实现财富梦想的商家，赶快前来洽谈入驻事宜。 郑州晚报记者 唐善普文/图

大自然地板红星美凯龙旗舰店将
于4月6日盛大开业，为回馈绿城消费
者一直以来对大自然品牌的支持与厚
爱，特举行百万优惠让利活动，大自然
中国区总裁亲临现场签售，疯狂抢购，
空前盛况，绝无仅有。

此次活动可谓力度空前，具体有：
1.VIP零风险预约、提前认筹尊享

升值：凡 4 月 6 日前进店客户，交 100
元诚意金即可领取预约卡一张及精美
单据夹一个，提前认筹总裁签售预约
价；活动当天凭预约卡可获赠大自然
多功能抱枕一个，预约诚意金直接升
值为300元辅料款。活动当天若未选
到满意产品，订金原银奉还，一周内可
随意调换花色。（备注：购40平方米以
上方可参与升值优惠，总裁特供产品
除外）

2.VIP两小时专享、买一送一限量抢
购：活动当天，总裁携万方超值特供产品
两小时限量抢购，部分产品买一送一，售
完即止。（备注：提前办理预约手续的VIP
客户方可参与抢购）

3.VIP总裁价特惠、总裁签售直降
到底：活动当天，VIP客户凭预约卡可
享受总裁签售特惠价。（备注：预约卡
经总裁现场签字后方可享受该优惠）

4.爱家补贴、马上返现马上省钱：活
动期间下订单并缴付全款的客户均可享
受最高5%爱家补贴，并可获赠价值400
元木门代金券一张及价值300元壁纸代
金券一张。（备注：总裁特供产品除外）

5.终极抽奖、马上有礼马上有车：
活动当天下订单缴全款的客户，可参
与现场豪礼大抽奖活动，缴纳2000元
货款即可获赠抽奖券1张，以此类推。
奖项设置特等奖 1 名，家用轿车 10 年
使用权；一等奖1名，50英寸名牌液晶
电视1台；二等奖3名，全自动洗衣机1
台；三等奖6名，空气净化器1台。

据了解，大自然地板自进入郑州
市场以来，不断刷新着销售业绩，并且
逐渐成为郑州消费者所钟爱的品牌，
销量在郑州同行业当中也是名列前
茅，在消费者中赢得了口碑。
郑州晚报记者 赵青

25 日，记者来到位于郑州市中
州大道与迎宾路交会处的郑州居之
宝置业有限公司。大老远就能见到
火红的祝贺标语挂满这个为园林实
景体验型场馆的四周，给人展现出红
红火火的火爆场面。

进到二楼的招商洽谈厅，但见前
来洽谈进驻商场事宜的商家一个挨
着一个，工作人员忙着给他们发放材
料，讲解相关入场事宜。整个大厅人
声鼎沸，一派商家必争的场景。

“郑州的家居商场不少，但号称家居
软饰艺品博览汇的商场却没有，这个差
异化的商场必将填补郑州置家时软装商

品的空白，市场非常诱人。”前来洽谈的
马老板称，他对这个商场的前景很看好，
已谈好了进驻事宜，一周内将开始装修。

在几个商场馆中，抢到先机的一
些品牌商家已开始设计装修自己的
店铺。一个已显露出个性化十足的
装修门面，已让人们想象到不久的将
来，这个场馆生意兴隆的场景。

更高兴的莫过于居之宝家饰界
招商总监任淑敏。在接受采访时，
任淑敏高兴地告诉记者，自半月前
发布招商消息后，许多品牌商家前
来洽谈进馆事宜。希望实现财富梦
想的商家，赶快前来洽谈入驻事宜。

据家居行业专家毛老师预测,全国家居
装饰装修的总产值大约有8000亿元，而家居
饰品的年消费能力在2000亿~3000亿元。

“轻装修重装饰”时代的到来早成定
论。首席设计师王先生表示，1995年到2005
年，十年间一度流行一种繁式装修，即吊顶
家包等，然而这种装修方式手法单一，很难
在空间上进行突破。固定的室内墙面、顶面
的造型没有灵动的感觉，更没有随着时间和
心情变化而挥洒的效果。

记者采访了解到，更多的消费者觉得装
饰更为重要，使居室气氛变得自然、方便、和

谐。顾客喜欢自己挑选合适的装修风格和变
换的潮流。而墙面的变化将为整个房间营造
出新鲜感。

另外，装修理念的改变和文化品位的提
高，使得“重装饰”的理念被人们普遍接受。
从市场现状来看，软装设计将成为装饰行业
的主流。

软装行业近年来在一线城市非常流行，
而在中西部地区还处于起步阶段，这个新兴
行业发展前景十分广阔，潜力巨大，利润空
间很大。这也为中原大地尤其是郑州市场
的发展提供了很好的机遇。

前景：家居饰品年消费在2000亿~3000亿元

大自然地板红星旗舰店4月6日盛装开业

买地板屏住呼吸，总裁签售、百万让利
马上返现、马上省钱、马上有礼、马上有车

3月20日至4月5日期间客户领取预约签售卡
选购意向产品、享受预约价、4月6日10点前至店
凭预约卡领取抱枕、享受总裁特惠价
凭预约卡换订货单、排队等候总裁签名
收银处办理缴款手续、领取抽奖券及爱家代金券
等待抽奖

摘走我省家居业首个“省级文明单位”

佳和公司强力展现企业新风采

优势：为品牌商家提供最大化商机

近日，河南省委省政府下发了《关于命名2013年度省级文明单位和警
告、撤销、恢复部分省级文明单位称号的决定》，佳和家居公司喜获“省级
文明单位”荣誉称号。佳和公司成为河南省家居行业首个获此殊荣的企
业，强力展现了供销社企业的新风采。 洪克森 唐善普

几 年 来 ，佳 和 家 居 始 终 坚 持
“以文明建设促进企业发展”的战
略，在文明单位创建的道路上砥砺
前行，不懈怠、不抛弃、不放弃，实
现了从市级文明单位到省级文明
单位的巨大跨越，同时也实现了经

济效益和社会效益的显著提升，树
立了企业良好的社会形象。

佳和公司以“创建文明单位，促
进企业发展”为企业发展战略目标
之一，在成功创建市级文明单位的
基础上，积极争创省级文明单位。

以创文明单位作为促企业发展的契机


