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TOP家居 惠购

记者了解到，此次活动力度较
大。1.VIP 零风险预约、提前认筹
尊享升值：凡 6 日前进店客户，交
100 元即可领取预约卡一张及精
美单据夹一个，提前认筹总裁签售
预约价；活动当天凭预约卡可获赠
大自然多功能抱枕一个，预约诚意
金直接升值为 300 元辅料款。活
动当天若未选到满意产品，订金原
银奉还，一周内可随意调换花色。

2.VIP 两小时专享、买一送一
限量抢购。

3.VIP 总裁价特惠、总裁签售
直降到底：活动当天，VIP客户凭预

约卡可享受总裁签售特惠价。
4.爱家补贴、马上返现马上省

钱：活动期间下订单并缴付全款的
客户均可享受最高5%爱家补贴，并
可获赠价值400元木门代金券一张
及价值300元壁纸代金券一张。

5.终极抽奖马上有车：活动当天
下订单缴全款的客户，可参与现场
豪礼大抽奖，缴纳2000元货款即可
获赠抽奖券1张，以此类推。奖项设
置特等奖1名，家用轿车10年使用
权；一等奖1名，50英寸名牌液晶电
视1台；二等奖3名，全自动洗衣机1
台；三等奖6名，空气净化器1台。

记者了解到，4 月 5 日~7
日，欧凯龙五大连锁商场整合
数千品牌建材家具资源，推出
一系列超值优惠的家装商品，
同时欧凯龙五大商场联动钜
惠，补贴千万，形成“建材家具

商家优惠＋欧凯龙商场补贴”
的组合优势，给广大消费者最
实惠的置家选择。

活动期间，消费者凡在
欧凯龙参加活动的品牌处购
买建材家具，交款满 2000 元

及以上即送超值家电豪华大
礼，买的越多，礼品价值越
大。消费者还可以参与欧凯
龙的储值活动享受优惠：储
值 消 费 1 万 送 500，2 万 送
1000，以此类推，多储多得。

欧凯龙五大连锁商场数千品牌联动钜惠
补贴千万，同时邀您免费游园踏青

一年之计在于春，家居装
修正当时。适逢清明小
长假，4月5日~7日，欧
凯龙倾情推出“春暖花
开 盛惠满城”大型让利
活动，感恩回馈中原消费
者。欧凯龙五大连锁商
场整合数千品牌建材家
具资源，推出一系列超值
优惠的家装商品，同时联
动钜惠，补贴千万，形成
“建材家具商家优惠＋欧
凯龙商场补贴”的组合优
势，给广大消费者最实惠
的置家选择。
郑州晚报记者 唐善普

为让您和家人在假日里
充分享受到春日的美好，欧
凯龙还发出“踏青集结令”，
邀您免费到康桥九溪郡游园
踏青，享受美好春日。本周
日上午，您只要到达欧凯龙
中原路店、欧凯龙东区旗舰

店即可免费“游园踏青”。人
数有限，报满即止。

此外，消费者购物即可
享受欧凯龙买建材家具，30
日内无理由退、换货；欧凯龙
对所售建材家具负全责，实
行先行赔付；欧凯龙保证全

市价格最低，同城比价 10 倍
退差；欧凯龙建材家具 100%
绿色环保；送货安装、免费停
车、全程导购等五星级的服
务，放心购物，无忧置家。还
在等什么，快来加入欧凯龙
盛惠狂欢吧。

邀您免费到康桥九溪郡游园踏青

五大连锁商场数千品牌联动钜惠超千万

大自然地板新店开业
周日不见不散
总裁签售、百万让利，省钱还有礼品拿

记者获悉，大自然地板红星美凯龙旗舰店将于4月6日开业。大自
然地板总经理蔺攀敏告诉记者，开业期间将特举行百万优惠让利活
动，大自然中国区总裁亲临现场签售。郑州晚报记者 唐善普

新品上市，百万让利回馈消费者

“大自然来到郑州已 10 多年
了，在产品质量、品牌知名度、社会
影响力、消费者信赖度等方面取得
很好效果。”接受采访时，蔺攀敏表
示，大自然地板自进入郑州市场以
来，逐渐成为郑州消费者所钟爱的
品牌，在消费者中赢得了口碑。

蔺攀敏说，4 月 6 日的开业系
列优惠活动，是今年第二次举办的
重磅活动。此前，在3月份推出了

在全市征集 100 名消费者，对不同
品牌的地板进行保养服务，目前已
保养了 40 多家，真正为消费者提
供超值的服务。

“活动期间推出总裁签售、百
万让利、新品上市、大抽奖等，省钱
还有礼品拿，非常划算。”蔺攀敏
说，此次活动由厂家操盘，优惠力
度大，消费者在周末来大自然，绝
对不枉此行。

“轿车10年使用权”等您享用

记者从招商工作人员那
里了解到，目前居之宝家饰界
的招商进程异常火爆。仅一
号馆进驻的商家品牌就有金
兰家私、玉凤床垫、艾美特沙
发、BASE地毯等几十个。

在几个商场馆中，抢到先
机的一些品牌商家已在开始设

计装修自己的店铺。一个已显
露出个性化十足的装修门面，
已让人们想象到不久的将来，
这个场馆生意兴隆的场景。

二楼招商洽谈厅进出商
家众多。记者随机问了 7 个
前来洽谈的商家，他们均称对
这个商场的前景很看好。

现场 居之宝家饰界招商火爆

位于郑州市中州大道与
迎宾路交会处的郑州居
之宝置业有限公司，是中
国中部地区唯一荟萃家
居、软饰、灯饰、艺品、物
流为一体的时尚创意软
装基地。自半月前发布
招商消息后，许多品牌商
家前来洽谈进馆事宜。
记者看到，在几个商场馆
中，抢到先机的一些品牌
商家已在开始设计装修
店铺。个性化十足的装
修门面让人们联想到生
意兴隆的将来。
就市场而言，越早进入的
商家，在选址，位置、面积
和装修等方面都占据极
好的主动权。开馆在即，
想实现财富梦想的商家，
请尽快前来洽谈入驻事
宜。
郑州晚报记者 唐善普

“居之宝家饰界是中国中部
地区唯一荟萃家居、软饰、灯饰、
艺品、物流为一体的时尚创意软
装基地。”居之宝家饰界招商总
监任淑敏告诉记者。居之宝家
饰界这个项目的一期建筑面积
达 15 万平方米，定位为体验型
实景展馆。

据任淑敏介绍，这个主题展
馆包括软饰馆、红木馆、实木馆、
时尚馆、艺品馆、佛具馆、茶具馆、

布艺馆、灯饰馆、设计馆等。
在居之宝家饰界的领导层

看来，努力打造中国中部创意软
装领导者，是他们对居之宝家饰
界的定位。事实上，无论从规模
还是面积，或是招商的操作，以
及对商家品牌等的要求上，做中
部创意软装领导者这个定位都
正在一步步地接近。

这，也是已入驻或正准备入
驻的商家们内心真正所期待的。

随着社会经济的高度发
展，人们对高品质软装的需求
迅速提升，软装行业市场空间
迅速扩大，据多位业内人士预
测，全国家居装饰装修的总产
值大约有 8000 亿元，而家居饰
品的年消费能力可在 2000 亿
元~3000 亿元，“轻装修重装饰”
时代的到来了。

“顾客喜欢自己挑选合适的装
修风格和变换的潮流。而软装修
的变化将为整个房间营造出新鲜
感。”装修师汪洋分析认为。

汪洋认为，随着装修理念的
改变和文化品位的提高，使得

“重装饰”的理念被人们普遍接
受。从市场现状来看，软装设
计将成为装饰行业的主流。

位于郑州市中州大道与迎
宾路交会处的居之宝·家饰界，
覆盖中国中部地区大市场，中
部 地 区 市 场 占 国 土 面 积
10.7%，人口占全国人口总量
的 28.1%，创造全国约 20%的
GDP。

目前居之宝家饰界首期工
程为15万平方米现代化展馆，
中央空调，舒适体验展示环
境。而软饰馆、红木馆、实木

馆、时尚馆、艺品馆、佛具馆、茶
具馆、布艺馆、灯饰馆、设计馆
等十大场馆，从软装设计到多
元化产品营销一体化整合的产
业链条，让驻场商家实现协作
共赢。

居之宝家饰界招商总监
任淑敏介绍，面向中部地区庞
大市场与客流，完善的规划和
配套设施，铸就居之宝家饰界
强大的运营基础。

目标 打造中国中部创意软装领导者


