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TOP家居 行业

郑州区总经理王大
军告诉记者，总公司通过
近一阶段的快速扩张，在
全国布局日趋完善。作
为转型过程中的代表性
企业，赖氏在发展战略上
及时做出调整，结合现有
资源，通过大范围的资源
整合，为突破发展瓶颈，

快速占领市场做准备。
目前，赖氏家具品牌在

济南、郑州、北京、武汉等地各
大高档品牌商场拥有近2万
平方米直营店，营销网络遍
布华北、东北、西北及华南部
分地区，拥有近150家专卖
店。强大而又稳定的销售网
络，为更多的用户提供优质

家居产品。
王大军表示，今年，

赖氏家具品牌的市场布
局是以一类市场为主，
通过做品牌推广、展会
等活动，并推出自己的
特色产品，满足现有市
场的需要，以实现企业
的快速发展。

4月的郑州，绿草如茵，花香满城，在迷人
的春色里，你的心情是不是也和我一样有一
丝雀跃？在这大好春光之下，何不趁着各商
家的巨惠促销良机，为您的新家抢购一把，亲
手打造一个春意盎然的新家，让家人生活得
更惬意、更温馨。

为庆贺2014年左右家私新品发布会和美
得丽名床新品发布会圆满落幕，两大一线品
牌厂家总部借地直销，特举行“大动作”大型
促销活动，力度空前！特推出六大“大动作”。
大动作一：
1000张专属增值卡全城限量发售

即日起，顾客只需10元即可获得专属增值
卡一份，凭此卡可享受活动特权，可享受60倍的
增值服务——10元当做600元用！
大动作二：
价值288元的精品毛毯全城限量发放

即日起，凡在店面有意向产品的，不能立
即下单的顾客，可交纳 100 元认购金，即可获
赠价值288元的精品毛毯。
大动作三：购物即送现金红包

活动期间顾客购物满 3000 元以上的顾
客即可获得抽现金红包的机会，绝无空奖！
大动作四：决战价格底线——不玩虚的，成交
价基础上再返15%

活动期间，可享受购物成交价基础上再
返现的优惠，顾客凭活动增值卡，即享受两
大工厂再返 15%。
大动作五：左右沙发和美得丽床垫两大总裁
空降郑州，现场签售！
大动作六：活动期间，两大工厂联合推出劲
爆特价或特价套餐（注：该类产品不参与其他
活动）。
郑州晚报记者 赵青

凭借10多年的经验积累，发展成为集研发、制造、销售为一体的大型专业化企业。
10亿产能支撑、一流实木家具生产工艺、雄厚的资金保障、优秀的人才团队，为生
产高品质产品提供了坚实的保障，作为转型过程中的代表性企业，赖氏在发展战
略上及时做出调整，结合现有资源，通过大范围的资源整合，为突破发展瓶颈，快
速占领市场做准备。其研发的高端品牌红橡至尊、红橡现代、乌金名作、胡桃大师
等四大品系，一经上市便受到市场的好评和热烈追捧。 郑州晚报记者 唐善普

在 郑 州 ，赖 氏 家 具
深得消费者青睐。近年
来，在郑州的每次活动，
赖氏家具的各大店面都
门庭若市，甚至还有从新
密、上街远道而至的顾
客，销售人员全部上阵，
还是很难接待完所有的
顾客。为此，赖氏又在扩
建新的店面，马上可以投
入使用。

早在 2010 年，公司提

出“实木家 养生活”这一
品牌理念，在不断提升产
品质量的同时，更深刻的
让消费者体会到，赖氏家
具所带来的“养木、养家、
养生活”的又一
品 质 生 活 的 提
升，充分体验赖
氏家具“50 年积
淀，打造一方赖
氏红橡木的精、
气、神”。著名主

持人、演员、收藏家王刚先
生成为赖氏家具的代言
人，其力捧赖氏产品并深
度代言赖氏品牌，使“赖
氏”更加魅力四射。
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