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本报讯 4月25日下午，2014世界肉类组织
第二十届世界肉类大会、第十二届中国国际
肉类工业展览会、第九届中国国际肉类食品
文化节暨第四届中国国际肉类分割技能表
演新闻发布会在郑州国际会展中心举行。

发布会上，郑州肉类商品交易所相关负
责人透露，作为全国唯一一个肉类专业交易
所，郑州肉类商品交易所开发的中国肉类产
品日常电子化交易系统将于5月份正式上线
运营。据悉，目前，郑州肉类商品交易所已完
成对电子交易平台的开发测试，设定冻肉（冻
猪牛羊鸡鸭鱼类）和活体（活猪牛羊）为主要

交易品种、制定产品标准、绑定合作银行提供
融资授信结算服务、设立独立的交割监管机
构、选定规范的交割仓库或养殖基地（场）、构
建后备完善的肉类商品质量公检体系，食品
企业在交易所开户参与交易和融资。

郑州肉类商品交易所作为河南省金融
办监管的非银行金融机构，与一般商品交
易中心或批发市场重要的区别，就是能为
参与企业提供融资服务，将极大缓解和解
决中国肉类行业企业流动资金严重短缺
的瓶颈问题。
郑州晚报记者 徐智慧 胡审兵

据有关部门统计，拥有1亿人消费基数
的河南，2012年的食品工业生产总值达到1.2
万亿元，全省城镇居民食品酒饮消费总支出
为4607.47亿元，占社会消费品零售总支出
数的33.6%，是全国最大的消费大省。在高
端白酒市场下滑的同时，白酒行业正在经历
从名酒向民酒的转变，更多中低端的白酒受
到市场欢迎。本届糖酒会上举办的民间品酒
师大赛吸引了众多喜欢喝酒、品酒、酒类爱好
者参与，让这些民间品酒师给酒企提建议，让
酒企生产出符合市场的中低端酒。评出的河
南省民间品酒师、河南省优秀民间品酒师，将
由河南省酒业协会颁发证书和奖杯。
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自从2013年初，中央出台“八项规定”“六项禁令”以来，特别是对“三公”消费的严厉限制，白酒市场正在经历一轮深刻
的市场调整。昨日上午，2014第十三届中国（郑州）国际糖酒会在郑州国际会展中心开幕，包括茅台、五粮液等高端名
酒都开始走亲民路线，推出中低端白酒系列，而高档酒销量大幅下滑。郑州晚报记者 胡审兵 徐智慧/文 马健/图

据介绍，本届糖酒会室内外展览面
积达到 4.3 万平方米，参展企业 1300 多
家，预计有来自全国各地的近10万家经
销商到会参观采购和参与本届品酒师大
赛。糖酒会持续到4月27日结束。

2014第十三届郑州国际糖酒会是继

成都糖酒会之后举办的又一场大型国内
食品行业盛会。据承办单位负责人王永
祥介绍，双汇、王老吉、大用、志元、伊赛、
伊众、周家口、大瑞贺、董酒、仰韶、宝丰、
泸州老窖、茅台、五粮液和以贵州酱香酒
酒业有限公司为代表的茅台镇酱酒展

团、以山东柒山泰酒业为代表的山东展
团等知名企业和品牌均参加了本届糖酒
会，参展阵容为历届郑州糖酒会规模最
大的一次。

据了解，本届糖酒会市场定位主要
面向河南省及周边省市的经销商。

在糖酒会现场，有不少来自省内
外的白酒经销商。来自濮阳的白酒经
销商杨先生一个一个展位逛过去，对
知名白酒品牌推出的针对中低端市场
的品种尤为关注。杨先生说，他在濮
阳、安阳都有白酒销售渠道，做这行也
有 一 二 十 年 了 ，一 直 销 售 的 都 是 名
酒。但是随着这两年白酒行业寒冬的
到来，杨先生的白酒生意受到了很大

的影响。
“现在名酒的销量下降得很厉害，

虽然从我自身来说，转变目标市场心
里有些不情愿，但是做生意毕竟要挣
钱。”杨先生说，仰韶酒业出的一款价
位在几十元到 100 元不等的仰韶小窖
吸引了杨先生的注意。“我更愿意做知
名白酒品牌出的中低端产品，知名度
高，质量也有保障。”

在北京二锅头散酒展柜前，北京
二锅头酒业股份有限公司销售部副总
经理叶征楠说，该品牌浓香型的产品
有 40 个单品，价位从 5 元到 280 元不
等，虽然二锅头做散酒只有五年的时
间，但是销量已经取得了突飞猛进的
增长，特别是最近两年，一些以前代理
茅台、五粮液等名酒的代理商都找上
门来想做代理。

名酒经销商瞄准中低端市场

为迎合市场需求，不少名酒都开始重
视中低端市场。现场，五粮液新推出的一
款针对中低端市场的白酒在招代理商。“高
端五粮液的销量下降很多，我们现在就是
要做老百姓的市场，做中低端市场。”展台
一业务员介绍。

贵州仁怀酱香酒酒业有限公司河南市
场运营负责人孙合伟介绍，一瓶该酱香酒
价位从 200 元到 30 元不等，满足不同层次
的消费需要。以前，企业不太重视低端消
费者，现在经过近两年来的调整，开始加大
对中低端产品的重视。从消费者的反应来
看，100元以内的酒最受欢迎，销量最大，增
幅在60%以上，而高端酒销量下滑不少。

据王永祥介绍，随着白酒市场的调整，现
在酒类企业都在主打腰部市场的概念，走亲
民的路线，从名酒时代进入到“民酒”时代。
今年会有大量的中低端酒进入河南。茅台、
五粮液原来1000多元一瓶，现在五六百元、七
八百元一瓶的都有生产。茅台白金酒原来至
少得几百元一瓶，现在一两百元就能买到。

酒企开打腰部市场

白酒行业业绩大幅下滑
相关统计显示，自2012年下半年以来，

酿酒行业进入了深度调整期，行业整体效
益不断下滑。数据显示，已经公布一季报
的6家白酒类上市公司，除了贵州茅台略有
增长外，其余公司利润都有不同程度的倒
退，其中，皇台酒业一季度亏损328万元，而
上年同期则盈利169万元。

业内人士分析，从行业来看，今年前3个
月白酒产量增长5.6%，增速同比下降2.3个
百分点。目前白酒行业仍然还没有到反转时
机。首先，白酒消费特别是高端消费主体受

“三公”消费极大，从目前来看反腐没有丝毫
放松的迹象。其次，民间消费量尚不足以全
部托起党政消费下降的量。因此，总体分析
来看，今年白酒基本面仍不会出现反转。

首届河南省民间品酒师大赛举行


