
4 月 26 日 ，仰 韶 小 窖 盛 装 出
阁。新闻发布会现场，上千人目睹
仰韶小窖的风姿仪态，见证其“出
嫁”的幸福时刻。

仰韶小窖的产品特色首先是窖
池的窖龄均在 30 年以上，体积均不
超过8立方，酒醅与窖泥最大面积的
亲密接触，发酵更充分，使酒体更加
丰满，口感更加绵柔，饮后醒酒快。

其次，仰韶小窖由国家级酿酒
大师精心酿造，降低了生产成本，
增加了产品附加值，提高了产品性
价比，原酒由“中原第一窖”万吨地
下恒温酒库的陶坛存储，使其进一
步陈化、老熟，确保了酒体质量。

再次，仰韶小窖，首创快醒型白
酒，超高性价比，贴近大众消费，占
位“民酒”大市场。从市场情况来
讲，仰韶小窖门槛低，投入小，公司
将提供全方位支持，加大市场投入

力度，构建一批核心的板块市场，培
育一批重点的核心客户，未来两到
三年内将其打造成为河南地产中低
端白酒第一品牌。

最后，从精神层面上讲，仰韶
小窖提倡的是一种小生活，大快乐
的生活理念。在如今烦躁的社会
里，淡泊欲望，抛开压力，还原生活
的原本的简单，是每个人期望的小
幸福。一杯小窖，把快乐还给生
活。

仰韶酒业董事长侯建光在致辞
中提到：新产品仰韶小窖，是仰韶酒
业为了进一步丰富和完善中低端产
品结构，满足中低端这一庞大消费
群体的市场需求，顺应市场回归传
统渠道的行业趋势，加速推进转型
升级和营销变革，推出的一款高性
价比的战略性产品。
郑州晚报记者 张富程 王静
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2014第十三届郑州国际糖酒
会是继成都糖酒会之后国内举办
的又一场专业性的食品行业盛
会。本届糖酒会以“美好生活、从
食开始”为主题，室内外展览面积
达到 4.3 万平方米，共有 1300 多
家企业参展，数千个新品将在本
届展会亮相。

郑州瑞城展览服务有限公司董
事长王永祥说，2013年8月我们瑞
城展览公司与河南省酒业协会在郑
州签订了长期战略合作协议，此举
在郑州会展行业具有里程碑的意
义。今年春季举办的第十三届郑州
国际糖酒会是“郑州糖酒会和中部
糖酒会”两个展会合并后举办的首
场展览，展会充分体现了专业化程
度高、展览规模大、定位更加精准、
配套活动丰富多彩等特点。

瑞城展览公司作为一家专业
的会展企业，始终秉承“质量第
一、服务第一”的宗旨，全力以赴
办好每一场糖酒会是我们的任务
也是我们的理想。今后，我们将

会更加紧密的与中国贸促会河南
分会、中国肉协、河南酒协、河南
肉协、贵州仁怀市酒协及全国各
省市食品协会、专业展览公司进
行合作，争取更多展会资源，力争
将郑州国际糖酒会打造成为“国
内区域性第一大会展品牌”。

在演讲即将结束时，王永祥
说道：“梦想新起点，奋进三十
年。三十年的艰苦奋斗，圆了河
南酒业跨越发展的振兴梦，谱写
了河南酒业一次又一次再创辉煌
的光荣史。三十年的坎坷征程，
对于河南酒业人来说，一路走来，
曾有过艰辛、曾有过无奈，可是河
南酒业人不屈不挠，一代又一代
把辛勤的汗水注入了河南酒业的
血脉，挺拔了河南酒业的身躯，让
河南酒业实现一次又一次的跨越
式腾飞。今天是河南省酒业协会
成立三十年纪念日，我代表瑞城
展览公司、与会嘉宾、参展企业、
全国各地参会客商向河南省酒业
协会表示热烈祝贺。”凤凰

大河酒城连锁
第二届财富高峰论坛
在郑州召开

4 月 25 日，由河南省
酒业协会主办、大河酒城
连锁股份有限公司承办的

“大河酒城第二届财富高
峰 论 坛 ”在 郑 州 隆 重 召
开。中国酒业流通协会副
会长、河南省酒业协会会
长熊玉亮、大河酒城连锁
股份有限公司总经理魏嘉
禹、河南九度营销策划有
限公司总经理马斐，以及
来自全省各地的意向加盟
商到会祝贺。

会议中，大河酒城连
锁股份有限公司总经理魏
嘉禹从投资学的角度分析
了当前中国经济形式下投
资各个行业的安全系数，
并详细介绍了大河酒城连
锁商业模式的特点、连锁
运营方式以及对加盟商的
支持。魏嘉禹表示，酒是
人际关系交往的一种工具
和平台，是人们精神生活
的依赖品，它代表着高层
次的精神享受和品位追

求，而酒的这种特征也决
定了它几千年源远流长的
历史和经久不息的传承。
另外，酒是快速消费品，且
消费者有重复购买的习
惯，因此投资酒行业相对
其他行业资金回笼更快，
风险更低。

大河酒城连锁新密旗
舰店总经理楚俊峰、内黄
县旗舰店总经理王哓敏，
作为大河酒城现有加盟商
的代表分别向到会嘉宾分
享 了 各 自 成 功 运 营 经
验。他们一致表示与大
河酒城的合作让他们的投
资更安全、更有保障，“保
姆式”的帮扶和各种大力
度的支持政策也让他们的
日 常 经 营 更 省 心 、更 省
力，加盟连锁不但让他们
分享到了大河酒城连锁
大家庭的财富，更让他们
拥有了一份可以长久发
展、永续经营的事业。
郑州晚报记者 张富程

酒香飘过三十年，创新发展续华章

王永祥：力争做成国内
区域性第一大会展品牌

贵州醇：
英雄聚首 以智取胜

4 月 24 日,来自河南
省内的 300 余名经销商在
郑州嵩山饭店欢聚一堂，
参加由维维集团——贵州
醇酒业有限公司与九度智
力集团联合举办的“变革
时代·英雄聚首”智慧共享
论坛暨贵州醇河南上市发
布会。

维维集团贵州醇酒业
有限公司市场总监孙峰详
细地介绍了贵州醇的发展
整体规划及战略方向，着
重强调了河南市场的重要
性。贵州醇此次强势来
豫，是带着必胜的决心，今
后公司将在河南进行全方
位立体式的广宣投入，让
贵州醇这一品牌植根到中
原厚土，深入消费者心
中。他进一步阐述了贵州
醇在河南的具体营销思
路，有条不紊，稳扎稳打将
是之后河南营销工作的指
导思想之一，在当前的行
业环境下，这种俯下身子
踏踏实实做事的态度更加
难能可贵。

著名营销专家、九度
智力集团董事长马斐对未

来两年的酒业形势做了精
彩的分享，马斐认为酒市
风云变幻，此时的经销商
一定要做好打持久战的准
备，选择一个有实力的厂
家与其共同发展，是广大
经销商一个很好的成长方
向。“困难有，只是暂时的，
大家一定要坚定信心”。

在论坛上中国商业联
合会专家委员、原椰风集
团全国营销总经理、高级
经济师郑庆亭教授做精
彩演讲，多年的市场实战
及营销管理经验，使得他
的分享激情而又有营养。

会后几家经销商表
示，作为一家有实力、有
文化、有团队的白酒企
业，贵州醇在河南一定会
越来越好。

同时不少经销商希望
作为河南酒业咨询界的龙
头九度营销应该定期的多
为经销商把把脉，这样的
活动多来几次，大家多了
一个零距离沟通、交流与
合作的平台，对我们经销
商在经营活动中很有帮
助。王见宾
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