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帝恩娜入驻郑州
美容业再添新军

作为国内一流的美容机构
帝恩娜近日正式入驻郑州，在郑
东新区 CBD 商务内环该机构旗
舰店，记者了解到，香港帝恩娜
国际控股有限公司成立于 2009
年，注册资金 1000 万元；是一家
集生产、销售、服务为一体的一
站式购物连锁基地，公司旗下品
牌为帝恩娜，公司秉承以人为
本，服务至上的理念。董事长崔
茗深真诚期待各位有识之士的
到来。详细招聘岗位请查阅
2014 年 5 月 6 日郑州晚报 A11
版，咨询电话400-770-8688。
郑州晚报记者 张国庆

海纳养老公寓开业
昨日上午，位于管城区郑尉

路与南四环交界处的郑州海纳养
老公寓正式开业。据该企业创始
人宋海军介绍，郑州海纳引进台
湾著名养老机构安心养老集团的
先进管理及服务理念，占地3000
多平方米，设有 108 张床位。环
境清幽闹中取静，整体硬件设施
均采用台湾标准的适老化装修，
如无障碍设施、扶手设施、老年
专用卫浴设施等。为老人们营
造出舒适的居住空间。为更好
地服务于老人，海纳养老公寓引
进台湾安心养老连锁理念，该机
构在台湾已经拥有20多年历史，
在老年护理方面具有极其丰富的
经验。 郑州晚报记者 周华

永乐促销活动向灵活多样转变

“为满足节后购买电器的
需求，本周河南永乐将继续以
五一的力度持续特惠，除了价
格的大幅直降外，还有液晶电
视等超级礼品赠送。”河南永乐
总经理王巍介绍说，“这些优惠
活动将会让消费者享受到更多
优惠。实打实的打折，全场低
价，一步到位。作为中原家电
市场的领导者及消费者青睐的
家电品牌，河南永乐一直都秉
承薄利多销的经营原则，相信
此次节后让利必将为更多消费

者带来实惠。”
五一期间，河南永乐通过

夜市、团购、专场、买赠、特价等
活动开展大幅度的让利。从 4
月28到30日，河南永乐连续三
天举行盛大优惠夜市活动。夜
市活动期间，消费者到永乐指
定夜市门店或进行消费，即可
参加河南永乐准备的精彩活
动，获得丰富的大礼。

从 4 月 27 日，河南永乐的
各个门店就开始了夜市活动，
到 4 月 29 日，夜市活动更是达
到了高潮。其中花园路店交通
银行金卡客户团购专场，新闻

广播 FM98.6 听友网易河南网
友团购专场，航海路富田店交
通广播 FM104.1 听友新浪乐居
网友团购专场，永乐市区 17 家
门店永乐员工及家属内购会活
动等都给人带来了耳目一新的
感觉。

低价优势,火爆利器屡试不爽

永乐在业界素有“低价杀
手”的称号，其天生就具备了

“低价”基因，在价格问题上，来
得丝毫不含糊。受春季新房装
修、气温回暖、家电智能化等多
因素影响，包括空调、彩电、冰
箱、洗衣机在内的传统大家电
产品，再次成为五一各大家电
零售商销售的主力品类。此次
五一黄金周，以彩电、空调、冰
洗为主的传统家电持续热销。
在本周活动中，河南永乐推出
多款特惠机型。其中，夏普净

化器 899 元、美的净水设备仅
998 元 、合 资 滚 筒 洗 衣 机
1398 元 ，三 门 冰 箱 仅 1398
元，1P 冷暖挂机 1599元，大1
匹冷暖变频挂机1899元，40英
寸 LED 电视 1888 元，iPhone4S
8G 版 2288 元 ，50 英 寸 网 络
LED 2888 元，尼康单反相机
2998元。

另外，河南永乐还在开业
期间准备了丰富的礼品，大张
旗鼓的在绿城开展一场“礼惠
全城”的五一持续让利活动，单
品满500元送100元积分，套购
满 6000 元送 800 元积分，套购
满 15800 元送 2000 元积分或
40 英寸液晶电视一台，手机、
数码、电脑单品满 600 送 50 元
积分。永乐电器不仅开创了河
南家电卖场中力度最大的销售
活动，而且吸引了消费者选择
到永乐电器购物。

刚刚过去的五一黄金周，中原家电市场迎来销售旺季。据数
据显示，永乐电器在五一期间的销售额创下了历年之最，同比
增长超过71.6%。本周，河南永乐仍将以五一的优惠力度持
续特惠延长至5月12日，最高降幅将达60%。
郑州晚报记者 樊无敌

以旧换新
存在着安全隐患

很多消费者在进行以旧
换新时，也会追问商家旧电动
车的去向，很多商家统一的官
方回答是：厂家回收再利用。
事实真的如此吗？

记者了解到，旧车的去向
大致分为两类：修理再卖、彻
底拆毁再利用。对此，业内
人士表示，若所有的废旧电动
车能全部返回厂家，熔炉再
造，那么以旧换新市场将健康
很多。

但如今，很多商家选择将
废旧电动车维修再卖，不但增
加了电动车本身的安全隐患，
而且对骑行者的人身安全也
不负责任。同时对废旧电动
车原有车主也是一种不负责
任的行为。

“现在电动车都上牌登
记，相关法规规定，电动车如
出现意外，而骑行者并非牌照
登记本人，那么牌照持有者也
应负连带责任，而目前以旧换
新市场并不规范，旧车再售时
并不会给消费者办理过户手
续，因此，摸清废旧电动车的
具体动向是有必要的。”业内
人士提醒道。

五一小长假电动车销量远低于以往

电动车品质成选购关键

“五一”小长假已过，在
这个小长假期间，商家
打出的促销手段各式各
样，还有不少电动车商
家打起价格战，不过在
假期购买电动车的市民
杨阳却不为价格战所
动：“随着市民观念的越
来越理性化，五一期间，
商家的一味的价格战并
不能吸引消费者，尤其
是电动车产品，更多的
消费者开始注重品牌和
品质，以性价比为选车
的首要考虑条件。”
郑州晚报记者 樊无敌

“五一小假日期间，市民
对电动车的需求较平日有所
增加。”在黄河路电动车批发
市场，一位销售员介绍说，“五
一当天店内平均每天的销量
为平时日销量的 1.5 倍左右。
此外，今年，新车型和高端车
型的销售占比与往年相比提
高较明显，特价车型反而并未
受追捧，这主要是由于消费者
日趋理性化。”

据了解，从 4 月中旬不少

电动车商家纷纷启动了促销活
动，某电动车品牌还推出了购
指定新车型赠价值588元名牌
冷空调一台；以旧换新，不论任
何品牌，不论新旧程度最高折
价1000元，还可享受换购指定
新品再送价值200元精美餐具
一套；还推出三款特价抢购车
型，并郑重承诺减价不减配。

“搞促销活动应该是有序
进行的，但目前市场上便缺乏
这种有序性，无论假日与否，

随便想个日子就搞了。”谈到
电动自行车的促销活动，天津
市某电动车公司运营中心总
监李泓池举例说，现在可能很
多企业的操盘手都在里面，不
管三七二十一就会把活动推
出来，不仅投入大，而且造成
了市场的无序竞争。

李泓池说，促销也好，活动
也罢，这种形式不会消失，但是
随着行业的发展，厂商在精力
和费用上的投入会趋于理性。

从去年开始，不少电动车
商家走出专卖店，开始在户外
进行以旧换新销售活动。记
者从电动车卖场了解到，提倡
废旧再利用观念的以旧换新
成为促销优惠活动的主要形
式。然而，以旧换新真的像表
面上看起来那样实惠吗？在
以旧换新的过程中，会有哪些
消费隐患？

在郑汴路某电动车市场，
记者发现很多车行的电动车上
贴着“以旧换新”、“惊爆价”、

“超低价”等标识，而通过与商

家的交谈得知，店内所有活动
车型均可进行以旧换新，而对
于以旧换新的旧车，商家只根
据外观新旧和电瓶情况，一般
可折价150元~1000元，但在估
价过程中，完全由商家自己裁
定，并没有任何对照标准。

另据一名工作人员透露，
商家给消费者带来的旧电动车
的估价，一般都低于其再利用
的使用价值。“如果正常卖，可
能这辆电动车能卖 300 元，但
我们只会给消费者折合 150
元，估价肯定会偏低至少50%，

不然商家的利润从何而来？”记
者在京沙快速路一家电动商户
那里得知，凡是以旧换新的电
动车，消费者手中大多只有交
款的收据，却拿不到新购车发
票。商家认为换购价钱低，就
不再提供发票。这样一来就存
在一个问题，只凭电动车商家
的收据，是保护不了消费者的
合法权益的。比如，以旧换新
的电动车丢了，在公安局备案
时，工作人员也会要求市民提
供相关购买证件，若不能提供，
则基本不受理。

消费者更看重电动车品质

商家推行以旧换新销售模式

鲁雁四轮电动车
质量问题让人扰

本报“品牌汇”开通“天天
3·15”以来，每天都能接到读者
投诉的电话 10 余起，其中电动
车，尤其是老年电动车投诉率位
居前列。本报于3月18日B04版
曾以题为《老年电动车存在安全
隐患》、A15版的《全市严查电动、
机动三轮车和老年代步车》对老
年电动车进行了相关专题报道。

近日，郑州市枣庄社区的刘老
汉给本报打电话反映，4月13日在
中原国际博览中心举办的电动车
展销会上，家人花了14000元购买
了山东省鲁雁机械有限公司生产
的老年“电动观光车”，回家途中走
到东明路与林科路附近时，车子抛
锚走不动了。多次与厂家、商家电
话沟通后，厂家代表彭经理才来到
现场，经检查，发现前轮刹车系统
上的螺丝掉了，导致刹车抱死，由
于还发现该车存在很多其他问题，
刘老汉家人要求彭经理退车。双
方协调后，彭经理同意7天内予以
调换。可是7天过去了，厂家却以
种种理由推脱未兑现承诺。

经记者与厂家沟通，厂家表
示只能让刘老汉把问题电动车
运回厂家后再进行协调处理。
郑州晚报记者 张国庆

天天“3·15”
电动车出问题怎么办？
拨打67655741
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