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动感外观设计 速锐Style

为了满足消费者的个性需求，2014 款
速锐新增冰海蓝、赫拉红金属漆，更添靓
丽。在设计风格上，2014 款速锐传承了

“流动美学造型”设计 ，一体化的前大灯与
镀铬进气格栅，车身整体性更强；延伸至车
尾的简洁腰线与简约的尾部相呼应，让整
车 看 起 来 更 和 谐 ；加 上 翼 子 板 上 的

“i-turbo”标识、新造型汽车轮毂以及米其
林轮胎，使得2014款速锐更潮更有质感。

更值一提的是，2014 款速锐全系可加
装 LED 日间行车灯，这让车辆在白天行驶
时更加容易识别，提升行车安全系数。

加推6速自动挡 多快好省

2014 款除原有 1.5L+MT,1.5TI+MT 及
1.5TI+6DCT3 种种动力系统外，顺势加推
1.5L+6DCT车型，动力系统更加完善。6速
自动挡拥有五大优点:6 档高效双主轴，节
能环保。精准切换双离合器，换档顺畅。
电液控制、轻量紧凑化结合系统。精密冲

压、电子束焊高刚高强换档拨叉。电子自
动双模式，驾驶自如。它集合了手动变速
器和自动变速器的双重优势,会根据车速
和油门踏板等对驾驭者的换档意图作出判
断，预见性地把下一档位齿轮组进行预连
接，大大缩短了换档时间。再配以现在比
亚迪 3 系车型拥有 VVL(可变气门升程)技
术的全铝合金发动机，更能满足消费者对
于驾驶运动感和车辆节油的双重要求。

米其林轮胎+ESP系统 业界良心

在安全方面，速锐凭借面面俱到的安
全 防 护 ，2013 年 曾 以 56.5 的 高 分 荣 获
C-NCAP 五星安全评价，一举超越众多合
资车型，同时刷新中级车最高测试纪录。
2014 款速锐在安全性能上更进一步，不仅
新增米其林轮胎，而且新推出的 6 速自动
挡车型还标配ESP系统。

2014 款速锐配备的米其林轮胎抓地
力更好、胎噪更小，205/55 R16 的轮胎尺
寸让抓地力、舒适性以及燃油经济性 3 方
面达到了完美平衡。

“江淮是 2001 年登陆河南市场
的，但当时只有瑞丰一款商务车型。”
余从祖说，“江淮真正发力河南市场
是在2003年，恰逢中国汽车市场步入
私家车的开端，当时江淮乘用车第一
家高标准4S店世纪阳光开业，以先进
的经营理念和管理模式征战市场，由
于当时江淮车型较少，每月保持 100
多台的销量。”

随着国 内 汽 车 市 场 的 蓬 勃 发
展，河南汽车市场也在逐渐走高。

“从 2008 年开始，江淮可以说进入到
了真正的爆发期。”余丛祖说，“2008
年江淮轿车上市，仅一年后便创下
了 3000 台的销售纪录，随后保持着
翻倍的数字增长，截至 2013 年，江淮

乘 用 车 在 河 南 每 年 销 量 达 13000
台。2014年1至4月同比增长20%。”

销量增长的背后，离不开丰富的
产品线和区域覆盖。截至目前，江淮
通过自身的努力，产品线已经覆盖从
轿车、SUV 到 MPV 等全细分市场，形
成和悦和瑞风两大品系。同时，江
淮在河南市场网络布局上已经发展
到 18 地市 22 家经销商。余丛祖认
为：“对江淮来讲，河南是江淮重要
的一块儿阵地。2013 年，江淮在全国
范围内成立了 3 家销售分公司，河南
便是其中一家，目的就是针对河南市
场做大做强。当然，河南也是整个江
淮在全国销售范围内排名前十的省
份之一。”

为“大牌”者，必先天下之忧而
忧，后天下之乐而乐。汽车市场
亦是如此，这些在汽车市场征战
多年的老品牌，当年怀揣征服天
下的梦想进驻河南，尝过辛酸、
品过失败，短短数十载奠定了河
南汽车市场的领军“大牌”地
位。正值5月，《郑州晚报》即将
迎来创刊65周年、改版12周年之
际，《郑州晚报·TOP 汽车》推出

“驱动河南”系列报道，梳理汽车
市场发展脉络、寻找车市大牌，
为中原崛起增加正能量。

2001年江淮登陆河南，短短15年由每月100多台到如今的1.3万台的销
量，产品覆盖轿车、SUV、MPV、轻卡等。用江淮河南分公司销售总监余
丛祖的话来说，江淮已经得到了河南市场的认可，为自主品牌赢得了更多
的荣誉。郑州晚报记者 谢宽

当然，江淮在河南市场做出的成绩更
得益于消费者认可。

余丛祖认为：“消费者认可江淮有 3
个方面：其一，河南市场相比较国内一
线或沿海城市，对自主品牌的认可度
高；其二，江淮乘用车产品的外观、品
质、空间符合河南消费者的消费观念；

其三，江淮乘用车价格一直主打亲民路
线，以性价比赢得消费者口碑，尤其是
地级、农村市场，这部分消费者更加注
重性价比。”

面对未来两至3年，江淮河南分公司
将进行更多的调整。余丛祖说：“首先，区
域网络将进一步下沉，覆盖面要进入村、

镇级市场；其次，从产品线上，推出一些河
南市场上适合的产品；最后是顾客满意度
的服务提升。”

“尤其是 2013 年，江淮提出‘敬客经
营 服务销车’的全新经营理念，再度确立
了以用户为中心的经营方向。”余丛祖介
绍，“江淮‘JAC 一家亲’新服务针对终端

服务提出了‘一对一’专属服务顾问、三位
一体交车、‘亲情四季’服务活动、双人快
速保养、人员认证上岗、100%维修品质检
验、透明车间、阳光价格、满意度在线评
价，全天候全方位服务呵护十大举措，为
用户提供了从选车、购车到用车的全程优
质服务保障。”

在上市一年多的时间里，凭借
精准的市场定位和卓越的产
品力，速锐收获了良好的市场
销量和用户口碑。为了满足
消费者的多样化用车需求，
2014款速锐在外观、内饰、动
力、配置、工艺等方面全方位
升级，市场竞争力进一步加
强。郑州晚报记者 谢宽
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