
汇款、转账，理财、投保、炒股……一部手机轻松搞定

移动理财“指尖金融”触手可及

早在10年前，你是否能够想象，无论是汇款、转账，还是理财、投保、炒股等业务，再也不用花力气花时间排长队，而
是一部简单的手机就能搞定。如今，这些曾经听起来遥不可及的事情，如今却真实地进入人们的生活，而随着生活
节奏日益加快，简单的手机充值、购物支付、信用卡还款等功能已不能满足手机使用者的“胃口”，在手机上打理自己
的资产，进行金融信息的查询、理财产品的认购等，正被越来越多的投资者关注。 郑州晚报记者 吴幸歌

如今，各大银行的
手机银行除了简单的手
机充值、转账汇款等功
能外，还加载了更多的
金融服务，例如理财计
算器、银行网点查询、黄
金、理财产品、基金资讯

等。此外，为了
推 广 手 机 银 行
业务，农行、建
行、光大银行、
浦发银行、民生
银行、招商银行

等多家

银 行 均 发 力 移 动 客 户
端，推出了手机银行的
专属理财产品，而此渠
道的理财产品收益率相
比于同期银行柜面或网
银 渠 道 发 行 的 同 类 产
品，要高出0.1%到0.5%。

在某手机银行客户
端，记者看到一款预期
收益率为 5.3%的理财产
品，随后，在该银行的网
银渠道，记者看到了同
样的产品，收益率仅为
5.2%。而在另外一家银

行的手机银行客户端，
记者看到的一款理财产
品预期收益率则比网银
渠道高出0.3个百分点。

由于不少手机理财
产品有相对较高的收益
率，且起售点总体较低，
投资者在手机上可以第
一时间看到产品的相关
信息，甚至经常出现被

“秒杀”的情景。
“相对较高的预期

收益，移动客户端则吸
引投资者理财的重要原

因之一。而且有的理
财产品完全是手机专
属产品，投资者在柜
台渠道和网银渠道几

乎是看不到的。”
一家银行负责人

告诉记者。

客户激增机构“跑马圈地”

事实上，除了较高的预期收
益，移动客户端更加丰富的理财
产品，及可以随时随地打理财产
的便捷性，也使得移动理财对于
投资者来说更加有吸引力。

如今，各大银行的移动理财客
户正处于明显的增长期，而利用种
种相比于传统渠道的优势，各大银
行都开始加大优惠力度，对整个移
动理财市场进行“跑马圈地”。

如光大银行通过电子渠道的
创新，推出业内首个理财早市、夜
市。不仅打破了传统金融服务的
时间限制，更满足不同客户的理
财需求。

中信银行推出“二维码买理
财”服务，理财签约客户只要下载
中信移动银行 App 客户端，内嵌
的二维码扫描器，扫描事先生成
的理财产品二维码图案，就直接
链接到移动银行购买页面，输入
银行卡密码后即可完成交易。整
个过程只要几十秒。此外，个别

银行还推出开通手机银行或购买
手机理财产品送信用卡积分等优
惠活动。

而这些优惠带来的客户增量
相当明显。“目前，我们共有将近
16 万的手机银行客户，仅今年上
半年，新增客户就超过了 10 万
人，其中大约有一半左右的客户
在使用手机银行进行理财。”一家
银行负责人告诉记者。

其实，除了银行，其他机构同
样没有忘记在这一市场中分一杯
羹。一脚踏入金融领域的支付宝
早已通过余额宝，介入理财领域，
如今更是雄心勃勃地发力于移动
理财领域。而在不少智能手机上，
各种移动理财的 APP 也正在风
靡。“尽管其他机构的进入会分流
一些资金，不过，不管如何，银行在
移动理财方面仍旧有自己的优势。”
业内人士认为投资者在理财过程中
其实更认可渠道而非产品，因此，余
额宝与银行几乎无可比性。

除了简单的手机充值、转账汇款等功能外，还加载有理财计算器、黄金、理
财产品、基金资讯等

通过移动客户端推出理财早市或夜市、二维码买理财等服务


