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“河南地处中原腹地，人口大省，自
然是东风标致重视的一块风水宝地。”
李 康 康 认 为 ：“ 东 风 标 致 河 南 区 域
的 销 量排在全国前十，因此，在车型、
营销、优惠等方面，都有针对河南政策
的出台。”

“特别是升蓝计划推出后，东风标
致在河南区域内做了很多接地气的营
销，也取得了很好的效果，带动销量提
升。”李康康说，“去年与郑州晚报共同

举办的百城千店万人团购会，到场
3000 多人，成交近千余台车，成为河南
汽车圈的佳话。”

面对未来的 2 到 3 年，李康康信心
十足。“2014 年是东风标致升蓝计划的
关键一年，从产品来讲，我们会进入一
个产品密集投放期，我们会有三款全新
的车型上市。其次在‘技术升蓝’方面，
逐步推出 1.8T 的涡轮增压发动机，包
括1.2T的涡轮增压发动机，包括STT启

停系统都会搭载新的技术等。”李康康
谈道：“在渠道方面，东风标致继续加快
扩张节奏，河南市场一级网点基本达到
30家以上，覆盖全省县、市级市场。”

除此之外，服务上要做到“服务下
乡”、小篷车巡展等活动，让东风标致深
入人心。李康康谈道：“我们在服务上
有 5+2 模式，把服务带到各个地市网
点，通过巡展、服务上门，免费检测等内
容，更好的服务消费者。”

升蓝计划，提升法系品牌

0首付

只要您到店进行二手车置换新车的业
务，我们会马上对您的车进行专业的评估，并
可享受最高3000元的置换补贴。只要您的
车估价达到您即将购买的新车金融方案的首
付金额，您只需要把旧车交给我们即可抵免
首付，配合我们的“5050”金融产品，不需花一
分钱就可以马上换购一辆新车（不含上牌）。

0利息和0月供

为了全面降低新车的购车门槛，最大
限度满足中华轿车客户的购车需求，这次
中华“全民盛宴”推出非常划算的0利息0
月供购车金融方案。

采用“5050”金融方案，您只需要首付
50%车款，一年后再付剩下的50%，一年内
0利息0月供，就可以购买新车，非常适合
于希望通过融资而适当增加目前手头流
动资金的客户。更有别的客户开玩笑说
把剩下50%先存银行收利息，一年后再来
归还车款，何乐而不为呢！当然了，如果您
觉得“5050”方案的首付太高或者一年后还
款压力比较大，我还可以为您推荐低首付、
低利息方案。例如首付30%，享受1年0利
息，2年~3年低利息，这种分期月供方式是
非常轻松的，可以说是您理财的精明之选。

0担保

这款产品就是针对现在很多人都在
异地打工做生意的客户准备的，买部车可

以帮助我们节约很多时间，但是让您去找
个担保人又不方便，对吧？还要欠人情，
逢年过节的还要请请客送送礼，以后有事
找你也不好开口拒绝，很麻烦的。只要您
有不低于六个月的良好信用记录就可以
申请，房产、担保人都可以省略的，是不是
很好呀。而且您还有机会享受到0利率的
优惠，很划算的！0担保的特点是：只要您
拥有不低于六个月的良好信用记录，即使
您没有本地房产，不用提供担保人也可以
申请。也就是说您的良好信用记录可以
等同于房产证，真正做到凭自己的实力实
现购车梦，而不用麻烦其他亲朋了。

使用优惠金融方案购车有什么好处？
实际上贷款买车的消费方式在当下

越来越流行，现在通货膨胀严重，存钱速
度赶不上贬值速度，使用金融方案，用将
来的钱来买车，再把现在的钱投资到增值
理财的领域，就等于送了一笔额外收益给
您。何况，由于中华轿车优惠了分期利
息，您贷款的成本非常低，利息也省了一
笔钱，可以说使用中华轿车优惠金融方案
就享受了双重好处哦。

资金的积累也是一种成本，而汽车是
减值商品，何必把有限的资金全部投资到
汽车消费当中呢？随着投资机会不断增
加，您会需要现金进行生意的周转、投资
理财，或者用于购买人身保障、教育增值
等，为未来人生的增值做准备。

详询河南嘉力汽车贸易有限公司，活
动最终解释权归经销商所有。

作为世界上第二个历史最悠久的品牌，
标致拥有着近124年的历史。2002年
10月，东风汽车公司与标致汽车公司签
订合作，标志着东风标致品牌在中国市
场的诞生。仅仅两年后，东风标致第一
家店、第一台车型标致307挺进河南。
短短十年间，东风标致在河南销售厚积
薄发屡创新高，不仅带动了河南经济的
发展，同时带动了河南车市的变革。
郑州晚报记者 谢宽 黄奎

虽然说东风标致登陆河南的时间
不是最长的品牌，但是自打东风标致河
南第一家店神源店开业，便吹响了法系
车跻身河南的势头，与日系、德系、美系
并驾齐驱。

“都说早起的鸟儿有虫吃，但是
我并不这样看。”李康康认为：“刚登
陆河南市场的时候，东风标致并不
占优势且车型单一，但就是在这样
的情况下，也保持着 5000 多台的销
量稳步发展。”

不过，随着中国汽车市场的不断
发展壮大，东风标致凭借着优雅身姿
在 河 南 市 场 迎 头 赶 上 。 特 别 是 从
2012 年之后，东风标致在河南销量一

跃跻身万台大关，而此时东风标致的
产 品 线 已 经 包 括 了 307、206、207、
408、508 等车型。

而在 2013 年，随着升蓝计划浮出
水面，东风标致更是加快了产品与布局
的脚步。3008、2008、308、全新 408、全
新 508 陆续上市，产品线已有原来的
A+级轿车，逐渐扩大到 SUV、中级车、
中高级等细分市场。

与此同时，渠道扩张基本达到覆
盖全省。“截至目前，河南销售一级网
络达到 24 家，在建 4 至 5 家，二级网
点 90 多 家 。”李 康 康 坚 定 地 说 道 ：

“2013 年，东风标致在河南的大概有
14000 台，但今年截至目前，东风标致
的 销 量 已 经 达 到 去 年 全 年 销 量 的
40%，预计今年东风标致在河南的销
量将达 2 万台。”

登陆中原，展开市场竞争

幸福可“贷”中华全系特惠体验
0首付、0利息、0月供、0手续费、0担保优惠
华晨中华邀您轻松尊享全车系

李康康

河南嘉力汽车贸易有限公司（河南一级经销商）
销售热线：0371-61799999
服务热线：0371-56715028
地址：郑州市北环路与丰庆路交叉口向西50米路南
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驱动河南


