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数量众多的小微企
业是国民经济的神
经末梢。然而，“融
资难”问题一直是制
约小微企业发展的
瓶颈。为解决小微
企业的融资难题，同
时也为了抢占这一
重要战地，近年来，
各家银行纷纷发力
小微金融市场，创新
担保方式，开发金融
产品，拓宽融资渠
道，致力于打通小微
企业融资的“最后
一公里”。与此同
时，一些典当行、信
托公司、担保公司
等也纷纷推出针对
小微企业融资的相
关业务，加入到小
微金融的战营中来。
郑州晚报记者
吴幸歌

创新金融产品 拓宽融资渠道

多机构抢滩小微金融
快速抢滩 银行布局小微金融市场

据公开资料显示，小微
企业占我国企业总数的 99%
以上，多处于民生领域，而融
资难一直是众多小微企业的
发展瓶颈。为助力中小企
业参与市场竞争，同时也为
了 抢 滩 市 场 ，从 2010 年 开
始，国内各家商业银行纷纷
发力小微企业贷款，无论是
中国银行、农业银行、建设
银行、工商银行、交通银行
等国有银行，还是民生、兴
业、浦发、招商、中信等股份
制银行，小微企业贷款业务
日渐在银行业务中占有更加
重要的比重。

浏览各家公司的网站，

可以发现各家银行都有专业
针对小微企业的产品。如建
行推出的“善融贷”，华夏银
行推出的“助力贷”，邮储银
行 推 出 的“ 便 捷 贷 ”产 品
等。各家银行在机构设置
上也纷纷成立专门的中小
企业信贷部或小微企业信
贷部。

不仅如此，一些外资银
行业开始加入战局，纷纷推
出针对小微企业的贷款业
务，渣打银行开辟出专门的
中小企业理财渠道，其中有
专门为中小企业提供的无抵
押小额贷款。东亚银行也推
出了针对中小企业的小微贷

款业务。
业内人士分析，银行之

所以热衷向小微企业发放贷
款，有政策和利益驱动等各
方面的原因。一方面，受国
际经济不景气和内需乏力等
大环境的影响，国内企业的
生存压力增大，近期国家已
经下发了相关的文件，将大
力扶持小微企业的信息务实
地传递给了银行。另一方
面，近几年小微企业市场也
渐渐引起了银行的重视，作
为一个新兴市场来争抢，“这
也是银行弥补传统阵地在逐
渐减少的一种方式”某商业
银行相关负责人说。

创新产品 满足不同客户需求

近年来，各家银行在发
力小微金融市场的同时，在
产品创新上也狠下工夫，以
满足不同客户的需求。

如，广发银行根据小微
企业客户的需求特点，特别
设计了全方位的融资组合方
案——生意人卡，让每一位
生意人卡客户都可从中选择
符合自己需要的融资服务。
对短期中小额融资需求，生
意人卡客户可尊享高达50万
元授信、期限长达5年的无抵
押信用贷款额度；也可根据
POS 流水情况获得高效贷款
授信；对中长期资金需求，

“生意人卡”客户可根据自身
资质及不同担保方式，提供
期限最长达 10 年、额度最高
达 1000 万元的贷款，满足客
户经营转型方面的需求。

中信银行则在对产品体
系进行整合后，推出了全新
的小微金融产品线，分别是
主要适用于经营情况及信用
情况良好、有固定营业场所
的小企业、个体工商户和小
企业主的“信捷贷”，无需抵

押、风险共担的“种子贷”，为
市场商户量身定制的“商户
贷”，以及以刷卡流量为依据
的“POS贷”。

小微企业融资难，其中一
个主要原因就是缺乏有效的抵
押担保。针对这一问题，多家
银行也不断创新，推出不少富
有特色的小微企业融资产品。

光大银行独创“支票易”
产品，“支票易”是依托企业
结算流水的一种无抵押无担
保信贷产品，银行在为中小
企业客户提供支票服务时，
将通过审核先行给予中小企
业一定授信额度，用以保障
其签发的支票能够及时足额
兑付，既满足了企业一般结
算支付需求，也给予企业亟
需的融资支持。

建 设 银 行 推 出“ 善 融
贷”，依据小微企业交易结算
及结算账户活跃程度，对结
算稳定并形成一定资金沉淀
的小微企业采取预授
信的方式发放的，用于
短期生产经营周转的
可循环的人民币信用

贷款业务。据悉“善融贷”贷
款额度最高为200万元，具体
额度的设定参考日均金融资
产、月均结算量及相关的折算
系数。循环额度有效期最长1
年（含），在核定的有效期内借
款人可随时申请支用，单笔支
用贷款期限不超过一年，且贷
款到期日不超过循环额度有
效期间届满日起180天。

与此同时，不少银行还
将服务小微企业作为一级子
品牌甚至提升到全行的品牌
定位上来。如，光大银行提
出“小微贷动大未来”的口
号，民生银行提出“做小微企
业的银行”的战略定位，华夏
银行打出“争做中小企业服
务商”的口号。

为全面普及小微企业金融服务知识，促进社会各界
对银行业金融服务的了解，引导全社会共同关注和支持
小微企业的发展，河南银监局于2014年5月中旬至6月中
旬组织全省银行业金融机构开展了“第三届小微企业金
融服务宣传月”活动。本届活动以“助小微、促升级、防风
险、惠民生”为主题，通过深入宣传小微企业金融服务政
策和金融服务产品，推广河南银行业近年来支持小微企
业取得的成果，着力营造支小扶微的良好氛围。

针对此次小微企业金融服务宣传月活动，河南银监
局专门制订了活动方案，明确宣传主题和宣传渠道，制作
了 18 个宣传系列展板，在全省银行业金融机构巡回展
出。要求各银行业机构通过各类媒体、网点LED屏、楼宇

媒体广播、悬挂横幅、走访企业等方式进行持续性宣传，
进一步普及小微企业金融服务产品种类、办理流程，积极
营造金融支持小微企业的氛围。活动期间，河南银监局
还将大力组织开展各类银企对接活动，全面搭建政银企
合作平台，着力优化小微企业融资环境。

截至 4 月末，河南省小微企业贷款较年初新增
418 亿元，余额达到 6684 亿元。2013 年末，全省小微
企业贷款增量在全国排名已由 2010 年末的第 13 位上
升至第 6 位，增幅排名由 2010 年末的第 25 位提升至第
8 位，小微企业贷款已连续五年实现“两个高于”目
标。河南银监局也被评为全国银监系统小微企业金
融服务先进单位。 通讯员 闫国平

僧多粥少
典当行、小额贷款公司加入
争夺战

虽然国家相继出台一系列政策扶
持小微企业，各大家银行也不断创新
产品，推出适合不同企业的融资产品，
奈何僧多粥少，真正能从银行拿到贷
款的小微企业数量并不多。而正是基
于这一情况，近年来，一些典当行、担
保公司、小额贷款公司、P2P 也趁势推
出针对小微企业融资的相关业务。这
类业务由于放款时间快、办理流程简
捷等特点也吸引了不少小微企业主。

记者咨询多家典当行了解到，在
典当行办理小微企业贷款，最快第二
天就可以放款，放款周期大多在一周
之内。如果是以房产做抵押贷款，贷
款金额为房产评估价的六成左右，一
般来说民用住宅比商用住宅的放款比
例会高一些。而贷款利率方面，典当
行大多执行月息，具体利率各家典当
行各有不同，一般月息在3%左右。

担保公司也是小微企业融资的重
要角色。小微企业可以通过担保公司
向银行申请贷款，担保公司收取占贷
款金额一定比例的服务费。一位业内
人士告诉记者：“从我们这里贷款的金额
是评估价的七成，最高可以给您做到十
成。我们收取贷款金额 1.5%的服务
费。贷款的利率是根据银行来定的，一
般3~7天就可以放款。”

近年来，作为互联网金融行业的
细分代表，P2P也为那些有融资需求的
小微企业与拥有闲置资金的投资方提
供信息撮合服务。一部分提供无抵押
贷款的 P2P 网贷平台，月息在 0.6%~
0.78%；而另一部分提供房产抵押贷款
的 P2P 网贷平台，月息 0.83%~1.5%。
且该类 P2P 网贷平台，大都需要借款
人提供服务费，而不单单只是月息。

■相关链接


