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世界杯开赛在即，郑州体育用品卖得如何？

嫡系球衣销量平平，文化衫销售火热
6月13日凌晨，2014世界杯将打响。世界杯的到来给了球迷狂欢的机会，
也给了商家掘金的好时机。昨日，郑州晚报记者走访了几家大型体育品牌专
卖店和商超发现，与世界杯有关的球衣、球鞋、足球都被摆在了最显眼的位
置。但是对于动辄几百元一件的球衣，上千元的球鞋和足球，郑州的球迷表
现得并不像巴西的桑巴舞那样狂热，反倒是国产品牌百元左右的带有世界杯
LOGO的T恤衫销量非常好。一大型体育用品专卖店负责人则希望世界杯
早点到来，期待比赛能给销量带来新变化。郑州晚报记者 徐智慧 文/图

面对世界杯商机，每个商家都不想放过
这一机会，许多本土体育品牌虽不具备和阿
迪达斯、彪马等国际知名品牌竞争的条件，
于是他们就“另辟蹊径”。在安踏专卖店内，
不仅摆有有关世界杯主题的情侣装，还有亲
子装，还通过休闲 T 恤和休闲鞋的组合来切
入广大普通球迷群体，和动辄几百元的价格
相比，价格也更为亲民。据一店员介绍，情
侣装和亲子装的销量都比较好。而特步则
将足球收缩到校园足球，通过打造一场校园
足球的狂欢PARTY，让广大球迷特别是校园
人群在世界杯期间狂欢起来。

除了运动品牌，很多夏装的设计也都加
入了世界杯元素。在郑州火车站周边的批
发商场内，印有世界杯图案的文化衫销售火
热。银基商贸城一批发店主介绍，该店印有

“2014 巴西”图案几十元的文化衫供应几大
商超，并且一直在补货中。

和线下销售相比，网上的“世界杯”气氛
则要热烈得多，记者昨天登录淘宝网，输入

“巴西世界杯”进行搜索，共跳出 3.7 万件商
品。除了球衣，还包括奖杯模型、足球、帽
子、球袜、水杯等，种类繁多。而且许多商品
最近一个月的销量都已经突破了1000件。

随着世界杯热浪来袭，汇集了国内外众
多体育服装名牌和户内、户外运动的器具专
卖店等上百家大小体育用品类商店的健康路
也迎来了众多球迷。在彪马专卖店内，郑州
晚报记者看到，意大利队队服被悬挂在入口的
右上方，价格为400多元一件。按惯例，商家赞
助哪个国家的球队才可以卖哪个国家球队的队
服。店员介绍，销量目前还不太理想，平均几天
一件，购买群体覆盖了“80后”到“00后”的球迷。

在健康路上的几家阿迪达斯专卖店内，
新推出的“斗战圣靴”系列足球鞋一字摆开，
十分惹眼，每个款式都带着特有的分裂性黑
白图案现身赛场之上。足球鞋的价格从299

元到 500 多元不等。据其中一家店店员介
绍，战靴黑白图案的灵感源自巴西土著战士
的面部涂装，而网上热传阿迪达斯推出的
1299 元一双的足球鞋在这里并没有销售。

“目前所售的阿根廷、德国和巴西队三个国
家队队服中，德国队的队服最好卖。”

在采访中郑州晚报记者发现，相比队服，
价格为1299元的“世界杯”专用足球销售状况
比较好，一家店两三分钟就卖出去两个。

对于这样的销量，一大型专卖店负责人
表示，世界杯对这些商品的销售目前还没有
起到带动作用，“也许是世界杯的氛围还不
够浓厚，比赛开始后会好一些吧！”

世界杯有关球衣、足球被摆在显眼位置

世界杯元素平民化消费最受青睐
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