
继北京、深圳、杭州、青岛等城市发生中介机构抵制搜房网、下架相关产品后，郑州的房地产中介也在酝酿对搜房网的行为进行抵制。昨
日，河南省房地产经纪行业诚信联盟召开新闻发布会，要求搜房网在两周内对其提出的改变收费方式等诉求进行回复。
郑州晚报记者 胡审兵/文 马健/图
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昨天晚上，郑州晚报
记者联系到搜房网郑州公
司负责人。该负责人表
示，截至晚上8点他们没有
收到任何诚信联盟的书面
文件或者信函。

该负责人说，如果真

的存在这个联盟，应该是
代表少数中介公司的诉
求，郑州市 95%以上的中
介公司，尤其是郑州前十
大中介公司和搜房网的
合作还是很愉快并且是
双赢的。

昨日下午 3 时，河南省房地
产经纪行业诚信联盟的牵头单
位美华房产、21 世纪不动产郑
州区域、点石房产、思德良行 4
家中介机构负责人联合郑州部
分房地产中介在郑东新区召开
新闻发布会，对召开新闻发布

会的起因通过幻灯片进行展
示、介绍。

据介绍，杭州、重庆、北京、
深圳、青岛等城市的部分房地产
中介今年以来与搜房网展开谈
判，就搜房网降低端口费、约束
涨价行为等提出诉求，并提出下

架产品、停止合作等，引起业内
人士关注。

为此，会上展示的分析称，
搜房网不断推出新的端口版本
并推出一些衍生费用，造成中介
机构的成本较高，进而也变相推
高了社会的总体购房成本。

发布会后，一家参与活动的
中介机构负责人接受了郑州晚
报记者的专访，该负责人表示，

目前网络上的二手房房源，郑州
有十几万套，实际上可售房源也
就几万套，而今年以来郑州每月

实际成交的二手房源只有 3000
多套，使得二手房中介机构的营
销成本非常高。
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发布会上，一家企业负责人
宣读了公开信。公开信向搜房
网提出了三大诉求。一是端口
使用费只能销售 60 版本或者
120 版本两种；二是“无线搜房

帮”刷新量和端口版本一致，并
永久使用；三是取消除端口外的
其他附加产品收费仅保留端口
计费的收费方式。

公开信表示，希望搜房网充

分考虑河南省房地产经纪行业
诚信联盟提出的上述要求，并要
求搜房网在发送起两周内给予
回复，联盟成员保留有下一步行
动的权利。

发布会上展示的内容介绍
称，2008 年至今，搜房网经纪人
使用端口费用从每人每月 60 元
一路飙升至每人每月 500 元，端
口版本从 60 版本演化成 120 版
本、180版本直至300版本。

此外，搜房网二手房端口衍

生收费项目包括：搜房网店，优
质小区每3个月费用1000元，一
般小区每 3 个月费用 600 元；房
源定投，每天每套房2元，房源标
签每个2到5元，查看房源，每套
房5个搜房币（1搜房币1元）。

对此，发布会分析认为，房

地产经纪行业间靠刷新量攀升
抢夺市场，同时大量重复房源上
线，重复房源间又靠虚假低价抢
夺客户眼球，使购房者找房效率
低下。另外，还会变相推高社会
的总体购房成本，不利于房地产
经纪行业的健康发展。

发布会直指搜房网费用偏高

认为刷新攀升会变相推高房价

公开信要求搜房网减少使用版本
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该中介机构表示，以他们
公 司 为 例 ，直 营 店 加 上 联 盟
店，员工将近 1000 名，如果按
照平均端口费用 300 元测算，
一个月光在搜房网的营销费

用下来就是 30 万元左右。剔
除成本和搜房网优惠后的费
用 ，营 销 费 用 占 到 净 利 润 的
10%~15%。

该负责人介绍，美华房产、

21 世纪不动产郑州区域、点石
房产、思德良行四家中介的门
店将近 200 家，他们投在搜房网
上的房源占其网上的房源量约
为1/3。

1.5 月 29 日，杭州 9 家
中介公司以联盟形式下架
在搜房网杭州站的所有房
源。这9家公司包括：我爱
我家、华邦地产、盛世管
家、链家地产、易居臣信、
信宜地产、财富置业、中正
地产、卓家地产，他们垄断
了杭州当地市场 80%以上
的二手房源。

2.重庆 10 家大型中介
机构于 5 月 29 日“结盟”，
并向搜房网提出了包括约
束涨价行为和竞争手段在
内的多项条约。

3.6 月初北京也成立
了 由 链 家 地 产 、我 爱 我
家、中原地产、麦田房产、

21 世纪不动产五家中介
组成的中介联盟与搜房
网进行谈判。

4.6月11日下午，青岛
中介行业联盟全面停止与
搜房网合作新闻发布会正
式举行。以青岛科威不动
产、太平洋房屋、惠百家不
动产、青岛链家地产为代
表的中介公司以联盟的形
式宣布：决定暂停与搜房
网的合作，并下架在搜房
网的所有房源。

5.6 月 18 日 ，深 圳 中
原 、美 联 等 四 大 中 介 联
手，要求搜房网降低端口
费，并宣布停止与搜房网
的合作。

D 部分城市发生的抵制搜房网事件
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搜 房 网 郑 州 公 司 负
责人向郑州晚报记者表
示，目前搜房网上备受关
注 的“ 业 主 委 托 房 源 ”，
正是为业主提供更快的
买 房 途 径 ，也 为 经 纪 公
司 提 供 了 委 托 房 源 ，帮
助经纪公司拓宽房源渠
道。“使用搜房网带来的
超额利润却被‘选择性’

遗忘。”该负责人认为，中
介机构“在搜房网上花 1
万块钱，在郑州平均回报
率大约为 20 倍。如果不
是这样，中介为什么愿意
花钱？”

不过，该负责人表示，
搜房网和中介公司是长期
共存的，以后还是合作共
赢的。

该负责人向郑州晚报
记者传来的文字资料表
示，搜房网为促进中介公
司降低成本、提高业绩，
在推广宣传等方面作了
众多努力。“3 年多来，搜
房网产品未曾涨价，并提
供了高、中、低各种产品
套餐组合，以便中介公司
根据自身情况适当使用
产品版本，合理安排资金
投 入 。”该 负 责 人 说 ，从
今年 6 月 1 日起，搜房网
退出了对经纪公司在原

有折扣基础上再打六折、
无线搜房网免费使用的
政 策 ，“ 仅 此 两 项 ，即 在
全国范围内向经纪公司
免 费 提 供 了 5 亿 元 的 产
品支持”。

针 对 中 介 机 构 对 销
售版本选择的要求，该负
责人表示，只销售 60 版本
或者 120 版本，从商业原
则而言，只要价格透明、
没有强买强卖，那么消费
者无权要求商家将产品

“下架”。

原有折扣基础上再打六折

继续推优惠服务

没有收到对方的信函或者文件

一年营销费用占净利润10%到15%

网络上的房源数量虚高


