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TOP理财 资讯

20城联动，搭建爱心奉献平台

从2011年开始“光大梦想·
爱心启航-全国青少年才艺展
评”母亲水窖公益活动已经历时
三届，本届活动将在前三届的基
础上扩大规模，参加城市除郑州
外，涵盖北京、天津、大连、青岛、
重庆、成都、广州、深圳等全国20
多座主要城市。分区赛之后，将
于 2014 年 7 月下旬在全国政协

礼堂进行总展评，选拔出的一批
优秀的青少年文艺作品除了将
登上中央人民广播电台的舞台
外，更将通过CCTV少儿频道向
亿万观众进行汇报演出。

作为中国光大银行品牌性
公益活动之一，“大地之爱 母亲
水窖”公益项目自 2005 年起开
展至今已 9 年有余，累计向“大
地之爱母亲水窖”公益项目捐款
2238 万元，为西部缺水地区捐

建1万余口水窖，小型集中供水
工程 45处，受益18849户，受益
85910 人；校园安全饮水项目 2
处，受益师生1061人。有效地解
决了西部干旱缺水地区居民饮
水和用水难题。著名艺术家祖
海、影视演员金巧巧，奥运会举
重冠军张国政，影视演员孔琳，
阿佳组合等明星亲临发布会，担
当活动爱心大使助力公益事业。

50万青少年参与
20余万户西部缺水家庭受益

三年来，“光大梦想·爱心启
航-全国青少年才艺展评”母亲
水窖公益活动足迹遍布全国50
座城市，超过十万家庭、近50万
青少年朋友参与活动，全国范围
内覆盖人群已超过2亿人，参赛
节目数达到6万个，选拔出的文
艺作品除了登上中央人民广播

电台的舞台外，还通过中央电视
台“光大情 阳光爱”母亲水窖公
益晚会的舞台向全国人民进行
了展示；活动期间共有 50 多家
国家级媒体进行专题报道，还有
地方电视台、网络及平面媒体等
近 100 家媒体进行报道及转载
宣传。一双双大手拉着小手为
母亲水窖公益事业在各城市之
间上演了爱心接力，为母亲水窖
捐款230余万元人民币，使得20
余万户西部缺水家庭受益。

这是一场将公益之心与未
来之花完美契合的爱心盛典，是
我国目前规格最高、规模最大、
影响最广的青少年艺术盛会。
活动官方网站aixin.cnr.cn、新浪
官方微博 (全国青少年才艺展
评)与网友互动，广大拥有梦想
的青少年朋友可踊跃报名参
与活动。 段天明

交行省分行
开展金融知识万里行活动

日前，交行河南省分行全
面开展“普及金融知识万里行”
活动在该行全面启动。据悉，
为开展好此项活动，该行在辖
内营业网点厅堂摆放宣传材
料，主动为客户解答，向消费者
普及包括银行卡、理财服务、普
惠型特色网点、自助渠道、中小
型企业贷款、服务三农、防范非
法集资、金融诈骗等方面的金
融知识。该行将通过多种渠道
向不同类型消费者宣传维护良
好个人信用记录的重要性，让
消费者清晰了解个人信用记录
对个人经济生活产生的影响，
加强消费者诚实守信意识。
全权

华夏银行
资产排名全球银行百强

日前，英国《银行家》杂志 7
月刊“全球银行1000强排名”公
布。华夏银行首次总资产和一
级资本排名均进入全球银行百
强。据悉，按总资产排名，华夏
银行列全球银行1000强排名第
90 位，较 2013 年上升 4 位，连续
三年进入全球银行百强行列；
按一级资本排名，该行列全球
银行 1000 强排名第 92 位，较
2013 年上升 10 位，首次进入全
球银行百强行列。在国内进入
1000 强的 111 家银行中该行按
总资产和一级资本排名均列第
14位。 华郑
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中信银行近日面向小微企业主推出专属白

金卡——幸福乐业卡。该卡专为小微企业主量
身定做，集信贷、结算、理财以及增值服务等特
色于一体。即日起可在中信银行全国 1000 多
家网点申请办理，也可在中信银行网站设置在
线预约开卡功能。中信银行相关负责人表示，
此次“幸福乐业卡”的推出，能进一步提升客户

体验，通过便捷化的信贷产品及全面的结算产
品，为小微客户提供企业经营及家庭生活相融
合的全方位金融服务。下一步，中信银行还将
围绕“幸福乐业卡”深度开发小额信用贷、小微
专属保险、专属理财等功能，为小微客户提供个
性化服务。
夏晴月

中信银行“幸福乐业卡”面世

近年来，工商银行积极探索新型小微金融服
务模式，创新发展互联网融资产品“网贷通”，使
小微企业通过互联网就能完成贷款的申请、提款
和还款。统计显示，截至今年6月末工行“网贷
通”余额已超过3000亿元，达到3014亿元，较年

初增加494亿元，增幅达16%。同时，工行“网贷
通”迄今已累计为6.3万家小微企业提供了1.34
万亿的贷款支持，是目前国内互联网金融领域单
体金额最大的融资服务产品，同时也使工行成为
国内最大的网络信贷服务银行。 张晓辉

工行成为国内最大网络信贷服务银行

7 月 12 日，华夏银行郑州分行深入郑州市
鑫苑现代城开展“金融知识进万家”宣传活动，
就小区民众感兴趣的信用卡使用、华夏 ETC 如

何办理、个贷业务、反洗钱知识等进行讲解。该
行深入宣传的举动受到了小区民众的高度评
价。 华郑

华夏银行开展“金融知识进万家”活动

近日，交行省分行为更好地服务客户、服务
社会，今年以来扎实推进银行业文明规范服务
千佳网点示范单位创建工作。据了解，该行采
取多项措施推进此项工作：一是强化思想认识，
定期组织开展服务工作总结自查。二是学习规

范制度，强化员工文明服务意识。三是提升服
务技能，进一步提高员工服务技能。四是改善
服务环境，提升品质。五是关心爱护员工，提高
员工的凝聚力和向心力。
全权

交行省分行全面推进服务提升工作

7 月 8 日，新浪财经主办的“2014 年银行综
合评选”结果揭晓。民生银行蝉联“年度最佳手
机银行”奖，同时民生直销银行斩获“年度最佳
互联网金融”奖，成为获此殊荣的唯一一家商业
银行。据了解，民生银行一直高度重视手机银
行平台建设和服务创新，致力于为客户打造“人

无我有”、“人有我优”的移动金融和移动生活服
务。今年，该行手机银行客户端已累计更新版
本 14 次，新开发功能 25 个，打造自助注册客户
小额支付、小微客户贷款签约、信用卡在线发卡
等众多特色功能。
索伟锵

民生银行再获“年度最佳手机银行”大奖

合众人寿开展全国保险公众宣传日活动
自6月底至今，合众人寿河南分公司及各机构全面开展

了全国保险公众宣传日活动。河南分公司管理本部提交的两
幅摄影作品在全省保险业摄影大赛中获优秀奖；7月8日许
昌、平顶山中支组织保险进社区活动，通过举办文艺汇演、悬
挂张贴宣传横幅和海报、设置咨询台等形式向大众宣传保险
知识；信阳中支则走进广电局，与工作人员探讨电视新闻工作
宣传及如何面对、化解负面报道等；周口中支开展“体验保险”
活动，邀请客户、媒体等参观公司职场，体验保险服务，使更多
的人进一步了解了保险行业和公司情况。 崔浩然

泰康人寿快速理赔受客户称赞
日前，泰康人寿新乡中心支公司收到客户胡某的亲属

送来的一面锦旗。据悉，2011 年 3 月 19 日，客户胡某的妻
子为其投保泰康“吉祥相伴”定期保险。2014年5月20日，
胡某因中风在位于武汉的家中身故。由于客户的保单是
在新乡承保，因此，泰康人寿新乡中心支公司第一时间电
话联系客户家属表示慰问并了解详细情况。随后，泰康人
寿新乡、武汉两地协查，确认赔付客户胡某100000元，使案
件顺利结案。 王若谷

平安人寿推出“爱无忧”恶性肿瘤险
日前，平安人寿针对恶性肿瘤单一病种推出“爱无忧”

恶性肿瘤疾病保险据悉，该产品是目前市场上针对恶性肿
瘤单一病种推出的恶性肿瘤专业保障保险，同时也是一款
以主险形式出现的纯保障保险，保费门槛较低，消费者能够
通过较少的保费投入，获得较高的保额，在恶性肿瘤风险来
袭时享有充分的经济保障。 刘盼盼

银联国际推出全球40大核心商圈特惠计划
银联国际7月15日宣布，在港台、日韩、东南亚、欧洲、

北美、澳新和中东等热门旅游目的地推出 40 个核心商圈，
包括30家知名购物中心、1000多家优质商户等。即日起，
银联卡持卡人不仅可继续享受免占交易金额1%~2%的货
币转换费，还将尊享高达10%的额外优惠。目前，境外140
多个国家和地区已有超过1200万家商户、110多万台ATM
接受银联卡刷卡消费或提取现金。卢长宇

“光大梦想·爱心启航”
第四届全国青少年才艺展评河南分赛区总决赛暨
2014母亲水窖公益活动在郑启动
“光大梦想·爱心启航”第四届全国青少年才艺展河南分赛区
总决赛暨2014母亲水窖公益活动7月11日在郑州盛大启动，
1200余名青少年选手参与才艺展评。该活动由中央人民广
播电台、中国光大银行主办，全国妇女发展基金会授权，面向
全国青少年开展，结合母亲水窖公益事业，采取青少年喜闻乐
见的音乐、舞蹈、朗诵、表演、绘画等多种艺术形式，以爱心和
梦想为主题开展创作，表达对西部缺水地区儿童的关心关注，
从而呼吁更多的人参与到此项公益事业中来。

近期，郑州银行信用卡发
卡资格获得中国银监会审批
通过。至此，标志着该行成为
省内首家获得发行全功能标
准信用卡产品的城商行，也开
创了我省金融机构零售业务
发展的新局面。据悉，该行近
期连续获得了信用卡业务资
格、跨境人民币业务资格、中

国人民银行市场利率定价自
律机制“基础成员行”资格、中
国外汇交易中心暨全国银行
间同业拆借中心（下称交易中
心）“尝试做市商”资格和银行
间市场“同业存单”发行资格
等 5 种新业务资格。

以上5种资格的获得，意味
着郑州银行将在业务发展上突

破以往条件限制，可涉足更多产
品和服务领域，加快转型发展步
伐，为促进地方经济社会发展贡
献更大的力量。值得一提的是，
信用卡发卡资格的获批，破解了
制约该行银行卡业务发展的瓶
颈问题，为零售业务发展提供更
为广阔的空间，也将为本土银行
突破业务发展限制提供良好的

示范效应。
该行将以向广大客户提供

更加丰富的用卡选择和更加优
质的服务为立足点，努力打造
郑州银行的信用卡品牌，进一
步提升郑州银行在中原金融同
业的知名度和市场竞争力。
郑州晚报记者 吴幸歌
通讯员 李喜顺

郑州银行获信用卡业务等五种新业务资格


