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“除了为公司客户创新提供
‘报账通’，还可为其减免手续费，在
细节上为客户‘量体裁衣’。并可以
为企业定制卡面，制定企业专属
LOGO的‘联名薪金卡’，还可以根
据企业个性化需要添加考勤、门
禁、停车场管理、企业园区内部小
额支付等应用功能，以提升企业
知名度，增强员工归属感。”交行
河南省分行相关负责人表示。

此外，交行便利的服务网络
和强大的电子银行服务更是带给
客户全方位的高品质服务体验。
遍布各商业区、居民小区及重点
代发单位的为数众多的 ATM、存
取款机等自助设备，交行的服务
无盲区。同时，面对互联网金融
兴起的浪潮，交行不断创新网上
银行、移动银行等电子渠道的服
务功能，让客户足不出户，随时、
随地、随手就能办理除现金外的
其他各项银行业务，真正成为客
户贴身的银行、贴心的银行。

代发工资找交行，专“薪”为您理好财

小小一张工资卡，是每个家庭
经济的晴雨表。记者近日采访
了解到，作为“中国最佳零售银
行”的交通银行，致力打造全面
薪酬服务体系，目前已初现成
效——薪酬服务体系涵盖薪酬
代发、福利体系、个人养老金融
服务等多个方面，将零售高端
服务上的优势延伸到薪酬服务
上来，让代发客户也能享受信
用贷款等高标准金融服务。截
至2014年6月，交通银行河南
省分行年代发金额突破300亿
元，代发员工数40余万人，代
发企业数近8000家，涵盖金
融、公共管理、交通运输、科学
研究、信息技术、制造等多个行
业。
郑州晚报记者 吴幸歌
通讯员 张震

在这个消费至上的时代，中
原居民的理财理念和投资环境发
生了巨大的变迁。

随 着 金 融 市 场 的 日 益 发
展，金融工具的日益扩容，也渐
渐使得“理财”二字已不单单只
是产品的选择与购买，赋予其

中更多的是一种组合配置、一
种规划设计，然而这一切需要
的恰是更为专业与系统化的知
识做基础。改版后的《TOP 理
财》不断推介众多知名金融机
构和金融品牌，并使之借助《郑
州晚报》的平台，成功实现新的

跨越。
在改版一周年之际，《TOP 理

财》还将与中原众金融机构一起，
推出财富新征程——第八届郑州
投资理财文化节系列活动，以期
与金融机构共舞中原，携手实现
共荣共赢。

与金融机构共舞中原
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在这一天，郑州晚报与南方都市报联合打造
了全新的《TOP理财》。如今，《TOP理财》
已走过一周年，在这一年里，《TOP理财》坚
持做市民的理财顾问，“打造专业、实用的理
财周刊”是我们追求的目标。我们的成长与
成熟，需要您的支持与陪伴，让我们坚持梦
想，一路前行！ 郑州晚报记者 雷群芳

如果你是交行代发工
资客户，那么你现在就可享
受无抵押信用贷款，最高额
度可达 30 万元。在郑州一
家电讯企业担任中层的王
先 生 就 是 抢 吃“ 螃 蟹 ”的
人。前不久，王先生因家中
急用钱，急需一笔贷款来缓

解资金短缺状况。“因为公
司是交行优质代发客户，交
行为我发放了 30 万元无抵
押信用贷款额度，加上我交
行白金信用卡 20 万元的额
度，一共能享受 50 万元无
抵押贷款，太方便了。”王先
生介绍说。

据悉，这是交行最新为
优质代发客户推出的信用
优惠政策，凡满足连续 6 个
月代发，且月代发额 3000
元以上的客户即可申请专
项无抵押信用贷款，贷款最
高额度可达 30 万元，期限
最长可达3年。

交通银行河南省分行
相关负责人表示，他们致
力于打造代发客户“薪享”
生活，这也是交行针对广
大企事业单位员工代发业
务和银行理财服务的需求
提出的口号。他提到，交
行工资卡除了具有标准借
记卡的所有功能外，还具
有代发工资、奖金、分红、
企业年金等薪金代发功能

及灵活的理财功能，同时
免 收 工 本 费 和 账 户 管 理
费，省内凡是有交通银行
的地市（除洛阳外）都可以
享受同城跨行自助设备取
款费用全免的优惠。

记者采访了解到，近
年来，交行将代发客户服
务优势进一步延伸，目前
交行每周专门推出针对代
发工资客户的高收益理财

产品——“菁品”系列理财
产品，使代发客户不仅经常
拥有惊喜和实惠，还有专属
理财经理实时发送产品信
息。与此同时，交行还为企
业员工全年不定期组织财
富专场讲座，对代发单位员
工提供从理财规划到财务
计划实施的一条龙理财服
务，以专业化的服务，让客
户收获财富稳健增长。

代发工资 尊享“菁品”高收益理财

代发工资
专享定制高品质服务

《TOP 理财》改版一年里，我
们不仅启动了投资理财平面展、
金融盛典、保险社区行等大型活
动，还推出了《卡秀：“十一”刷卡
全攻略》、《金融丽人秀》、《金融榜
样》等特刊，这些活动不仅帮助市
民树立新的理财观念，也为金融
机构搭建了合作的桥梁。

2013 年，被称为互联网金融
元年，互联网金融从根本上完善
了传统金融体系的功能，催生了
一个贴近各类客户需求、灵活多
样的财富管理时代的到来。基于

此，郑州晚报《TOP 理财》于 2013
年 8 月 28 日，推出大型系列特刊

“财富激战——2013 郑州投资理
财平面展”，集中展示金融机构的
各种创新与谋变，为市民投资理
财提供更多元化的选择。

2013 年 9 月 25 日，为帮助广
大持卡人在国庆长假第一时间掌
握各家银行卡的优惠信息，了解
银行卡各种支付便利。《TOP 理
财》特别策划推出《卡秀：“十一”
刷卡全攻略》。

谁是中原金融行业的年度标

杆？谁能定格巅峰的荣耀？2013
年 11 月至 12 月历时两个月的

“2013中原金融年度盛典”活动为
我们揭晓了答案。

2014 年 7 月，为迎接第二个
“全国保险公众宣传日”的到来，郑
州晚报《TOP 理财》联合河南省保
险行业协会举办了“爱无疆，责任
在行”保险进社区活动。在连续两
周的现场活动中，30 余家保险公
司真诚倾听消费者心声，更把保险
知识普及到百姓身边，让更多的消
费者了解保险、懂得保险。

活动与特刊精彩纷呈

随着百姓理财意识的逐渐增
强，越来越多的市民体会到理财
的目的并不仅仅是“赚钱”，而是
对家庭流动资金的一种合理规
划，它要承担教育孩子、赡养老
人、贷款买房、退休养老等最基本
的家庭目标，这一切都需要进行
合理的资产配置。

改版后的《TOP 理财》从形式

到内容都有了很大的改变。形式
上，我们采用了南方都市报的版
式，高端、大气。内容上，我们在
延续以往的深度报道的同时，开
辟了“理财在线”、“理财三人行”
等栏目，并成立“晚报理财顾问
团”，请专业理财师为市民答疑解
惑。另外，还开通了《TOP 理财》
的 微 博 和 微 信 ，查 找 微 信 号

“ZZWBTOPlicai”，或关注新浪微
博“郑州晚报 TOP 理财”，即可参
与热点话题讨论。

对于从《第一金融》到《TOP
理财》的改变，市民齐女士说：

“《TOP理财》改版之后，内容更贴
近百姓理财，也更注重理财的方
式和技巧，帮助我们做好资产配
置，是我们市民的理财顾问。”

做市民的理财顾问


