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初秋的郑州，早晚些许微凉。上周五的早上，同事李阳收到了中信银行客户经理小张的短信：“李老师，秋天气候干燥、天气渐
凉，您要记得多喝水、早晚添加衣物！”小张是李阳全家人的银行客户经理，但在他看来，更像是他们家的小管家，因为无论是理
财、保障还是旅游，小张都能帮他们统统搞定。 郑州晚报记者 吴幸歌 通讯员 孙阳阳

镜头一：
送礼轻松搞定

中秋节快到了，李阳一直在发
愁给亲戚们送些什么特别的礼
物。可自从看了小张微信圈的转
发，立即有了主意。原来中信银行
近期正在热推适合中秋题材的贵
金属产品。“银月饼套装蕴含传统
文化精髓，独具民族特色，是充满
盛世祥瑞气象的珍贵礼品，也是收
藏投资、馈赠亲朋的上佳选择。”李
阳说。中信银行推出“悦圆中秋银
月饼”和“2014 喜福至银月饼”（30
克），现售价仅450元/套，比食用月
饼更具祝愿意义。此外，中信银行
还推出了买赠活动，即“2014 喜福
至银 30 克月饼”买十赠一、买二十
赠送“福佑生肖金”一个。

李阳告诉我们，小张前段时间
还向他重点推荐了南交所白银交
易。南交上市交易的品种包括白
银、铟、铋、碲、锡、锑、钨等 23 个交
易品种，其中白银交易最为活跃。
与其他贵金属交易所相比，南交所
投资门槛低，10元即可参与贵金属
交易业务，而且支持全天 22 小时
交易，与国际价格接轨，还可通过
手机随时随地进行操作。目前，南
交所在河南省内仅与中信银行独
家合作，还免开户费。

镜头二：
保险轻松搞定

“请不要拿起计算器来计
算保险的收益，如果能够计算
出来的那绝对不叫风险。保险
虽然不能改变生活，但可以预
防将来的生活被改变！”这是李
阳近期在报纸上看到中国保监
会宣传的一段话，这让他想起
了小张曾和他说过的一句话：
一件衣服值 1000 元，小票能证
明；一辆车值30万元，发票能证
明；一栋房子值 500 万元，房产
证能证明；一个人值多少钱，只
有寿险保单可以证明。而正是
这句话，使他有所警醒，并开始
考虑为全家人添置保险。目
前，中信银行与国内众多知名
保险公司合作，可为投资者提
供各类保险产品，涵盖意外险、
重大疾病险、子女教育险、养老
年金险等险种。此外，中信银
行具有一支专业、高效的专家
理财团队，擅长依据投资者支
出需求、长期财富目标、财务状
况及负债情况等，量身订制一
套适合投资者本人的家庭资产
配置方案，并根据投资者年龄
阶段、财富状况、家庭变化等作
出相应调整。李阳建议所有的
人都不妨考虑一下。

镜头三：
理财轻松搞定

李阳的妻子一直比较
热衷购买理财产品，小张
得知后，也经常给她介绍
中信银行热销的理财产
品。李阳告诉我们，前段
时间，小张刚给妻子推荐
了一款创新型理财产品，
即中信银行新推出“幸福
财富理财管理计划”。该
产品在较高收益情况下提
高了其流动性，每月可进
行申购赎回，且无任何申
赎费用。“幸福财富理财管
理计划”是中信银行新增
加的特色理财直接融资工
具，回避债券型基金的高
风险投资标的，是一款现
代金融市场上的新潮流，
更是未来金融市场的主流
化产品。

“小张给我妻子推荐
的理财产品，这几年都赚
了不少。”李阳高兴地说。

镜头四：
小钱变大钱

小区的落地灯箱上最
近刊登了中信“薪金煲”业
务的宣传。相较于互联网
宝宝们的申赎和消费局限，
中信银行“薪金煲”业务在
安全性、便捷性、功能性等
方面进行了全面升级，最大
突破点在于其所对接的货
币基金，无需再主动申请赎
回，便可以在全国各家银行
的 ATM 机上直接取款或是
POS 机刷卡消费，同时，中
信“薪金煲”产品支持 T+0
赎回，24 小时均可实时
到账，享受货基收益，
实现现金便利。李阳
看到后，第一时间和
小张联系并进行了申
购。

镜头五：
旅游轻松搞定

没有哪个季节比秋天更适
合旅行，李阳刚刚做出决定，小
张再次帮了他。原来中信银行
刚刚推出了“爱家旅行季”活动，
出游线路包括：中国台湾、普吉
岛、迪拜、韩国、马尔代夫、欧洲四
国、澳大利亚、新西兰等。所有的
线路实行 VIP 定制小包团，全程
无强制购物，价格较市场价最高
优惠2200元，而且，台湾游、韩国
游还有十一黄金周团期。这让李
阳倍感高兴，直呼：中信银行，不
仅是全家人的财富管理银行，更
是全家人的“幸福银行”！


