
在移动终端竞争日益激烈的当今，支付系
统的竞争从来没有停止过，而且越来越激烈，各
种信用卡、各种银联卡、各种宝相互厮杀。

在这个时候，郑州本土企业试水手机支
付APP，能成功吗？

张建勇说，随着我国居民法律意识的提
升，消费者对商家的经营场地要求也越来越
高，商家所承担的法律责任也越来越重。经
营性场所一旦发生重大事故，往往会造成巨
大的财产损失和人员伤害，需要赔付巨大的
金额。但我国商家风险意识较差，购买公共
责任险的比例明显偏低。

据统计数据显示，美国责任险占财产险

比为 40%~45%，欧洲地区为 30%，全世界平
均水平为 10%，而中国最高不超过 5%，其中
公众责任险的比例更是处于低位。

而最近发生的两件事更坚定了他的决
心。“台湾的事故发生后，70 余民都有保险赔
付。中国昆山事故发生后，无一人有保险。
保险这一块是个大空缺，对我们来说是个机
会。”张建勇说，“消费宝”项目基于我国居民、
商家风险意识差、主动购买保险欲望不强的
特点，使居民在消费的同时带来投资，即“消
费宝”会员在合作商家消费时，系统将按消费
比例为消费会员及商家会员购买意外保险和
分红保险。

许多老百姓舍不得花钱买保险，如果让你用消费时产生的积分买保险，
你愿意吗？郑州本土企业试水手机支付APP，发明“消费宝”想要在支
付系统分杯羹，将服务引申至保险业。消费者只要在消费宝合作商家消
费，就可以产生积分，这些积分不仅可以赚取公用意外险，还可以积累积
分分红。昨日，“消费宝”APP在新郑上线进行试运行，现场不少商家签
合作意向，下个月将进入郑州市内。
郑州晚报记者 李丽君 实习生 姚昕 文/图

带有中国传统特色的新支付APP上线

昨日上午 10 时 50 分，在新郑溱
水路与仓城路附近，伴随着喧天的
锣鼓声，消费宝新郑服务中心正式
揭牌。一个可爱的金蟾吐钱 LOGO
成了现场的焦点，它就是消费宝。

听说过支付宝、积分宝，怎么又
出来个消费宝？他们有什么关联吗？
据郑州晚报记者了解，消费宝是河南
消费宝电子科技有限公司发明创造
的，一个手机APP软件，完成线上手机
支付，根据支付的金额送积分。

而该公司创立于 2014 年，是一
家专注于价值创新的积分保险服务
平台，业务涉及消费增值平台的开
发与运营、计算机技术研发、互联网
项目投资等多个领域，已拥有多项
国家专利技术和知识产品保护项
目。目前，与中国电信集团、中国太
平洋保险(集团)股份有限公司、上海
浦东发展银行达成了战略合作伙伴
关系，并已向工信部申请电信增值
服务牌照。

“支付宝是完成消费者在网上购
物支付，我们是把顾客拉回实体店。”
河南消费宝电子科技有限公司董事
长张建勇在接受郑州晚报记者专访
时表示，消费宝的使用是在实体店
内，因为消费宝会与市区的许多实体
店进行战略合作，凡是消费宝的注册
会员到这些商家消费，均可以享受最
优惠的折扣，消费完成均可以在消费
宝上获得积分。“马云解决了从任意
到固定的问题，而我们解决了从任意
到任意的问题，也就是说消费者不确
定店，店也不确定消费者，相互之间
是混乱的，通过我们的手机 APP，建
立了通道。”

与积分宝和养老挂钩不同，消费
宝将服务延伸至了保险业务。张建

勇说，消费宝是从商家销售额中抽
成，就像刷卡消费的手续费一样，这
个费用将按比例划分给消费宝、保险
公司和银行。

在这个利益链中，商家看上去出
钱出力也没得到什么好处，商家为什
么会答应呢？张建勇说，在消费完成
后，消费者和商家均会得到积分，这
个积分可以用于购买公共意外险、财
产意外险、分红险等，“一些大的商场
都买有责任险，一旦顾客在商场内发
生意外，就有保险公司来负责赔付，
但是一些小店往往因为保险费高昂
不愿意买，通过我们这个平台，商家
也可以用积分兑换保险，商家何乐而
不为呢？除此之外，消费宝会向会员
进行定向推送，为商家带来客户。”

责任险占财产险比不超过5%

张建勇说，未来是移动互联网金融平台
的天下，他们的目标是让中国人人人有一份
免费的保险。

为了实现这个目标，张建勇为消费宝平
台提供了技术、资金、人员三方面的支持，拥有
强大的技术研发团队，目前已开发完成“消费
宝”平台。公司为消费宝平台注入了1000万

的运营资金，成立了一支高素质的运营团队。
“今天，新郑服务中心正式上线，这是我

们的一个测试，测试好了，消费宝将于9月在
郑州铺开。”张建勇说，公司的当前发展规划是
使消费宝平台遍布全省，活跃会员数量超过
2000万，平台合作商家超过5万家，平台年流
水10亿，为将来的企业上市打下坚实基础。

9月份郑州市民可以用到“消费宝”

郑州本土企业试水手机支付APP

“消费宝”来了
消费者可以用积分买保险
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