
最近两年，“批发市场外迁”是人们
最为关注的焦点话题之一。

曾经以商业闻名于全国的郑州，现
如今正遭受着产业升级、城市扩容、交
通拥堵等转型阵痛。曾经在郑州商都
历史中留下辉煌印记的上百家批发市
场，却成为提升郑州城市品位、完善城
市功能的“绊脚石”。

于是，批发市场外迁成为解决问题
的“一剂良药”。2012 年，郑州市批发
市场外迁工作正式开始，随着外迁工作
的深入推进，2014 年，郑州市场外迁进
入攻坚期。

据郑州市市场发展局局长田跃平
介绍，在市场外迁中，郑州市规划设计
了“一区两翼”型商品交易批发市场集
聚区，即以重点承接食品、服装、钢材、

建材等生活消费品市场和工业生产资
料为主的综合集聚区，和以承接汽车及
汽车后市场、电子产品批发市场的“东
翼”，以重点承接家具、农产品、纺织、工
程机械等批发市场的“西翼”。

几乎与郑州的市场外迁同步，五洲
城落户中原。这个中国工业品 1 级批
发贸易总站·1600 万㎡中原商贸物流
中心，集博览交易、品牌推广、国际会
展、仓储物流、电子商务、休闲购物、商
务办公、美食娱乐、金融服务、高档住宅
等功能于一体的商贸物流城，自进入郑
州以来，就一直在重铸中原及郑州商贸
繁华，改写着郑州的商贸格局。如今，
拥有“市场外迁承接基地”的金字招牌，
五洲城更是成为郑州市场外迁的首选
之地。

郑州五洲国际相关负责人介绍说，
与其他一些承接外迁的市场不同，五洲
城是主动承接，即积极与原有的外迁市
场联系，使其主动外迁于此，这样，商户
们在市场的衔接方面会更契合。同时，
在前期工业品专业市场的招商中，五洲
城是全国选商，而不是仅局限于中原。
如此，市场更能够适合产业升级、消费
升级、功能升级、业态升级的现代商贸
物流发展趋势和要求。

正是具有这种优势，在郑州专业市
场外迁的步伐中，五洲城的进展速度更
快，一大批总体交易规模大、功能配套
完善，能够承接现有市场商机的高品质
专业市场项目已经成型。这不仅带动
了郑州产业的大挪移，更是带来了郑州
新一轮的地产商机。

主动承接市场，商户覆盖全国

随着郑州市场外迁步伐的加快，承
接市场外迁和产业转移项目层出不
穷。不过，在众多市场当中，五洲城凭
借着其雄厚的实力，目标直指世界级商
贸物流中心，在众多的市场外迁承接者
中优势明显。

作为国内商贸物流业的大鳄，数据
显示，截至 2013 年底，五洲国际控股有
限公司业务已遍布中国 21 个城市，累
计已开发 34 个项目，总建筑面积超
1000万平方米。于2013年在香港成功
上市，荣获“中国房地产开发企业商业
地产综合10强”等荣誉。

作为该集团精心打造的商贸物流
产业园标杆项目，郑州五洲城应时而
生。它带着五洲国际集团布局江苏、浙
江、山东、湖北、云南、黑龙江、吉林、辽
宁、河南及重庆共计 10 个省市的市场
经验，深挖中原区域优势；它带着五洲
国际集团商贸物流产业园和城市综合
体两大核心业务之 10年的专业市场经

验，拥有五洲城为“工业生产企业”配套
服务，为“家居生活”配套服务的重要功
能。

在很大程度上，五洲城区别于一般
的物流批发专业市场，因为五洲国际集
团无论是专业市场还是综合体项目，由
于在设计规划、商业布局和业态组合等
方面做足了文章，所以每个项目都具有
鲜明个性和顺应大区域市场的需要，所
以每个项目都会成为区域内行业的典
范和标杆，成为一座城市的商业中心。

正是因为如此，五洲城开发到哪
里，哪里就会成为生意兴隆的商业旺
区，不仅让经营商家赚得盆满钵满，更
让购买商铺的投资者财富不断翻番。
同时，五洲国际采取开发商自持部分物
业，与业主“利益捆绑”，降低了投资者
经营的风险。自持物业是五洲国际品
牌、实力的体现，是商业经营模式的成
功标志，是未来物业升值的有力保障。
通过自持物业，统一出租、统一管理、用

心经营，五洲城将成熟的商管体系和对
市场的研究成果与所有业主共享。

于是，当郑州五洲城今年 6 月开盘
时，来自河南、河北、湖北、江苏、杭州等
地的近 5000 组客户汇聚五洲城全球招
商中心，争抢认购五洲城旺铺，其商铺
炙手可热。

据了解，与以往见到的购铺场面不
同的是，很多购铺者都是一口气拿下好
几个铺，有的购铺者甚至是再买了 10
间铺之后再次申请多签了两间铺。当
被问及为什么一次性拿下这么多铺位
时，买铺者的回答尽管各不相同，但是
相同的是都怀着一份对投资创富的热
情和对五洲国际的信赖。作为中国商
业地产领军品牌，五洲城用事实证明了
自身的实力和无可比拟的专业能力，专
注成就一个又一个财富传奇。

可以预见，未来的五洲城将拥有更
加巨大的能量，也必然成为当下郑州市
场外迁的首选之地。

五洲国际自成立以来一直高度重
视商业的后期运营，而郑州五洲城也将
在项目开业后投入巨资运营管理，不定
期地举办各种商业促销活动，拉动消费
人流，实现商业物业长久兴旺，最终实
现商家、消费者、投资者、政府、开发商
多方共赢的局面。

据了解，在 2014 年，五洲国际以自
身成功模式结合中原地区的消费采购
特点，投资 3 亿元运营推广，采取八大
运营策略，期待打造郑州最旺市场，实
现多方共赢。郑州五洲城也将打造成
为国内顶级的现代商贸物流中心，形成
强大的聚合力和互动力，为郑州乃至整
个中原地区商业业态的完善及城市发
展注入新的活力。

这八大运营策略是：运营保障之

一，运营负责到底，保障物业兴旺增值；
运营保障之二，专项推广基金，全方位
立体宣传；运营保障之三，免费采购班
车，交通便利，畅通全城；运营保障之
四，“展会+市场”，打造永不落幕的展贸
中心；运营保障之五，携手阿里巴巴，网
罗全球生意；运营保障之六，创办商情
采购期刊，邮寄各地采购商；运营保障
之七，小额贷款担保，扶持商户壮大；运
营保障之八，五洲经营团队+品牌商户，
全程保驾护航。五洲城以此八大运营
保障，对商户细心呵护，负责到底，保障
市场兴旺。

正是在保障市场的基础上，五洲国
际提出了以打造百年企业为目标，始终
坚持以“责任地产、健康商业”为理念。
在开发和运营上，提出了著名的“二三

五”理论，即：项目的开发建设只占
20％，招商开业只占 30％，鉴定该项目
成功与否在于经营，占到 50％。为此，
五洲城专门设立商业运营中心，负责五
洲城的运营管理把控，投入巨资，拉动
市场消费，真正实现商业物业长久兴
旺，实现多方共赢！

目前，五洲城项目在开发上以整体
集中、局部分散的空间形式组织区域中
心功能，并带动周边土地的开发建设，
同时强调区域多功能性，通过商业+商
务+住宅+市民活动+休闲游憩的高度
融合来打造新型的综合体项目。这样，
整个五洲城既是现代商业集群，功能多
元复合的活力之城，又是人文多元和谐
的宜居之地。

已经开启未来的五洲城，大势已成！

八大运营策略，成就五洲大势

五洲品牌是投资者信心的保障

A22

重磅阅读
2014年9月10日 星期三 编辑：韩娟 美编：宋笑娟 校对：姜军

日前，五洲城正
式获批郑州“市
场外迁承接基
地”，由此，掀开
了五洲城快速发
展的新篇章。
批发市场的外
迁，不仅是市场
自身发展的需
要，也是城市发
展的规律。放眼
全国，批发市场
外迁至郊区已经
成为一种趋势。
2014年，郑州市
政府发文，再次
明确今年54家
市场要实现外
迁。而顺应“郑
上新区”及“市场
外迁”的大趋势，
五洲城正在显示
出极大的市场吸
附力。郑州晚报
记者 范建春
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