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TOP地产 活动一线

作为郑州房地产业前行
的见证者和关注者，郑州晚
报一直致力于楼市有序健康
地前行，本届郑州住交会作
为全年度的重磅活动，不仅
借助自身平台，以及官方微
博、微信、郑州 19 楼社交网
站、郑州手机报等新媒体资
源，横向打通，全面覆盖，倾
力打造一场“倾城大惠”，更
是深入一线，洞悉市场困惑。

上周，“首届中部（郑州）
商业地产大讲堂”将要与住
交会同步开启的消息刚一传
出，立刻引起业内热议。

“与往届展会不同，此次
住交会之所以举办商业地
产的大型活动，正是我们感
受到了中原商业地产在快
速发展中遭遇的阵痛，目前
商业地产不仅库存量大，且
同质化严重。中原经济区快

速发展需要更多具备创新力
和承载力的商业大盘，希望
借助于此次专业活动能疏
解困境，为行业发展添力。”
本次活动组委会负责人这样
说道。

据了解，首届中部（郑
州）商业地产大讲堂的具体
形式是本报与三益中国携手
开启三益学院商业地产公开
课。三益学院商业地产公开
课是由三益中国旗下三益学
院主办，旨在通过三益学院
打造行业交流与共享平台，
汇集商业地产顶尖人才，探
讨商业地产前沿趋势，传递
商业地产权威声音。

作为一家拥有建筑设
计、商业管理和资本投资的
以全产业链服务为依托的商
业资产管理集团，三益中国
旗下业务涉及城市综合体及

商业地产投资与服务的各个
领域。三益学院的创立，正
是以课程的系统性、实战性、
指导性和互动性为导向，旨
在为中国商业地产行业培养
兼顾专业知识及操作经验的
专家型和专业型的商业地产
运营专才和高级管理人才。

值得一提的是，本次公
开课汇集了三益中国内部10
余位理论与实践经验丰富的
重量级嘉宾担任主讲老师，
同时还特邀业内多位在商业
地产一线奋战多年的实战型
专家担任智囊团队。

“这样的专业课程非常
难得，可以说是商业地产的
智慧集锦，会帮助我们打通
目前的发展难关，值得前去
学习。”一位从事多年商业
地产开发的房企负责人这样
表示。

9月26日~28日
省人民会堂
终极密码开启中原首届全媒体购房节

“倾城大惠”助力金九置业
业内聚焦“首届中部（郑州）商业地产大讲堂”

第二十六届郑州（2014秋季）住交会暨中原首届全
媒体购房节未开先热，实力房企悉数参展。本次展
会将由终极密码开启购房特惠宝盒，想要实惠购
房、安全置业的亲们不妨于9月26日至28日到省
人民会堂淘个好居所！ 郑州晚报记者 王亚平

实力房企竞相参展
终极密码
开启购房特惠宝盒

“从招商启动开始，房企参与的
热情就很高，如恒大、永威、清华园、
新合鑫、豪德等实力企业的品牌项
目在本届展会上都能看到。”本次活
动组委会负责人介绍说。

九月、十月是房地产的传统销
售旺季，从之前 1~8 月的销售成绩
看，虽然郑州情况相对较好，但与
往年相比仍有一定下滑，很多房
企任务完成得并不理想，这也意
味着开发商将完成销售任务的希
望放在剩下的 4 个月上，销售压力
仍然巨大，“以价换量”将成为许多
开发商的首选。

在诸多业内人士看来，此时举
办住交会就是一个好的时机，不但
给房企提供了一个展示企业实力的
平台，同时，购房者可以有更多的价
格相对优惠的楼盘可以选择。

为释放更大的优惠举措，让大
家拥有一个最实惠的置业良机，本
届住交会特推出“终极密码”活动，
以超越以往所有优惠政策的“终极
密码”点燃住交会商的置业热情。

首先，经本报严苛标准筛选合
格参展开发商提供企业下属各个楼
盘项目的统一优惠政策，郑州晚报
TOP 地产专刊，以及郑州晚报官方
微信、微博，郑州 19 楼社交网站、郑
州手机报等全媒体资源渠道统一打
开，通过图片加文字的形式对参与
活动的项目深入介绍，让购房者对
产品有初步了解。

随后，本报将组织专家、消费
者、业内人士、媒体代表等人士组成
的品质鉴定团，到参与活动的楼盘
项目进行实地考察，为消费者提供
一手的购房情报。

最终，在展会开幕当天，购房终
极密码出炉。该密码不但印制在郑
州晚报 TOP 地产专刊的“购房优惠
券”上，同时，购房者也可以扫描报纸
上公布的二维码，以及微信上的二维
码、微博上的二维码、郑州19楼社交
网站、掌上中原等全媒体上的二维码
等多种途径得到密码，然后凭密码
到展会现场得到购房的终极优惠。

随着多层次城市交通格
局的形成，传统的发展空间
不断向外拓展。从购房热度
看，置业已逐渐模糊时空的
概念，只要是品质高端、物业
人性化、配套完善的产品都
会炙手可热，价值也会稳步
攀升。

从此次参展楼 盘 所 在
的区域看，保利永威西溪花
园、睿达广场、清华·大溪
地、清华·忆江南、西郡·80
派等品质大盘虽都位于三
环之外，但市场关注度却非
常高。

随着中原经济区和郑州
航空港经济综合实验区上升
为国家战略，郑州紧抓重大
历史机遇，加快推进郑州都

市区建设，包括房地产行业
在内的各行业都呈现出良好
的发展态势。由于主城区土
地资源稀缺，而高新区、郑上
新区、南龙湖、航空港区、二
七新城等区域的价值潜力又
不断迸发。因此，不难发现
近两年城市空间不断外扩的
同时，房企亦不断向外走，让
城市泛核心区的人居价值快
速崛起。

比如，位于化工路与瑞
达路交会处的西溪花园，就
由保利·永威双剑合璧，强强
联合联袂呈现，秉承各自优
势一齐注入西溪花园项目
中，用挑剔者的态度缔造 33
万㎡湿地人居典范，以极致
细微的产品细节和尺度，锻

造诗意轻奢住区，引起购房
者的高度关注。

而于郑上新区核心位
置的清华大溪地则是一座
集休闲居住、特色休闲餐
饮、巨幕影视城、老年健康
疗养、大型休闲购物、会议、
休闲度假酒店、星级商务酒
店、奥帕拉拉水公园等多种
功能于一体的高品质大盘，
作为区域内较早开发的产
品，体现了清华园地产敏锐
的价值嗅觉。

在地铁、高铁、快速路、
高架桥等交通设施不断完善
的当下，如此这般拥有良好
生态环境区域的高品质楼盘
自然会受到市民的热捧，亦
会成为本届住交会的焦点。

据悉，三益学
院商业地产公开
课整合三益中国
多年专业培训资
源与商业地产全
产业链实战经验，
专门针对商业地
产领域的定位、规
划设计、招商与运
营管理等核心板
块，并结合实操案
例，深刻剖析商业
地产开发、规划、
招 商 、运 营 等 要
领，逐一破解商业
地产规划与招商
经营之道，其依托
丰富实战经验，覆
盖产品模型、设计
方法、招商运营等
商业地产全产业
链环节的专业课
程，在当前商业地
产培训领域不可
多得。

为 了 让 此 次
专业课程能更切
合郑州商业地产
的发展需求，解决
从业人士的定位、
开发、运营等方面
所遭遇的难题，本
报特征集您最关
心的课程（商业定
位、设计、招商、运
营、管理方面），我
们将酌情考虑您
的需求，为您量体
裁衣，设置更为合
理的课程邀请专
家予以讲解。
参与征集热线：
67655033

【活动征集】
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泛城市核心区崛起
产品增值潜力随交通飞升

实战型专家智囊团空降中原
“首届中部（郑州）商业地产大讲堂”业内聚焦


