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与2013年需要彻夜排队甚至托人才能买到房子相比，2014年“旺季不旺”的梦魇一直萦绕郑州楼市，而今
终于迎来又一个关键期“金九银十”。中秋小长假期间，不少房企铆足了劲，在该周推盘、举办各类特色活动。
业内专家表示，中秋小长假期间楼盘推出的钜惠，开发商和消费者均是利好。对于开发商来说，增加了销售
额，能及时回笼资金；而对于购房者来说，他们在节假日期间能享受到的优惠幅度，降低买房成本，激发了购
房意愿，供需双方都实现了互利共赢。 郑州晚报记者 苏瑜

据了解，郑州9月预计开盘项目
19个。而据记者不完全统计，在这
个中秋小长假期间，郑州共有3个项
目开盘，这些楼盘是帝华凯旋城、龙
湖名郡、富田兴和湾。另外，金马凯
旋家居CBD项目在9月6日认购。

业内人士表示，一般而言，每
月首周末属于开盘低潮期，这时房
企会推出少量的楼盘试探楼市成
色。而九月第一个周末又恰逢中
秋，购房者或回家团圆，或外出旅
游，不少人推迟了买房计划，外出
买房、看房的人数相对较少。因此
导致金九首周开盘量并不多。

虽然中秋节期间开盘不多，但
加上抢在中秋节前推盘的项目，如
华强城市广场、盛润小城之春、宏
光协和城邦、健达西西湖等，以及
开放认筹的郑州万达中心，再加上

其他老盘新推，整个郑州楼市也相
当的热闹，各个楼盘推出的各项特
色活动，如 DIY 月饼、斯诺克天王
级比赛、明星空降等给这个周末的
郑州楼市增色不少。

9月6日，“以生活的名义飞翔”
五云山飞行体验中心在位于中原西
路的奥伦达部落五云山品位生活馆
完美开幕，首次将“以生活的名义飞
翔”低空生活新模式引入中原，开启
郑州市民低空生活的新时代，让自
由飞翔成为享受生活的一种方式。

完美开幕的五云山飞行体验
中心，不仅将为奥伦达部落会员提
供尊贵的飞行体验与私人飞机定
制服务，还为奥伦达部落·五云山
业主的私人飞机提供更多的专业
级飞行服务。

9月7日，西郡80派“中秋嘉年

华”活动在该项目营销中心举行，
烘 培 大 师 现 场 教 学 ，创 意 月 饼
DIY，抓金币赢大奖，更有半点抽奖
活动。同时，“商都惠”3000 元享 1
万元，1 万元享 3 万元的大幅优惠
活动也火热开启。

在创意为王的营销时代，为了
更多地吸引人眼球，没有做不到
的，只有想不到的。中秋假期，
3000 余张人物肖像出现在郑州大
商新玛特总店广场上，这些表情
各异的肖像甫一亮相，就吸引众
多市民和游客纷纷驻足。原来，
这是由东润·泰和举办的“寻找郑
州表情·亮起城市图腾”大型艺术
展上的一幕。作为对当下人群生
活状态的一次人文主义表达，活
动吸引了数千人争相参与，堪称
中秋郑州一景。

楼盘营销升级加速跑量

各种促销活动的开展，不仅可
以在短期内提升项目知名度，帮助房
企蓄客跑量，也能为购房者营造更好
的文化软环境，吸引更多的人气。

尽管不少置业者表示不会在
金九银十期间置业，但房企应时而
推的特价房、低首付等促销政策仍
是广大购房者关注的焦点。

“目前，楼市已经进入买方市
场，购房者仍存在观望心态，降价
优惠幅度是不是够大成为影响销
售的一个主要因素。”北京房地产
业协会副秘书长陈志如此分析。

有业内人士分析，如今郑州限

购松绑已满一月，但房价、销量均
保持稳定，未出现大增涨。可以
说，放松限购对郑州楼市的作用有
限。究其原因，坚挺的房价、高昂
的房贷利率成了置业者购房的拦
路虎。

9 月 1 日中国指数研究院发布
了百城房价指数。数据显示郑州8
月房价又涨至九字头，达到9019元/
平方米，难怪90.27%的郑州购房者
认为房价超出承受范围。房贷利率
普遍上浮 20%，个别银行甚至上浮
30%，这也让购房者很受伤。

而另一很有意思的现象也让

楼市有了一缕新意。
在东风路某售楼部，来自安阳

的张先生夫妇告诉记者，他们是前
几天来送孩子入学的，顺便到附近
来看看。

谈及孩子的未来，张先生夫妇
表示，郑州毕竟是省会，发展机会更
大，他们已经有在郑州购房的打算。

据了解，不少陪着孩子报到完
的家长选择留下来陪孩子过中
秋。学校周边的快捷酒店因家长
陪护团的入住，异常火爆，价格翻
番依旧到处爆满，而高校周边的短
租房也供不应求。

购房者仍存在观望心态

2014 年已经过去 2/3，但从房
企半年报来看，很多房企的销售目
标还未达到总目标的 50%。如果
不跑量，销售和回笼资金都很难达
到预期目标。因此，接下来的金九
银十就成了全年销售业绩的关键
一战。这期间，郑州不少房企积极
蓄客，推盘跑量。

不难预见，房企欲做好现金流，
加速去化跑量，加大推盘力度仍是
目前和今后一段时间的重要环节。

记者在某售楼中心遇到了一
直在酝酿买套房子的陈女士，她告
诉记者：“本来8月份取消限购就准
备买房的，可是一直没有太多的时
间来比较研究，中秋节时间充裕，

各个楼盘的优惠幅度也比较大，是
时候该出手了。”

采访中，多家房地产企业都表
示，视销售形势而定，会加大对客
户的优惠措施和营销力度，争取更
多成交机会，企业会加强自身调整
来应对市场变化。

去年中秋节假期，郑州商品
房成交面积 4.7 万多平方米，成交
套数 550 套，平均每天约成交 184
套，其中商住房成交面积 4.5 万多
平方米，成交套数 533 套。可以
说，中秋节期间开发商和购房者
都达到了期望值。

中原地产研究中心的数据显
示，中秋小长假前两天(9 月 6 日至

7日)，全国54个城市签约新建住宅
合计 7385 套。预计整个小长假期
间签约量将达 1.1 万套，虽然比去
年中秋节小长假成交量下降 15%，
但较上半年的小长假成交量水平
有所回升。

虽然郑州 2014 年的中秋节商
品房成交量还没有相关统计数字，
但业内专家分析，中秋小长假期间
楼盘推出的钜惠，开发商和消费者
均是利好。对于开发商来说，增加
了销售额，能及时回笼资金；而对
于购房者来说，他们在节假日期间
能享受到优惠，降低买房成本，激
发了购房意愿，供需双方都实现了
共赢。

浓浓中秋情
款款正商谊
时值中秋，月明星稀，风轻
云淡，此时此刻，你是否发
出“但愿人长久，千里共婵
娟”的感叹。团圆时刻最珍
贵，为此，正商地产旗下楼
盘皆为业主举办了各具特
色的中秋活动。

正商四大铭筑
中秋月饼品鉴会圆满落幕

9 月 6 日中秋佳节前夕，
一场爱意浓浓的“中秋节月饼
品鉴会”在正商四大铭筑的营
销中心上演。

当日，在位于郑州市博学
路与龙子湖南路交叉口向北
200 米的正商四大铭筑售楼
中心，现场工作人员已经准备
妥当，等待着顾客的到访品
尝，营销中心内到处弥漫着月
饼的香甜气味。目前，正商四
大铭筑 120~1500㎡湖景办公
楼劲销全城，44~72㎡精装公
寓会员招募火热进行中，最高
2000元可享5万元优惠。

郑州正商红河谷
中秋DIY活动亲情上演

9 月 7 日 ，中 秋 佳 节 之
际，正商地产集团开发的高
端谷系样板楼盘——郑州正
商红河谷进行中国结 DIY、葫
芦络绘 DIY 活动倾情上演。
当天吸引到 40 余组排卡客户
前来参加活动，现场人气爆
棚。郑州正商红河谷项目共占
地650余亩，总建筑面积近50万
㎡，包含双拼/联排美墅、退台花
园洋房/电梯洋房/精装大平层等
多种高端物业类型，是由中国房
地产开发百强企业——正商地
产鼎力打造的低密度高端居
住区。 目前，郑州正商红河
谷 94~131㎡七层电梯洋房火
热排卡中，138~143㎡奢适墅
区现房清盘特惠中。

信阳正商红河谷
“月宫游中秋”活动倾情落幕

9月7日，信阳正商·红河
谷在社区举办“月宫漫游记，
情满红河谷”活动，与广大业
主一起共团圆、共欢乐，欢庆
中秋。现场浓浓的中秋情意，
让到场的每一位客户都不虚
此行。中秋佳节，红河谷工作
人员舍弃小长假全情投入，会
场布置得让人恍如置身古代
灯谜盛会，享受时空穿越之惊
喜。在这里，你不仅能够享受
到节日的快乐，灯谜的惊喜，
精致的节日礼品，更有超级抽
奖礼品相送，活动气氛十分火
热。 卢林

中秋节前夕，“河南省房地产业商会甲午年中秋联谊酒会”
在郑州成功举办。200多位会员企业的负责人相聚一
堂，共度中秋，大家赏明月、品美酒，分享商会独有的月饼。


