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在新田集团总裁冯常
生看来，恒大、碧桂园这两
只金凤凰最终高栖在郑西
洞林湖片区，原因很简单，
因为这是一片热土和高地。

他告诉记者，就生态资
源禀赋而言，洞林湖区域拥
有郑州近郊不可多得的、不
可复制的浅山丘陵，地形地
貌丰富，植被茂密，环境宜
人，更坐拥浩渺的千亩洞林
湖，真山真水，林秀水清，这
种生态资源，可谓独一无
二，适合建设生态城邦、田
园城镇。

在交通优势上，得益于
畅通郑州建设、大交通体系
的建立，目前洞林湖区域已
经形成了五纵四横的立体
交通网络。高速公路方面，
郑州西南绕城高速将要在
新田城附近开设出入口，郑
少洛高速延长线近距离通
达新田城；地铁一号线郑上
路站已经开通运营，驱车即
至；郑西高铁郑州西站的开

通，让新田城进入高铁时
代；横贯郑州东西的陇海路
高架工程建设全力加速，预
计今年春节前西段可建成
通车。中原西路已建成绿
树成荫、花香满径的生态廊
道，近期又对荥阳以西路段
进行了重新的铺设，路况有
进一步的改观；科学大道至
上街的快速路将于９月份
建成通车，郑州市区与郑上
新 区 的 距 离 将 会 大 大 缩
短。如此多层次的交通体
系，打造了新田城半小时生
活圈，加快了新田城与主城
区的融合。

除此之外，新田城通过
近几年的深入开发已经提
升了洞林湖的土地价值。
特别是新田城规划之初，即
秉承高标准、国际化的理
念，借鉴堪培拉、新加坡市
等花园城市的规划理念，以
霍德华田园城市为蓝本，规
划了居住、商业、医疗、教
育、度假、农业六大业态，目

前已初具规模，成为郑西的
人居范本，且新田城首创的

“政府主导，企业运营，群众
参与，专家顾问”的模式经
实践检验获得了成功，得到
了各级政府和社会各界的
广泛认同与好评。

同 时 ，河 南 新 田 置 业
有 着 良 好 的 市 场 口 碑 和
行业信誉，在房地产品质
选 择 的 当 下 ，新 田 以“ 诚
信 、互 惠 、求 实 、创 新 、发
展”的企业理念，坚守“缔
造 城 市 之 美 ”的 信 念 ，向
社 会 提 供 更 多 更 好 的 产
品的同时，做一家专业的
开发商，从运营城市的视
野 ，为 人 们 提 供 美 好 生
活 ，旗 下 有 鹿 港 小 镇 、郑
州 国 贸 中 心 、郑 州 国 贸
360 广场、新田城、新田时
代 广 场 、360 广 场 太 康 路
店、新田花园广场等数个
已建或在建项目。

也正基于此，才有了如
今撼动业内的合纵连横。

房企联合拿地、合作开发在中原并不新鲜。不过，实力巨头先后聚焦同一片
土地且快速施展拳脚则属行业特例。不久前，新田城传来捷报，与碧桂园集
团签署合作协议，至此，郑西洞林湖这方热土将由新田、恒大、碧桂园三驾马
车并驭打造人居胜景。 郑州晚报记者 王亚平

随着房地产市场的发展，房地产行业
“诸侯割据”的局面也正在发生明显的变化，
与之前的分庭抗礼相比，强强联手几乎是
很多主流企业的共同意识。实力再强劲的
企业也都有它的短板，如果把各具独特优
势的企业集中在一起，强强联手之后的各
展所长将会打造价值超群的人居胜景。

“郑州碧桂园的第一个项目落子在新
田城，并且要打造成为全国碧桂园的样板
和展示中心，要成为碧桂园品牌落地的项
目。同时，集团决策层还明确表示要与新
田建立深度战略合作，要深耕新田城。”碧
桂园河南区域总裁杨海波这样表示。

他说，碧桂园获取土地、拓展项目的
一个必须遵守的原则是：有山水资源，环
境宜人，空气清新，并有快速道路与城市
相连，与中心城区相距半个小时左右的
车程，在这样的一方所在，可以将房价大
大地降低，建造老百姓买得起的好房
子。而洞林湖片区是中原房地产开发的
洼地，价值长期被低估，当前，郑上新区
总体规划的获批又给这里的起飞插上了
翅膀；便捷而畅达的交通网络，既拉近了
与城区的距离，又坐享郊区生活的田园
风情，是未来品质居住的方向。

“在洞林湖打造一个大型生活住区，
不仅仅是满足居住需求，而是提供一种五
星级一般的生活方式。在配套方面，将在
郑州碧桂园建造一条英伦风情商业街，类
似青岛东十里金滩的英伦风情街区。在
物业类型上，有低密度的双拼产品、花园
洋房和高层。”杨海波介绍说。

而恒大与新田共同开发恒大·山水
城，该项目是“中国标准化运营的精品地
产领导者”——恒大地产集团在中国自
然生态社区领域的扛鼎之作，目前项目
正在有条不紊地推进之中。

据了解，它将以 100 万平方米中原
首席大型生态奢装城邦的恢宏气势，集
居住、商业、旅游、教育、农业、医疗六大
功能于一体，开创宜居生活价值新里程。

那么，在恒大、碧桂园进入新田城
后，新田在这片土地上会有如何作为？

“首先，新项目产品形态不会与新田
城形成冲突，在推货节奏上我们也做了安
排。目前新田城在建的产品中，洋房和小
高层基本上实现了清盘，半岛墅和叠拼只
剩下少量房源，近期去化得很快。今后，
新田将集中优势兵力，主攻新田城的商业
部分，全力做好商业、主题公园、度假酒
店，为新田城即将到来的风起云涌的开发
大潮提供配套支撑。”冯常生如此说道。

这也意味着，三个实力企业的合纵连
横是利益的相互增值，无论从产品形态、
生活配套上都将为业主打造前所未有的
价值空间，最终绘就洞林湖人居胜景。

“碧桂园来郑州了，首个
项目选择和新田集团合作开
发郑西洞林湖！”近期，该消息
成为业内关注的焦点。

以“建造老百姓买得起的
好房子”、“给您一个五星级的
家”而享誉全国的碧桂园集
团，用高品质产品、优美园林
环境、完善生活配套、国家一
级资质物业服务等元素构成
了碧桂园家园模式的基础，为
各区域市场提供了大量物超
所值的高品质人居产品。

作为实力房企，她的到来
自然备受期待。

８月 25 日上午 10 时新田
集团与碧桂园集团共同签署
了合作协议。伴随着新田与
碧桂园正式签订合作协议，千
呼万唤的碧桂园正式落地郑
州，拉开了郑州碧桂园开发建
设的大幕。

而同样选择与新田集团
合作的还有恒大集团，于去年
11 月签署战略合作协议，双方
共同开发恒大山水城。

连日来，新田与碧桂园、
恒大战略合作的消息成为业
内重磅，业内无论是开发企业
还是策略公司乃至关注洞林
湖人居发展的购房者对于合
作原因及前景都颇为关注。

近几年，国内房企联合
拿地、联合开发模式蔚然成
风，从万科与五矿联手，到绿
城 携 手 华 彬 。 相 比 单 打 独
斗，联合拿地联合开发成为
不少房企新的选择。在市场
深度转型期，联合拿地联合
开 发 既 是 房 企 之 间 优 势 互
补，也是调控之下抱团取暖
分解风险，更是为了应对市
场变化势在必行的选择。

在郑州，企业间的合纵连
横亦是并不鲜见。本土企业
之间，抱团取暖的，有建业与
正商、泰宏、天明；本土企业与
外来企业之间，前有 2012 年
底万科入驻中原绘“美景”，今
有建业、海马合力摘取郑东新
地王。但是就合作规模、力
度、深度、广度以及在社会上
产生的冲击波等方面而言，新
田与恒大、碧桂园三位一体式
的合作，的确是前所未有具有
里程碑意义。
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