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低价配货
五粮液出厂价暗降至576元
52度“普五”一级批发价约580元，经销商有望盈亏平衡

“在这个政策刺激下，经
销商能够拉平成本，能够顺价
销售。”五粮液的大经销商粤
强酒业董事长王富强对记者
表示，五粮液此政策一方面能
刺激经销商的积极性，另一方
面是希望借此能加大出货。

目前 52 度普五的一批价
在 580 元左右，与出厂价仍有
20 元~30 元的倒挂。此刺激
政策之下，等于直接将出厂价

拉低到 576 元，经销商有望盈
亏平衡。

在五粮液祭出此激励措
施的背后，五粮液的策略已经
从保价向保量转变。今年 5
月份，五粮液将 52 度普五的
出厂价从 729 元下调到 609
元。时隔 4 个月，五粮液祭出
了上述新政。

其实这样的激励政策茅
台要比五粮液玩得早。去年7

月，茅台曾以“一次性打款购
买30吨999元的飞天茅台，第
二年可获 3 吨 819 元飞天茅
台”的方式吸纳新经销商进
入。而今年 6 月，茅台发布专
卖店网络发展招商公告，以

“1.5吨999元配3吨819元”价
格拉动新经销商。

只不过，相对于茅台在开
拓新渠道放量，五粮液此次仍
是针对固有经销商放量。

就目前而言，五粮液的经
销商仍有着 20~30 元的亏损，
这也衍生出另外一个问题：如
果出厂价为509元的普五新增
出货量大，其有可能会刺激批
发价继续下行，从而导致即使
经销商此次拿到的平均出厂价
降至576元，但依然会与批发价
倒挂。

面对记者采访时，朱忠玉
并未透露具体预计的新增量，
其指出，投放量是在五粮液全

年正常投放范围内的，是结合
了去年五粮液同期的数据分
析的，而且投放会根据市场需
求，在发货时间、发货量等方
面都会均衡发货。

“价格便宜，会进一点。”
一位五粮液的经销商表示。
但其预计此次新增量应该不
会太大，而五粮液可能会允许
经销商对这些新增量的打款
分期付款，但具体情况要等五
粮液的具体政策。据记者了

解，五粮液会在各个地区陆续
开会。

相对于茅台刺激出货的出
厂价与其目前819元的出货价
是一致的，五粮液此番新增投放
产品的出厂价低于目前其出厂
价100元。这是否五粮液未来
可能下调出厂价的一个前奏？

朱忠玉强调，这个激励政
策只管今年，不是明年的政策，
现阶段609元的出厂价不会调。
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京东网售招行理财品卖完被叫停

“经销商只要完成任务
均可获配比低价货奖
励，按 2∶ 1 比例配
509 元/瓶 价 格 的 产
品。”这是五粮液周一
内部高层会议定下的
价格新政。目前52度
普通五粮液的出厂价
为609元，此举等于直
接将出厂价拉低到
576元，让经销商实现
顺价销售。
鉴于目前五粮液批发
价和出厂价的倒挂现
象还没完全理顺，此政
策不免让人猜想是否
五粮液为未来下调出
厂价埋下伏笔。不过
昨日，五粮液副总经理
朱忠玉向记者强调，这
仅是五粮液2014年的
激励措施，609元的出
厂价不会调。

从保价向抢量的转变

“609元出厂价不会调”

招行成功在京东上卖出亿
元理财产品一度被看作是
商业银行突破面签的首
例。不过，记者昨日从知情
人士获悉，在该产品销售的
第二天，即9月16日，招行
方面收到了银监会书面通
知，叫停了该合作项目。
对于该产品是否遭遇监管
叫停，招行和京东金融均
不进行回应。

据悉，9月15日，招商银行
在京东金融上推出的一款预期
年化收益率为5.8%的银行理财
产品，由于突破面签红线全部
售罄引发了市场较大关注。

记者从京东金融方面获
悉，此次招行与京东金融联
合推出的产品为人民币岁

月流金 546 号理财计划 ( 产
品代码：106346)，由于该项
目收益率较高，风险较低，9
月 15 日起售后，不到两天，1
亿元规模的产品就被抢光。

不过，记者昨日从知情人
士获悉，在该产品销售的第二
天，即 9 月 16 日，招行方面收

到了银监会书面通知，叫停了
该合作项目。“事实上，该产品
已经售罄。”知情人士表示。

对于该产品是否遭遇监
管叫停，招行和京东金融均对
此不进行回应。不过，昨日记
者登录京东金融官网，并没有
发现该产品的任何信息。

记者从知情人士获悉，此
次令招行在京东上这款理财
产品遭遇叫停的原因与此前
广发银行在淘宝上销售理财
产品的原因一样，均为触碰到
了“面签”的红线。

对此，京东金融昨日在给
记者的邮件回复中表示，为了
解决面签规定，这款产品严格

控制在线销售的产品风险等
级、准确核实和确认客户身份的
做法，并在此基础上要求客户在
线进行风险承受能力评估。

但对于该产品在发售前，
是否就面签合规性问题和监
管部门进行沟通，招行和京东
方面均不做表态。

在互联网加速发展的情

况下，面签成为银行理财产品
“触网”的主要障碍。对此，中
央财经大学金融学院教授郭
田勇在接受记者采访时表示，
银行理财产品是投资行为，要
求面签有合理性，但顺应金融
互联网的发展趋势，可以通过
其他的办法解决面签问题。
南都供稿 陈颖

1亿元产品被抢光

面签成理财触网障碍

UC接管高德B2C业务
俞永福:
私有化后三年不赚钱

被阿里收入囊中并实现私有
化的高德地图，提出“你敢用，我
敢赔”口号，提出用户发现高德地
图数据错误，可获赔付。实施人
则是同为阿里旗下企业、UC 优视
的掌门人俞永福。

阿里巴巴、UC、高德，乍一看
三者关系有点乱，所以在接受记
者采访时，UC 董事长兼 CEO 俞
永福先是回答了自己目前工作
的问题，“我目前有四项工作，一
是阿里巴巴战略委员会委员，二
是阿里移动事业群总裁，另外我
继 续 担 任 UC 优 视 董 事 长 兼
CEO，并担任高德互联网业务总
经理。”

阿里巴巴集团甫上市。在此
之前，这家互联网公司相继收购
了 UC 优视和高德这两家公司。
据俞永福介绍，目前高 德 业 务
沿 两 个 业 务 线 发 展 ，“ 一 是 车
联网业务线，即与车企合作，提
供基于位置信息的互动服务，为
B2B 业务。二是高德地图、高德
导航等 B2C 业务，由我来分管。”
俞永福称，目前自己 60%的工作
时间和精力会放在高德互联网
业务上。

事实上，俞永福确实把一些
互联网“气息”带进了高德——和
UC 旗下 神 马 搜 索 与 百 度 搜 索
比拼一样，俞永福在介绍高德
业务时，也处处将百度地图作
比较。

“高德私有化(原为美股上市
公司)后，公司可以不考虑赚钱的
问题，所以未来三年将集中在互
联网产品设计上，专心做产品。”
俞永福如是说。
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