
据介绍，为了提升郑交会市场化运
作水平，组委会办公室组建专门的招商
队伍，面向国内外推介宣传郑交会。

特别是在对国际参展企业的招
商中，为了提升郑交会国际化水平，
本届展会在稳定增加东盟国家参展
客商数量的同时，加大对非盟、欧盟、
丝绸之路经济带沿线国家、南亚、西
亚等国家和地区的招商力度。组织
专业团队，参加东盟博览会、广交会
等国际性展会进行推介，赴老挝、柬
埔寨、德国等国家进行宣传招商。经

努力，本届展会国际展区展出面积
16500 平方米，占展会总面积的 21%，
比 去 年 增 加 3500 平 方 米 ，增 幅 达
27% ，参 展 展 客 来 自 26 个 国 家 和 地
区，参展企业达 700 家，折合国际标
准展位 818 个。

另外，国内方面，展客来自全国 20
多个省、市、自治区，展出面积 8 万平方
米，参展企业 2300 余家，折合国际标准
展位 3800 余个，参展商品万余种,展出
面积、参展商数量、展示商品种类均创
历史最好水平。

第二十届郑交会明日会展中心开幕
26个国家和地区参展 创历届之最
面向公众免费开放，预计人数将突破20万人次

昨日，记者从第二十届郑州全国商品交易会新闻发布会现场了解到，由河南省
人民政府主办，郑州市人民政府、河南省商务厅承办的第二十届郑州全国商品
交易会将于10月10日~13日在郑州国际会展中心举办。据悉，欧美国家首次
参展。本届展会面向公众免费开放，预计人数将突破20万人次。
郑州晚报记者 徐刚领/文 马健/图

第二十届郑交会以“扩大开放、合作
交流、繁荣市场、促进消费”为主题，以消
费品展览交易为重点。本届展会展览面
积 8 万平方米，其中室内展览面积 6.5 万
平方米，室外展览面积 1.5 万平方米。划
分为 17 个展区，包括境外商品展区、中
国商业联合会展区、台湾商品展区、上海
商品展区、江苏商品展区、福建商品展
区、内蒙古商品展区、郑州商品展区、茶

叶展区、渔具及户外用品展区、珠宝工艺
品展区、陶瓷及佛事用品展区、时尚商品
展区、营养及家庭医疗产品展区、旅游文
化商品展区、家居家电展区、室外汽车展
区。预计展会期间观众人数将突破 20
万人次。

本届郑交会展示交易时间为 10 月 10
日~13 日的 9：00~16：30。据悉，该展会将
面向公众免费开放。

共17个展区 ▶ 展览面积8万平方米

第十九届郑交会的国际展区

本届展会展区划分特色突出，布局
合理，专业化水平较往届有很大的提
高，展会展品多样化。本届展会新开发
了陶瓷及佛事用品展区、时尚商品展
区、营养及家庭医疗产品展区、旅游文
化商品展区等。

在标摊搭建上，今年进一步扩大
了搭建规模，本届展会计划将 4.5 万

多平方米展区 ,1800 多个标准展位，
实行标摊异型搭建，覆盖会展中心一
层全部展位和二楼部分展位，占总展
出面积的 56%，标摊异型搭建的大面
积推广将从根本上改变郑交会以往
低端搭建摊位的历史，使郑交会接近
了目前国内大型国际性展会的搭建
水平。

展会专业化特色突出 ▶ 展位多实行异型搭建

26个国家和地区参展 ▶ 创历届之最
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记者在线申请京东白条，只需要填
写姓名、身份证、借记卡就能完成注
册。但是需要注意的是，京东为了降低
坏账率，会利用用户在京东的消费记
录、配送信息、退货记录、购物评价等数
据来进行风险控制。

“电商的分期付款更加考验学生的

理财能力，以往买东西是有钱了才能
买，没有钱就不能买。但现在采用分期
付款的形式会使得部分学生购买过高
价格的商品，对于学生的理财能力会是
一个考验，同时也提醒学生购物要量力
而行，不要过度消费。”郑州大学商学院
李老师提醒广大学子们。

分期付款考验学生理财能力

京东“校园白条”亮相
40%“白条”用户使用分期方式

“先消费、后付款”这一消费理念早已被年轻人普遍接受。而对于在校学生来
说，购物显得并不是那么轻松，今年国庆，刚刚上市不久的京东商城除了继续
其常规的大幅促销之外，还在节前不失时机地推出了第二款“白条”产品——
校园白条，以方便学生族赊账消费，提高学生的购买热情。近日，来自京东的
数据显示，在学生白条用户中，使用分期方式的占比达到了40%，平均客单
价比其他白条用户高出20%。 郑州晚报见习记者 李记波

昨日，针对京东推出的“校园白
条”，郑州晚报记者采访了正在读大
二的小刘。他告诉记者，和许多同学
一样，他平时的财源主要来源于父
母，每月除了必要的生活费，所剩根
本不多，如果想买贵一点的商品显得
力不从心。而京东白条采用的分期
付款与低费率也使得他们能够买一
些比较贵的商品，对他们的吸引力还
是比较大的。

“我们学生申请信用卡是很困难的

事情，现在校园白条买东西更方便。”小
刘告诉记者。由于学生的经济来源一
般都是家长按月发放的生活费，或者是
在一定的周期内兼职赚取的工资，没有
一次性支付大笔金额的能力。

“在买到商品打白条后 30 天还款，
不计利息；也可以选择3到24个月内分
期还款，并支付从 0.5%到 6%不等的手
续费。这样的‘校园白条’要比银行的
贷款利率低得多。”在记者采访过程中，
大三学生张旭算了这样一笔账。

在今年年初京东推出互联网
金融行业首款信用支付产品京东
白条后，天猫、百度相继推出类似
产品“天猫分期”和“百发有戏”。
电商通过网络金融使金融业务与
在线网购相结合，一方面，消费者
可 以 享 有 高 质 量 的 C2B 服 务 消

费；另一方面，还有可能根据通过
分期购物吸引消费者从而获得大
量用户。

在互联网金融发展的热潮下，作
为其重要组成部分的 P2P 网贷也在
近两年来呈现野蛮生长的局面，加大
网络金融产品竞争。

天猫、百度加入角逐分期付款

买东西“打白条”低利率吸引学生用户


